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Choisir la moissonneuse-batteuse qui répond Anncupanmie\-.l ni;ﬂua T
a vos nouvelles exigences n’est plus un casse-téte. ESTU =

LEXION

La meilleure moissonneuse-bhatteuse du monde,
c’est celle qui répond a vos objectifs.

Aucune exploitation, aucune entreprise agricole ne ressemble & une autre. Pourtant, toutes se
sont fixées de nouveaux objectifs, de nouvelles exigences. La gamme des nouvelles LEXION 500
a anticipé vos besoins et vous apporte la réponse la plus pertinente. Quelles que soient
les conditions de récolte, les variétés végétales, les méthodes culturales, vous
savez déja qu’une LEXION vous garantit fiabilité Iégendaire,
rentabilité et optimisation du potentiel de la récolte.
\ Avec la juste puissance pour assurer les meilleurs
=3 débits. Pour CLAAS, anticiper vos besoins, ¢’est
soutenir votre droit & la réussite.

CAANAS

www.claas.com
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SALON DES
ENTREPRENEURS

DES TERRITOIRES

A noveMmplc

LE MATERIEL ET SON ENTRETIEN
Les dernieres innovations, I'organisation
de votre atelier, ...

LA GESTION DE L'ENTREPRISE
Développement de votre activiteé,
fiscal, juridique, social, ...

VOTRE CONTACT DROP Evénement 36, Bd HP Schneider 71200 LE CREUSOT
Tél: 0385730573 Fax:0385801082 E-mail:info@dropcommunication.com



UN SALON

reserve exclusivement
aux ENTREPRENEURS
de travaux AGRIGOLES,
FORESTIERS ET RURAUX
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Les performances de nos variétés nous placent déja
a la pointe de linnovation. Pour aller plus loin et relever,
avec vous, les défis majeurs de la culture du mais,
DEKALB investit dans la recherche de solutions cufturales
completes, compétitives et durables : ensemble, nous

ne regarderons plus le mais sous le méme angle.

MONSANTO @ DEKALB, innovez, récoltez.



Editorial

L'avenir appartiendra aux entreprises sérieuses

Déja deux ans que notre Fédération Nationale s’appelle Entrepreneurs des
Territoires, entrainant une restructuration. Aujourd’hui, c’est aux régions de
s’organiser d’urgence autour des nouveaux statuts. Nous devons étre plus prés
de nos adhérents, a ’écoute. Ce service, ils I'attendent...

Je suis désemparé de constater que I’énergie déployée chaque jour par
beaucoup d’entre nous pour obtenir la reconnaissance de notre profession soit
critiqguée. De nombreux contacts avec nos collégues ne m’ont pas convaincu
gu’ils avaient un profond respect de leur métier, ni de leur entourage. Je ne mets
pas en cause leur honnéteté, ni leur courage, mais une concurrence déloyale
entre prestataires de services (pour décrocher un marché) n’aboutit qu’a une
suppression des marges nécessaires au bon fonctionnement de nos entreprises et a leur survie.

Nous devons a ’heure actuelle, compte tenu des changements intervenus et a venir dans nos do-
maines agricoles, forestiers, ruraux, étre trés vigilants sur toute remise de prix. Les investissements
financiers, humains, les charges sont telles qu’un simple paramétre change (fuel par exemple) et nos
comptes d’exploitation sont dans le rouge. Ne rentrons pas dans le jeu de nos partenaires clients qui,
sans cesse, demandent des rabais, des services en plus.

L’avenir appartient aux entreprises qui ont su capitaliser. Il n’est pas trop tard pour se convaincre
que cette réussite se traduira par la pérennité de celles-ci. Les diversifications, telles que les épan-
dages de boues de station, le marché de la bioénergie, la méthanisation des effluents d’élevage et le
bois déchiqueté permettront peut-étre de retrouver les marges indispensables.

Nous avons besoin de vous Tous pour progresser et attendons vos suggestions constructives.

Un vrai professionnel est un homme qui respecte la qualité et qui valorise son affaire.

Jean-Paul Dumont
Vice-Président en charge du Pdle Social

NG Plus 3 :
de loin le concept d’enterrage
a disques le plus rassurant

PRECISION
Roue de plombage PRO, de grand diamétre,
une exclusivité MONOSEM (option).

ROBUSTESSE
Parallélogrammes et bras bagués
Roulements renforcés.

POLYVALENCE
Mais, tournesol,
betterave, haricot, colza...

MONOSEM
12, rue de I’Industrie 79240 LARGEASSE
Tel. 05 49 81 50 00 - www.monosem.com
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25 et 26 février 2005 / Palais des Arts et des Congres / Issy-les-Moulineaux

ViE SYNDICALE

THEMES DU 73" CONGRES

Matinée
€DT PORTAIL DE QUALITE ET DE SECURITE
> Limplication des entrepreneurs dans la sauvegarde de I’environnement

> La sécurité sur la route
> Des Titres de Qualification pour de vrais professionnels

12 h 30 - 13 h 30 DEJEUNER
14 h - REPRISE DES TRAVAUX

Apreés-midi
CONQUERIR SON IMAGE

> L’image des EdT sur le marché de la communication
> Vendre et savoir se vendre auprés de ses clients et des collectivités, tout un art.

BULLETIN D'INSCRIPTION

A remplir et a retourner avec votre chéque, avant le 30 janvier 2005 d:  Entrepreneurs des Territoires
Service Communication
44 rue d’Alésia

DEPATTEMENT ¢ oo e 75014 Paris
Tél. 0153 91 44 88

Nom, prénom du CONGIeSSISTE i ..o
Cachet de ’Entreprise
AAATESSE & et

L O

B, e

Nom et prénom de ['accompagnant : ...

Droit d’inscription Prix Unitaire Nombre de personnes Total
Samedi 26 février inscrites

Participation a la journée 120 €

(dont repas et diner de gala)

Chéque a libeller a l'ordre d’Entrepreneurs des Territoires

8 ENTREPRENEURS des Territoires macazine - 05 - pecemsre 2004




Liste des hotels et des centrales de réservation

Hotels
d'Issy-les-Moulineaux :

CLASSICS HOTEL

PARC DES EXPOSITIONS*** :
6, rue Auguste-Gervais

Tél : 01 41 46 10 40

fax : 01 41 46 10 41

chambres : 108/157 €

petit déjeunereuner : 11 €

bar, parking, accessible aux handica-
pés. M° Mairie d'Issy
www.classics-hotel.com ; parc-
expositions@classics-hotel.com

CLASSICS HOTEL

PORTE DE VERSAILLES ***:

3, rue Georges-Marie

Tél : 01 41 09 06 06

fax : 01 41 08 02 29

chambres : 108/157 €

petit déjeuner : 11 €

bar, parking, accessible aux handica-
pés. M° Porte de Versailles
www.classics-hotels.com
porte-versailles@classics-hotel.com

AUX SALONS DE PARIS** :
32, bd des Fréres Voisin

tél: 014093 44 15

fax : 01 40 93 43 68
chambres : 80/100 €

petit déjeuner : 10 €

M° Mairie d'lssy ;
www.hotelsalonsdeparis.com
salonsdeparis@wanadoo.fr

CAMPANILE
HOTEL**RESTAURANT :

213, rue Jean-Jacques-Rousseau
Tél : 01 47 36 42 00

fax : 01 47 36 88 93

chambres : 80/89 €

petit déjeuner : 6,50 €

bar, parking, accessible aux handi-
capés. RER C Issy
issylesmoulineaux@campanile.fr

HOTEL DE LA MAIRIE** :

4, rue Auguste-Gervais

Tél : 01 46 44 02 90

fax : 01 46 44 83 06

chambres : 39/75 €

petit déjeuner : 6 €

M° Mairie d'lssy
www.hoteldelamairie.frreservation-
hdlm@wanadoo.fr

HOTEL IBIS** :

15, avenue Jean-Jaures

Tél : 01 46 38 30 00

fax : 01 46 38 38 07

chambres : 82/89 €

petit déjeunereuner : 6 €

parking, accessible aux handicapés.
Me Mairie d'lssy
www.accorhotels.com

AERO CLUB HOTEL* :

30, bd des Freres-Voisin

Tél: 0146 48 63 74

fax : 01 46 48 64 10

chambres : 32/54 €

petit déjeuner : 6 €

bar, restaurant, accessible aux handi-
capés. M° Mairie d'Issy
www.aero-club-hotel.com

ETAP HOTEL :

12, rue Jacques-Henri-Lartigue
Tél : 01 55 95 94 94

fax : 01 46 38 38 48

chambres : 45 € /48 €

petit déjeuner : 4 €

bar, restaurant, parking.
Tramway T2 - Arrét J-H Lartigue

IDEAL HOTEL *:

11, bis av. Jean-Jaurés
Tél : 01 46 42 25 63

fax : 0146 62 62 79
chambres : 28/67 €
petit déjeuner : 5 €
parking. M°Mairie d'Issy
www.idéal-hotel-92.com

A proximité :

LE QUERCY**:

251, bd Jean-Jaures

92100 BOULOGNE

Tél: 01 46 21 33 46

fax : 0146217221
chambres : 44/75 €

petit déjeuner : 5 €
www.hotel-le-quercy.com
hotel-le-quercy@wanadoo.fr

Résidences
Hoteliéres :

BOULOGNE
RESIDENCE HOTEL ***:
32, rue des Longs Prés
92100 BOULOGNE

Tél : 01 49 10 05 45

fax : 01 46 21 50 90
appartements : 66/150 €
petit déjeuner : 7,50 €
www.brh.fr ; info@brh.fr

PIERRE ET VACANCES (Résiden-
ce Porte de Versailles***) :

16, rue Eliane-Jeannin-Garreau,
92130 ISSY LES MOULINEAUX
Tél : 01 55 00 68 68

fax : 01 55 00 67 67
appartements : 110/215 €

petit déjeuner : 9 €

bar, restaurant, parking, accessible
aux handicapés.

M?e Porte de Versailles
edelamaire@pierre-vacances.fr
www.pierreetvacances.com

PIERRE ET VACANCES ( Rési-
dence de Paris XV***) :

20, rue d'Oradour-sur-Glane
75015 PARIS

Tél: 01 45 58 45 58

fax : 01 45 57 28 43
appartements : 140 €

petit déjeuner: 9 €

parking, accessible aux handicapés.
M Porte de Versailles
www.pierreetvacances.com
parisxv@pierre-vacances.fr

VIE SYNDICALE

LE CEDRE :

9, rue Paul-Lefévre

92170 VANVES

Tél: 01 46 45 33 83

fax : 01 46 45 33 83

studios : 60/85 €

parking, accessible aux handicapés.
Lecedre92@yahoo.fr

RESIDENCE MONTROUGE :
16, pl. Jean-Jaures

92120 MONTROUGE

Tél : 01 4092 98 18

fax : 01 40 92 85 48

studios : 50/60 €
www.hotelrm.com
hotelrm@wanadoo.fr

Informations pratiques :

Meétro ligne 12 :

station Mairie d’Issy
Tramway :

Val de Seine T2

(Issy les Moulineaux/La dé-
fense)

Arrét Val de Seine
RERC:

Versailles - Les Invalides.
Arrét Issy

BUS RATP :

123 - 169 - 190 - 290 - 323

i~ _— f'j}.,,..wl'_ W
' ‘“"‘F'uﬁz;:: e
5
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Ca bouge a la fédé !

La base de données s'affiche

La base de données des adhérents, contacts et pros-
pects est mise en place et permet un routage du
magazine efficace. Aprés quelques soucis, elle est a
jour ! Attention toutefois, la boule de cristal de l'ordi-
nateur ne devine pas tout ! Si vous venez d’adhérer a
notre fédération n’omettez pas de nous contacter si
notre magazine ne vous parvient pas régulierement.

Internet en progrés constants

La mise en place des informations sur notre site est
réussie, mais toutes ses potentialités ne sont pas
encore exploitées. Lobjectif pour 2005 est de le ren-
dre plus facilement utilisable et fonctionnel. Plus de
photos, des pages « agricoles », « foréts », « ruralité »
repensées et adaptées a un large public qui permet-
tra a notre fédération de se faire connaitre d’un plus
grand nombre. Des informations plus pertinentes,
plus diverses, seront traitées au fur et a mesure que
l’actualité de nos professions l’exigera.

- e

_"EF]';| ';T:Té[.___'ﬂ:il

15 St it | S 9. et i sary b ey 4 Rt
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b b Frr——

Projet de loi DTR

Le projet de loi DTR relatif au développement des ter-
ritoires ruraux est en seconde lecture au Sénat avec
le retrait de l’article 12 sexies concernant la proposi-
tion initiale EdT pour le prét de main d’ouvre et les
dispositions votées par le Sénat qui étaient inférieu-
res a celles du droit positif. Par ailleurs EDT travaille
sur l’article 10 bis A concernant le non assujettisse-
ment a la caisse des congés payés du BTP pour les
activités accessoires.

Fioul, affaire a suivre...

La Fédération Nationale des Entrepreneurs des Terri-
toires a appelé a de multiples reprises l'attention du
ministére des Finances sur les conséquences graves
pour la profession de I'augmentation trés importante
du prix du fioul domestique. Il s’en est suivi une con-
certation constructive de la profession agricole et de
notre Fédération avec le ministre des Finances, le se-

ENTREPRENEURS des Territoires macazine - 05 - pécemere 2004

Des actions, des faits, des dossiers
quiavm:w‘jm ou servi
de ses adhérents, notrebwmnaiw;wi
bouge et vous le fait savoir |

crétaire d’Etat au Budget et leurs services respectifs.
Gérard Napias et Yolaine Villain ont rencontré Domini-
que Bussereau pour défendre la profession des entre-
preneurs de travaux agricoles, ruraux et forestiers. Ces
échanges ont conduit Nicolas Sarkozy a annoncer trois
jours plus tard sa décision d’accorder, a titre excep-
tionnel, aux agriculteurs comme aux entrepreneurs de
travaux agricoles, forestiers et ruraux, une réduction
de la taxe intérieure sur les produits pétroliers (TIPP)
de 4 centimes d’euro par litre de fioul domestique au
titre de la période comprise entre le 1° juillet et le 31
décembre 2004.

Notre collaboration efficace avec la FNSEA, tant au
niveau national qu’en région avec ’ensemble des agri-
culteurs de France, nous a permis d’obtenir une mesu-
re dont seul le secteur agricole bénéficie a ce jour.

Ne nous leurrons pas, nous conservons une forte in-
quiétude liée a ’évolution a venir des cours du fioul
domestique et nous continuons a travailler en prévi-
sion de mesures complémentaires qu’il nous faudra
obtenir dans la continuité de cette aide aprés le 1°
janvier 2005.

Informations pratiques
Plus de chef 2 SOS interim !

«Le recours au travail temporaire pour le remplace-
ment du chef d’entreprise » Un utilisateur peut faire ap-
pel aux salariés des entreprises de travail temporaire
mentionnées a larticle L. 124-1 que pour des tdches
non durables dénommées « missions » et pour des
seuls cas énumeérés par la loi. Dans le cadre des dispo-
sitions de l'article 7 de ’'Ordonnance n°2004-602 du 24
juin 2004 relative a la simplification du droit dans les
domaines du travail, de I’emploi et de la formation pro-
fessionnelle, il est désormais possible d’avoir recours
d ce service dans certains cas pour le remplacement du
chef d’entreprise de travaux agricoles ou forestiers.
Extrait de l'article 7 de 'ordonnance I’Ordonnance n°
2004-602 du 24 juin 2004 relative a la simplification du
droit dans les domaines du travail, de 'emploi et de la
formation professionnelle :

« 5° Remplacement du chef d’une exploitation agricole
ou d’une entreprise mentionnée aux 1° a 4° de l’article
L. 722-1 du code rural, d’un aide familial, d’un associé
d’exploitation, ou de leur conjoint, mentionné a l’ar-
ticle L. 722-10 du méme code dés lors qu’il participe
effectivement a l’activité de ’entreprise ou de l’exploi-
tation agricole. »

Pour en savoir plus...

EDT - Forét-Rural-Affaires Sociales, tél. 0153 91 44 93




Formation, un dossier qui décolle

Suite a différentes et efficaces interventions de nos
élus, le dossier BCEDT (Brevet de Compétence d’En-
trepreneurs des Territoires) a été déposé pour enre-
gistrement au Répertoire National des Certifications
Professionnelles (RNCP), auprés de la Commission
Nationale des Certifications Professionnelles (CNCP),
aprés avis favorable du ministére de ’Agriculture.

Les contacts et démarches se poursuivent pour l'ob-
tention de la mise en place de la licence profession-
nelle « Gestionnaire des entreprises de l’agro-équi-
pement ».

Une formation adéquate permei de faire face a tm;s les aléas.

Transport, ca roule pour nous

Dans le précédent numéro de notre magazine, nous
vous faisions part de I’état du dossier concernant le
déplacement des machines agricoles et de la mise
en place des APL (Autorisation de Portée Locale) qui
venaient remplacer les anciens arrétés préfectoraux
réglementaires (APR).

Aprés de multiples atermoiements, sous la pression
syndicale, le ministére ouvre une vraie consultation.
Une fois encore le réle prépondérant des présidents
de département qui ont interpellé leur préfet, député
et les différentes instances politiques, a permis de
relayer notre message auprés du ministére des Trans-
ports. Les modifications de la nouvelle réglementa-
tion se feront ainsi en deux temps :

- une premiére période transitoire voit les MAGA (auto-
moteurs) et les MIAR (machines et instruments agri-
coles remorqués) sorties de la réglementation APL.
Une lettre circulaire signée des services compétents
du ministére doit relayer cette décision a ’'ensemble
des préfets de départements.

- durant cette période transitoire, les APL ne concer-
neront que les tracteurs et les remorques agricoles,
avec de notables avancées visant a nous donner sa-
tisfaction.

Dans un second temps, une réglementation adaptée
a notre profession sera rédigée en concertation avec
le ministére des Transports. Une commission, com-
posée des différentes organisations professionnelles,
des constructeurs et de représentants des ministéres
se réunira dans les six prochains mois pour détermi-

Moins de 10 salariés... c’est simple !

« Simplification de la déclaration de versement de la
cotisation formation professionnelle pour les entre-
prises de moins de 10 salariés ». En ce qui concerne
lobligation de versement relative aux cotisations pour
la formation professionnelle, les employeurs sont te-
nus de remettre a la recette des impdts compétente
une déclaration indiquant notamment les montants
de la participation a laquelle ils étaient tenus et des
versements effectués ainsi que la désignation de l'or-
ganisme destinataire.(Cerfa 2486)

Larticle 14 de I’Ordonnance n°® 2004-602 du 24 juin
2004 relative a la simplification du droit dans les do-
maines du travail, de ’emploi et de la formation profes-
sionnelle permet désormais aux chefs d’exploitation et
d’entreprises agricoles occupant moins de dix salariés
auprés desquels les caisses de mutualité sociale agri-
cole prélévent la contribution visée a l’article L. 952-1
de donner mandat a ces mémes caisses pour remplir la
déclaration précitée, a partir des informations fournies
par ceux-ci et sous leur responsabilité.

Nous soulignons que cette mesure serait applicable
aux seules entreprises dont la contribution est préle-
vée par la MSA. Par ailleurs, EDT reste attentif a ce que
les entreprises de travaux agricoles puissent bénéfi-
cier effectivement de cette simplification.

Extrait de l'article 14 de I’Ordonnance n° 2004-602 du
24 juin 2004 relative a la simplification du droit dans
les domaines du travail, de ’emploi et de la formation
professionnelle :

I. - Larticle L. 952-4 du code du travail est complété par
un avant-dernier alinéa ainsi rédigé : « Les chefs d’ex-
ploitation et d’entreprises agricoles occupant moins de
dix salariés aupres desquels les caisses de mutualité
sociale agricole prélévent la contribution visée a l'arti-
cle L. 952-1 peuvent donner mandat a ces mémes cais-
ses pour remplir la déclaration prévue par le présent
article, a partir des informations fournies par ceux-ci et
sous leur responsabilité. »

II. - Larticle 235 ter KD du code général des impéts est
complété par un avant-dernier alinéa ainsi rédigé :
« Les chefs d’exploitation et d’entreprises agricoles oc-
cupant moins de dix salariés aupres desquels les cais-
ses de mutualité sociale agricole prélévent la contribu-
tion visée a larticle L. 952-1 du code du travail peuvent
donner mandat a ces mémes caisses pour remplir la
déclaration prévue par le présent article. »

Pour en savoir plus... EDT — Forét-Rural-Affaires Socia-
les, tél. 0153 91 44 93.

ner les conditions de circulation, d’éclairage et de
signalisation des matériels agricoles. La nouvelle ré-
glementation sur les conditions de circulation de ces
engins devrait voir le jour courant 2005.

Pour en savoir plus ...

EDT - Pole agricole, tél. 0153 91 45 11
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La fédé sur le terrain

L'épandage en question
a la journée du Cemagref

La majorité des engrais organiques solides épan-
dus en agriculture sont des fumiers de bovins, de

volaille et des composts. De nouveaux épandeurs sont apparus avec des
caisses étroites, des dispositifs d'épandage a hérissons verticaux et a table
d'épandage répondant a une demande d'augmentation de largeur et de dé-
bit de chantier. Les exigences environnementales sont aussi devenues plus
contraignantes. Les entreprises doivent raisonner les apports en utilisant de
bonnes pratiques et des machines d'épandage de précision.

Mais qu’en est-il exactement de la précision des épan-
deurs de fumier ? Pour répondre a cette question, le
Cemagref et la station des Cormiers se sont associés
dans une étude ayant pour objectif de qualifier le ni-
veau actuel de performances des épandeurs de fumier,
selon la nouvelle norme EN 13080. Cette norme définit
des méthodes et des exigences pour qualifier les per-
formances des épandeurs en répartitions longitudi-
nale et transversale.

La répartition longitudinale obtenue par pesée conti-
nue de 'épandeur pendant le déchargement permet
de calculer le débit en fonction du temps. La courbe
de débit comporte en général trois phases : une phase
de montée en débit, une phase de débit stable, une
phase de décroissance du débit en fin de vidange. La
moyenne du débit durant la phase stable est le « débit
caractéristique ». La zone comprise entre -15 et +15 %
du débit caractéristique est « lintervalle de toléran-
ce». La durée en % durant laquelle le débit est dans
la zone est 'étendue dans la zone de tolérance. Elle
doit étre supérieure a 35 %. Le coefficient de variation
longitudinal doit quant a lui étre inférieur a 40 %. La
répartition transversale est caractérisée par le coef-
ficient de variation, calculé sur la distribution aprés

recouvrement a la largeur de travail. Ce coefficient de
variation transversal doit étre inférieur a 30 %.

Tests d’épandeurs in situ

Les épandeurs testés sont des épandeurs a caisse
étroite a hérissons verticaux et des modeéles a table
d’épandage. Les produits utilisés sont du fumier de
bovins a 645 kg/m3 en moyenne, du compost de fumier
a720kg/ms et du fumier de volailles compris entre 250
et 440 kg/m3. Les masses volumiques ont évolué en
moyenne de 13 % (maturation et pluviométrie). Le taux
de matiére séche du fumier de bovins et du compost
est d’environ 20 %. Celui du fumier de volaille est
compris entre 60 et 70 %. Les objectifs de dose sont
de 30 t/ha pour le fumier, de 15 t/ha pour le compost
et de 5 t/ha pour le fumier de volailles. Le chargement
de la caisse et le calcul du volume ont été effectués
au ras des ridelles en fumier de bovins et compost et
jusqu’a la traverse du cadre des hérissons en fumier
de volailles.

La dose a épandre en t/ha est réglée a partir de la vi-
tesse d’épandage (km/h), de la largeur de travail et du
débit calculé en kilo par seconde. Si la vitesse d’épan-
dage est connue, peu de constructeurs définissent la

Une gamme de 8 a 24 tonnes
Semi-élévatrice de 11 a 21.5
tonnes

Elévatrice de 11 & 16 tonnes

LE BOULCH S.A. - Route de Guernanville - 27330 LA VIEILLE LYRE
tél. 02 32 30 67 47 - fax : 02 32 30 59 93 - site : www.leboulch.com - e-mail : commercial@leboulch.com

Nouveaux hérissons a partir du HVS 210
Meilleure éjection des corps étrangers

Meilleure protection des boitiers

Moins d'usure de la table d'épandage

Plus émiettement

d'entrainement
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largeur de travail en fonction du produit a épandre. Il
est donc difficile de calculer le débit a priori. Le débit
est aussi fonction de la vitesse du tapis (m/mn). Son
réglage doit donc étre précis sur toute la plage, ce qui
n’est pas le cas. Le changement d’un numéro au repére
d’index peut multiplier la vitesse du tapis par deux ou
par trois, les écarts de doses pouvant atteindre 85 %.
En répartition longitudinale, on constate les résultats
suivants :

- ’étendue dans la zone de tolérance ne satisfait pas
a l’exigence des 35 % dans 30 % des cas en fumier de
bovins et compost confondus. En compost, elle ne la
satisfait pas dans 60 % des cas et en fumier de vo-
lailles dans 45 % des cas.

- Le coefficient de variation longitudinal ne répond
pas a l'exigence de la norme d’environ 40 % dans
15 % des cas.

En combinant ces deux critéres, il ressort que, tous
produits confondus, les épandeurs ne répondent pas
a la norme dans 54 % des cas.

En répartition transversale les résultats semblent
meilleurs :

- le coefficient de variation de la distribution aprés
recouvrement répond a l'exigence des 30% dans
88 % des cas. Ce coefficient est optimal, car il est cal-
culé a la largeur de travail optimale et non pas a celle
de I’épandeur. Lexigence du coefficient de variation
d’environ 30 % ne semble pas étre discriminante pour

La seule revue exclusivement
dédiée aux entrepreneurs

de services Agricoles,
Forestiers et Ruraux

ENTREPRENEURS
des Territoires.

caractériser les performances de répartition trans-
versale des épandeurs.

- les largeurs de travail obtenues en fumier de bovins et
compost sont comprises entre 6 et 10 m pour les épan-
deurs a hérissons verticaux et entre 11 et 14 m pour les
épandeurs a table d’épandage. En fumier de volailles,
elles sont comprises entre 4 et 7 m avec les hérissons
verticaux et 8 a 12 m avec les tables d’épandage.

Au final, avec le fumier de bovins et le compost, les
épandeurs atteignent les performances de régula-
rités transversale et longitudinale requises par la
norme, dans seulement 40 % des cas. En fumier de
volailles, les épandeurs ont tous eu au moins un ré-
sultat inférieur aux exigences de la norme.
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La revue officielle
de la Fédération
des Entrepreneurs
des Territoires

LA REVUE DU MOUVEMENT DES ENTREPRENEURS DE SERVICES AGRICOLES, FORESTIERS ET RURAUX

8 fois par an ne manquez pas :

* Nos compte-rendus et décisions de la fédération nationale,
* La présentation des matériels incontournables du métier de I'entrepreneur.
Le point de vue des concepteurs comme des utilisateurs.
* Des portraits d'entrepreneurs et de leurs équipes grace a nos interviews
sur leurs chantiers.
o Les régles d'utilisation et d'application en produits phytosanitaires et semences.
* Les événements marquants de la profession rapportés et analysés.

¢ Des experts reconnus vous renseignent sur la législation et les régles a
appliquer.

* Aides a I'embauche, amortissements et provisions... nous vous donnons des
conseils utiles.

* Notre vitrine de toutes les innovations matériels.

* Occasion : la rubrique des bonnes affaires.

* Les agendas et compte-rendus des salons et événements de la profession.

( BULLETIN D'ABONNEMENT )

== Je suis adhérent

au Mouvement des Entrepreneurs des Territoires.

|:| Je m'abonne au tarif "spécial adhérents" pour :

1 an (soit 8 numéros) au prix de 23 €
Je joins mon réglement par chéque bancaire a I'ordre des Entrepreneurs des Territoires

1 Je souhaite recevoir une facture acquittée.

Je ne suis pas adhérent =<1l

au Mouvement des Entrepreneurs des Territoires.

[ ] Je m'abonne pour :

1 an (soit 8 numéros) au prix de 59 €
Je joins mon réglement :  [[] Cheéque bancaire  I'ordre des Editions Fitamant

O cartebancaire N || | [ [ | L[]
Date d'expiraton _ /  /

[J Je souhaite recevoir
une facture acquittée.

Rue Menez Caon ® BP 16 * 29 560 TELGRUC SUR MER

itarmarnt Pour tout renseignements : Katell Le Corre Tél. 02 98 27 37 66

. 44, rue d'Alésia » 75682 PARIS CEDEX 14
—, =0 z"s”ri::f."; :’::s —  Pour tout renseignements : niilinm
V/ & Tél. 01539144 44
———(MES COORDONNEES )

Nom Prénom QO Entrepreneurs de travaux agricoles
Entreprise O Entrepreneurs de travaux forestiers
Adresse (O Entrepreneurs de travaux ruraux
Code postal Ville QO Entrepreneurs de travaux publics
Teél Fax E-mail alaloi i

C ACTIVITE )

(O Concessionnaires

(O Constructeurs de matériels
QO Centre de formation

O Autres (préciser)

et libertés, vous disposez d'un droit d'accés aux informations vous concernant.

ENTREPRENEURS des Territoires macazine -

05 - pecemere 2004




ENTREPRENEURS
== DES TERRITOIRES

/4

ViE SYNDICALE

14

Lavis des Entrepreneurs des Territoires
Présente lors de cette Journée de I’épandage, orga-
nisée par le Cemagref a Saint-Pourgain dans [Allier
le 8 octobre dernier, Francoise Contet, présidente de
la C6te d’Or (21), nous livre ses impressions sur cette
journée. « L’épandage des effluents d’élevage et des
déchets organiques représente un enjeu important
pour les ETA qui se sont lancées dans cette filiére.
Cette prestation doit étre parfaitement maitrisée pour
optimiser lefficacité agronomique des produits épan-
dus et minimiser les éventuels impacts environnemen-
taux. Depuis 2001, le Cemagref a lancé différentes étu-
des sur le sujet. Nous constatons aujourd’hui quelques
incohérences ou inadaptations a ces études. Ainsi, en
ce qui concerne la caractérisation des matériaux (as-
pect, concentration, homogénéite, humidité), nous
constatons que la caractérisation est une étape néces-
saire trop longtemps négligée qui comporte nombre
d’inconnues a cerner. Son passage du laboratoire au
terrain est difficile en raison de la diversité et de I’hété-
rogénéité des produits d épandre. Il s’agit d’un aspect
qui devra étre approfondi, apres les phases actuelles
de recherche théoriques. »

Les conclusions de la thése présentée sur I’écou-
lement des produits pateux ne nous semblent pas
réalistes : «les pdles n’ont pas d’influence sur la
direction de I’écoulement » ! En tant qu’utilisateurs,
nous constatons des déformations et une usure qui
n’apparaitraient nullement si elles ne servaient a
rien. Cette conclusion est sans doute explicable par
une des hypothéses retenues pour la réalisation de
’étude : la boue projetée est posée sur le disque
avant la mise en rotation, ce qui a pour effet d’annu-
ler leffet des pales que nous constations lors de la
réalisation des chantiers.

« étude sur I'écoulement des composts dans les
épandeurs a fond mouvant met en évidence le pro-
bléme de la régularité de vidange di a ’'effondrement
de la matiére et préconise pour I’épandeur une caisse
longue avec l'assistance d’un tablier d’accompagne-
ment et des produits de cohésion importante. Une
information déja connue qui n’apporte rien de plus a
notre profession !

Les deux méthodes de simulation numérique des
épandages restent au stade de la démonstration pu-
rement mathématique. Ces présentations montrent
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la difficulté de simuler les phénoménes complexes
observés lors de I’épandage de produits variés et
hétérogenes. De nombreuses années de recherche
sont encore nécessaires avant de pouvoir tester un
« épandeur virtuel ».

« Létude des performances des épandeurs sur les fu-
miers de bovin, compost et fumier de volaille, réalisée
en conformité a la norme EN 13080, ne sont que des
constats chiffrés qui ne nous indiquent aucune piste
sérieuse dans le choix du matériel a utiliser.

Pour les constructeurs, les «avancées » présentées
sont déja des études réalisées en interne par leurs
soins avant la mise sur le marché de leurs matériels.
Pour les ETA, ces mémes études ne font que mettre en
évidence les problémes de réglage rencontrés journel-
lement : produits hétérogénes, taux de cohésion ou de
MS, régularité de répartition longitudinale et transver-
sale, sans nous apporter de réelles solutions.

« Les travaux d’agrandissements du péle épandage
énvironnement du site d’essais de Montoldre de-
vraient permettre d’obtenir une plate-forme d’essais
unique en Europe, qui aura 10 a 15 ans d’avance pour
la recherche et permettra de développer des collabo-
rations scientifiques enviables. Les ambitions annon-
cées seront-elles au niveau des 2,3 millions d’euros
investis ? Affaire a suivre !

En conclusion, cette journée nous a laissés sur notre
faim ! Il s’agissait sans doute plus d’une présentation
de l’état des recherches menées par le Cemagref que
d’une journée d’échange et de transmission d’infor-
mations précieuses pour les utilisateurs du matériel.»

A découvrir... - '
Inventaire des g b ey
Animaux o S
domestiques m Lol

en France ak

Histoire de la domes- -
tication, influence de m; "“'{I"
la géographie, action dﬂ k‘{ el
de I’homme, variété -
des sols et des cli- ‘ -
mats rappellent le ca-

ractére changeant de

la domestication en France. Ce sont prés de 750
races qui peuplent nos campagnes et nos villes
qui sont répertoriées dans cet ouvrage. Mou-
tons, chats, lapins, volailles, chevaux, vaches,
sont passés au crible. Pour chaque famille sont
mentionnés lorigine de la race, son évolution,
les caracteres permettant de reconnaitre l’ani-
mal (morphologie, coloration, mensurations),
sa répartition en France et ses perspectives
pour lavenir. LInventaire des Animaux do-
mestiques en France par Alain Raveneau est un
ouvrage qui conviendra aussi bien aux éleveurs
qu’aux amateurs éclairés. 384 pages. Disponi-
ble aux Editions Nathan au prix de 59,95 €.




Pole forét

La forét,

une alternative pour recycler
les boues de station d'épuration ?

En France, le traitement des eaux usées génere I'équivalent de 50
grammes de matiére seche par jour et par habitant, sous forme de
boues. Entre 55 et 60 % d'entre elles sont épandues en agriculture,
tandis que 20 a 25 % sont mises en décharge et 15 a 20 % sont
incinérées. Certaines parcelles boisées pourraient étre utilisées pour
recycler les boues, par exemple des plantations forestiéres destinées a
la production de biomasse ligneuse. Sur des sites-ateliers faisant I'ob-
jet d'un suivi intensif, I'Inra et ses partenaires (université de Besancon,
CNRS...), étudient les impacts environnementaux de I'épandage des

boues sur I'écosystéme forestier.

La forét communale d’Ychoux, a environ 6o km de
Bordeaux, en pleine forét landaise, abrite 'un des
« sites-ateliers » étudiés par I’lnra. Des pins mari-
times plantés en 1992 émergent d’un sous-bois de
bruyéres, ajoncs et molinie bleue. Sur une petite
partie des 2 0oo ha de forét communale, les cher-
cheurs étudient depuis 1999 les effets a moyen et
long terme d’épandages réguliers de faibles quan-
tités (3 tonnes de matiére séche par hectare et par
an) de 4 types de boues (boues liquides, pateuses,
chaulées et compostées).

Une croissance des arbres

€t de la biomasse accrue

Au bout de 3 ans, on constate qu’avec les boues li-
quides la croissance des arbres augmente de 16 %.
Cette croissance est vraisemblablement due a l’lamé-
lioration de la nutrition minérale, surtout phospha-
tée, mise en évidence en analysant les aiguilles de
pin. Mais l’effet le plus spectaculaire est visible sur
le sous-bois, avec une augmentation de biomasse
de 300 % avec les boues liquides, et de 150 % avec
le compost.

Condoléances

Jean-Claude Gasc et le conseil d’administration
des Entrepreneurs des Territoires de la Haute-
Garonne sont désolés de vous faire part du
décés d’André Bécanne, survenu brutalement
dans la soirée du jeudi 4 novembre a son do-
micile Les Garrigues a Issus. Nous adressons
toutes nos condoléances a sa famille.

Pour les deux autres types de boues (pateuses et
chaulées), aucun résultat significatif n’a encore été
obtenu. Cependant, les épandages de boues appor-
tent des quantités non négligeables d’éléments mi-
néraux dont il importe de suivre le devenir. Il s’agit
en particulier des « éléments traces métalliques »
(ETM), dont certains sont des oligo-éléments indis-
pensables a faible dose (zinc, cuivre), pouvant de-
venir toxiques au-dela d’une certaine concentration
; d’autres sont des éléments toxiques méme a trés
faible concentration (cadmium, plomb, mercure).

A Ychoux, les chercheurs observent que les ETM
s’accumulent dans une couche superficielle du sol
de 0 a 20 cm. Seul le lessivage du zinc vers les nap-
pes phréatiques est significativement modifié par
les épandages : il diminue car il serait en partie rete-
nu en surface par la matiére organique des boues.

Uépandage en forét,

socialement acceptable 2

Un autre aspect de cette étude concerne le volet
de l'acceptabilité sociale de ces épandages. Un
comité national de pilotage coordonné par l'Inra
a été mis en place par les ministéres de I’Agricul-
ture et de ’Ecologie afin de définir et d’évaluer les
conditions d’épandage en milieu forestier. Ce co-
mité poursuit ses travaux a Ychoux et sur d’autres
sites forestiers dans le cadre du réseau national
ERESFOR, ou interviennent plusieurs partenaires
(Inra, Afocel, Cemgref, IDF, ONF...) et qui bénéficie
du soutien de ’Ademe. Le but de ces recherches
: constituer une base de donnée sur 'impact des
épandages de boues en sylviculture et élaborer des
recommandations techniques. Un consensus sem-
ble se dessiner en faveur de I’épandage des boues
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De 50 a 500, les m® s'expansent !

« Décret n° 2004-797 du 29 juillet 2004 modifiant
larticle R. 324-10 du code du travail relatif au si-
gnalement des chantiers forestiers »

Larticle R 324-10 du code du travail disposait que
les chantiers de coupes ou de débardage soumis
a la déclaration prévue a larticle L. 324-11-3 sont
ceux dont le volume excéde 50 métres cubes. Par
décret du 29 juillet 2004, la référence aux « 50 me-
tres cubes » passe aux « 500 métres cubes ».
Nous rappelons notamment que les chantiers de
boisement, de reboisement ou de travaux sylvico-
les soumis a la méme déclaration sont ceux por-
tant sur une surface supérieure a 4 hectares.

La déclaration doit parvenir au service départemental de ’inspection du travail, de I'emploi et de la po-
litique sociale agricole dans le ressort duquel se trouve le chantier au plus tard le dernier jour ouvrable
précédant le début des travaux par lettre recommandée avec accusé de réception, par dépét au service
contre récépissé ou partout moyen électronique comportant une preuve de réception. Une copie de cette
déclaration doit parvenir dans le méme délai a la mairie de la ou des communes sur le territoire desquel-
les est situé le chantier.

Les chefs des établissements ou entreprises exécutant plusieurs chantiers distincts doivent faire une dé-
claration pour chacun d’eux. Toutefois, lorsque ces chantiers doivent étre ouverts dans le méme dépar-
tement et dans un délai ne dépassant pas deux mois, une déclaration globale .

peut étre faite selon les modalités fixées ci-dessus, sous réserve que les modi- [ -“l?
fications éventuelles soient communiquées au service de I'inspection du travail, | s

de I’emploi et de la politique sociale agricole dans le délai fixé ci-dessus. ;
Les chefs des établissements ou entreprises tenus de faire la déclaration prévue d
larticle L. 324-11-3 sont dispensés de la déclaration prévue a larticle R. 620-5.

Le panneau de signalisation prévu au second alinéa de l'article L. 324-11-3 doit

étre visible des voies d’accés au chantier et avoir des dimensions au moins éga- — —

les d 100 cm x 8o cm. : 'ﬂfh
Thidebe.f

Pour en savoir plus... EDT — Forét-Rural-Affaires Sociales, tél. 01 53 91 44 93. L=

liquides issues du traitement des eaux usées de

petites communes rurales forestiéres et, pour fdem‘:j‘”?’"s' ot
des communes plus importantes, de [’épan- € monde jascinan
des arbres

dage de boues compostées. Parallélement a cet

A t) . -
espace d’échange, s’est constitué un « forum Univers familier ou

informel », autour du CETEF (Centre technique exotique, grand spec-
des études forestiéres), du CRPF (Centre ré- tacle ou petites mer-
gional de la propriété forestiére) et d’associa- veilles, le Monde fas-
tions environnementales comme FNE (France cinant des arbres
Nature Environnement). Ce forum joue un rdle d’Eckart Pott emme-
de vigilance en soulevant des questions telles ne le lecteur a la de-
que « changement de la flore et de la biodiver- couverte des racines,

écorces, troncs, bran-
ches, couronnes, fo-
réts, saisons... Les

sité », « qualité du bois », « présence de méetaux
lourds » ou « écocertification »... qui sont autant

d’interrogations aApfendrte,fzn compte afin d’éla- plus spectaculaires et les plus originaux des
borer le futur arrete sur L eQandage de§ boues clichés d’Eckart Pott, d la fois biologiste et pho-
en conditions forestiéres, prévu par le décret du tographe, composent cet ouvrage dont les tex-
8 décembre 1997. tes détaillent les mysteres de la photosynthése
comme ceux de la classification des végétaux
ou de la décomposition. Un tres bel ouvrage
de 200 pages, destiné aux passionnés. 29,95€
aux Editions Nathan.
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P |o N s | s E Machines forestiéres de qualité supérieure
Dans le cadre de son expansion, PONSSE SAS
recherche
PARTENAIRES maintenance - dépannage.

Appuyés par le réseau d'agences PONSSE en place, ils auront en charge une partie de la
maintenance et des interventions de dépannage en forét.
PONSSE assure la formation aux spécificités des machines.
Contacter Hervé RONDEL au 03 83 65 12 00

BENELUX
' . PONSSE SAS

)

PONSSE Centre

PONSSE Aquitaine
PONSSE SA Succursale Succursale :
ZAC Croix St Nicolas PONSSE Aquitaine PONSSE Centre
Rue de Lorraine - BP 39 Route de Bordeaux ZA Le Moulin de I'Eau
54840 GONDREVILLE 40210 LABOUHEYRE 87470 PEYRAT-LE-CHATEAU
Tél: 0383651200 Tél: 0558 07 59 00 Tél : 05 55 69 66 66
Fax:0383651201 Fax: 0558 07 59 01 Fax : 05 55 69 66 60




Profession

LETA Guillet (Maine-et-Loire):
une réelle volonté d'innovation

Ensiler du mais épi ou des mélanges de céréales, adopter une ensileuse
avec caisson en complément de la machine traditionnelle, Jacques Guillet
ne cesse d’explorer, dans le Maine-et-Loire, les voies de ce secteur d’ac-
tivité pour lequel la notion de service recouvre une connotation particu-
liere. Trés a I’écoute des clients, il veille a lamélioration de la qualité des
produits finis. Il affirme sa volonté de faire avancer la profession de par
un insatiable esprit d’innovation.

Gaston Guillet crée l’en-
treprise en 1955 a I’époque
oll la mécanisation se met
en place : « une opportunité
a prendre», souligne son
fils, Jacques. Les travaux se
résument alors au labour, a
la moisson...

Des chauffeurs
occupés toute I'année
Dés les années 1960 dé-
marrent les travaux de fenai-
son et d’arrachage de talus,
ces derniers étant motivés
par une demande des agricul-
teurs qui restructuraient leurs
terres. Les activités s’élargis-
sent ensuite avec l'ensilage
d’herbe pour lequel 'entrepri-
se fait figure de pionnier. Puis
’épandage de fumier suit. Les
années passent et le monde
agricole ne cesse d’évoluer.
Désormais, la plupart de ces
activités ne reléve plus de la
prestation de U’entreprise en
raison du «suréquipement
des exploitations agricoles »,
explique l’entrepreneur.
Vouant une passion pour
le métier et les matériels,
le fils Guillet reprend len-
treprise en 1985 et fait des
choix d’activité démontrant
sa volonté d’innovation.
« Nous étions ouverts a tous
chantiers qui pouvaient se
développer comme le dé-
broussaillage ou le curage
de fossés. Il importe de se
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démarquer méme si on ne
prend pas toujours le bon
créneau », reconnait-t-il.

Le curage de fossés concer-
ne la période de mars jusqu’a
la fin octobre tandis que les
travaux de débroussaillage se
déroulent de la mi-septembre
amars. Ces travaux font 'objet
de contrats de 3 ans avec des
communautés de communes
et de 1 an avec les communes
environnantes. Ils sont suivis
par les responsables de voiries
et répondent a un cahier des
charges établi par la commu-
nauté de communes. « Pour le
curage de fossés, nous avons
fabrigué un godet, qui s’adap-
te sur une pelle, en conformité
avec le travail demandé. Il
s’agissait de proposer un pro-
fil de fossé qui évite d’arracher
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les talus et les accotements. Il
convient également au déber-
nage. Un certificat de capacité
est nécessaire pour réaliser les
chantiers de débroussaillage
et de curage de fossés », pré-
cise Jacques Guillet. « Dans les
Pays-de-la-Loire, les travaux
ruraux se sont développés.
70 a 80 % d’entre eux sont ef-
fectués par les entreprises de
travaux agricoles et ruraux »,
ajoute Nicolas Touchard, ani-
mateur de U'Aretar des Pays-
de-Loire.

Uensilage a
multiples facettes

La particularité de l’entre-
prise réside dans l'utilisation
d’une ensileuse équipée d’un
caisson sur chassis articulé
dont I’ensemble ne peut étre

désaccouplé. Il faut remonter
al’année 1983 pour découvrir
le premier modéle a trémie
acquis par l’entreprise, alors
de marque Hesston. «En
raison des performances
des ensileuses, les chantiers
nécessitaient un nombre
conséquent de remorques de
transport. La machine a tré-
mie a permis de temporiser
leur nombre et d’intervenir
en conditions humides tout
en respectant la structure
des sols. On ne voit que les
trains de lensileuse et non
ceux de la remorque car son
temps de passage au champ
est limité », souligne Jacques
Guillet. La derniére acquisi-
tion date de l'année 2001:
c’est une ensileuse 8 rangs
dotée d’un caisson de 30 m3

L'entreprise contribue & I'entretien du patrimoine paysager. A gauche, le montage d'une débroussailleuse sur une
ancienne ensileuse offre plus de souplesse dans I'avancement car il est possible d'avancer a la vitesse souhaitée
entre 1 et 10 km/h en position de travail. A droite, la pelle dotée d'un godet
développé par I'entreprise sert au curage des fossés.
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Un codt de revient a I'hectare et une main-d’'ceuvre réduits, un respect des sols
en terrains humides : voici les avantages procurés par I'ensileuse dotée
d'un caisson sur chssis articulé.

(modéle 5 ooo DL datant de
1995).

Au regard de 'expérience
développée par lentreprise,
ce concept s’avere synonyme
d’économie non seulement
de main-d’ceuvre mais aussi
de fioul. « Le principe de la
trémie permet de réduire la
consommation de fioul au
niveau du transport d’un
tiers voire de moitié car on
ne suit pas lensileuse en
permanence. Cela dépend
du volume récolté. Lors de
lensilage d’herbe, on atteint
une économie de moitié de
fioul. Pour un codt de presta-
tion identique et un débit de
chantier similaire de 3 ha/h,
la technique est plus rentable.
L’ensileuse a trémie ne con-
somme pas plus qu’une ensi-
leuse traditionnelle », confie
’entrepreneur. La prestation
de transport tend a décliner et
représente actuellement 30 %
de la surface ensilée. Quant
au temps de déchargement
dans les remorques, il est ré-
duit a 1 minute.

Autres constats effectués :
une limitation des pertes et
des projections sur la cabi-
ne comparativement a len-
sileuse traditionnelle. D’un
point de vue organisation
des chantiers et confort de
travail, les différents acteurs
sont gagnants. « On acquiert
une meilleure concentration

sur 'amenage du mais étant
donné que l'on a moins de re-
morques a suivre. De méme,
lorganisation permet d’équi-
librer les remorques au tas et
dans le champ de fagon a ré-
gulariser les chantiers. Le silo
n’est ainsi jamais débordé, ce
qui facilite le tassement du tas

et garantit un bon résultat »,
apprécie Jacques Guillet.
Bruno Gérard, agriculteur
sur la commune de Saint-
Michel-et-Chanveaux, fait ap-
pel a ’entreprise pour récolter
16 hectares de mais et 16 hec-
tares d’herbe avec cette ma-
chine. « Elle limite les pertes

Jacques Guillet porte un ceil attentif
sur I'amenage du mais récolté avec
I'ensileuse a caisson.

de temps dans les bouts. Au
cours des années humides, le
terrain est moins abimé parce
qu’il y a moins de passage
d’engins », met-il en avant.
Jacques Guillet qualifie
’ensileuse a caisson d’« en-
sileuse du troisiéme millénai-
re » sans pour autant mettre

Michel Racine :
« lensileuse avec caisson est un travail de longue haleine »

Il faut remonter a l’année 1975 pour découvrir la premiére ensileuse New Holland trans-
formée sur le principe de larticulée. Au cours de I’année 1973, la Franche-Comté connait
une période tres humide qui incite Michel Racine a concevoir les ensileuses avec caisson.
« Aucune machine ne pouvait accéder dans les champs », se souvient-t-il. « Les machi-
nes avec caisson facilitent 'accés aux terrains humides et permettent des vidanges dans
des semi-remorques a des hauteurs élevées de l'ordre de 4,3 m », ajoute le concepteur,
aujourd’hui dgé de 77 ans. La fabrication des modeles est issue d’un partenariat avec New
Holland démarré en 1975. « Nous achetons l’ensileuse sans roue et sans essieu et nous
fabriquons nous-mémes les chdssis », précise Michel Racine. Les machines bénéficient de
caissons da déchargement arriere ou latéral dont les volumes, initialement de 12 m3, peu-
vent désormais atteindre 30 m3. Il est également possible d’équiper les ensileuses d’une
sellette pouvant recevoir une remorque de camion ou d’un porte-caisson. Les puissances
ont paralléelement progressé de 200 CV a 6oo CV. Le déchargement se fait soit par chaines
soit par bouclier. « Le bouclier exerce une poussée hydraulique qui vide la benne. Le pro-
duit ne se détasse pas et gagne en densité », affirme Michel Racine. Un systéme de gite
compenseé (dispositif breveté en 1976) a I'avant de la machine atténue le renversement de
la benne arriére.

Ce concept d’ensileuse suscite non seulement l’intérét des entrepreneurs de travaux agri-
coles mais aussi et surtout les usines de déshydratation (8o %) pour le transport de luzer-
ne du champ a l’exploitation. On peut citer Euroluz dans les Ardennes, l'usine de Domagné
en llle-et-Vilaine puis de Saint-lvy dans le Finistére... Michel Racine recense actuellement
157 machines en service réparties en France, Espagne, Suisse, Hollande, Belgique...

La société Racine, créée en 1952, compte 15 salariés dont 3 enfants de Michel Racine. La
place de responsable est occupée depuis 10 ans par son fils Sylvain. Outre la fabrication
d’ensileuses articulées dont les ventes atteignent 50 % du chiffre d’affaires, la société a
une activité de négoce en machines agricoles.
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L'ensileuse a caisson optimise I'organisation des chantiers
et plus particuliéerement le tassement du tas.

de coté lensilage tradition-
nel toujours d’actualité dans
les prestations assurées par
Pentreprise. « C’est pour cela
que nos clients nous font
confiance car on ne les laisse
jamais tomber quel que soit
l’état du terrain. Lors d’an-
nées humides, ils peuvent
se rendre compte du profit »,
signale |’entrepreneur. En
conclusion, la répartition va
en faveur de l'ensileuse a
caisson (voir tableau).
Depuis 3 ans, la récolte
de mais épi s’est développée
petit a petit au sein de l’en-
treprise de maniére a rentabi-
liser I’ensileuse alors équipée
d’un bec de moissonneuse-
batteuse. De cette facon,
’épi complet monte dans le
cueilleur et subit un broyage.
Cette pratique se révéle éco-
nomique pour l'agriculteur et
donne naissance a un produit
riche en énergie pour les va-
ches laitiéres, les taurillons
et les vaches de réforme. « Le
mais humide améliore leur
digestion. Il compléte les ra-
tions d’ensilage d’herbe et

de mais ensilage si celui-ci
n’est pas riche en grain. Cela
évite ainsi aux agriculteurs
d’acheter des aliments a des
prix élevés. lls réalisent des
économies étant donné que
jlassure cette prestation a
hauteur de 0,015 euro le kg.
Il faut y penser dés le semis
de mais c’est-d-dire prévoir
les surfaces de mais ensilage
et de mais épi. Cela nécessite
d’étre équipé en desileuse
mélangeuse », commente
Jacques Guillet. «De plus,
cela présente moins de ris-
ques d’acidose que le blé
et laisse plus de souplesse
étant donné que la récolte
S’étale sur 3 semaines en
fonction de la maturité du
mars », ajoute-t-il. Cette tech-
nique suscite un intérét crois-
sant au regard de ’évolution
des surfaces concernées de 2
a 7o hectares en 3 ans.

En matiére de stockage,
Pentrepreneur réfléchit a la
méthode de pressage en silo
boudin de facon a maitriser
la qualité des produits de
récolte. « Le tassement dans

Répartition des surfaces récoltées

avec l'ensileuse a caisson

Culture | Surface ensilée (ha) Ensileuse a caisson
mais 600 70 %
herbe 500 80 %

le tunnel limite les prises
d’air et favorise une bonne
fermentation et donc l'ob-
tention d’un produit de qua-
lité pour redonner ainsi de la
qualité au lait ». Pour ce faire,
il envisage de travailler en
partenariat avec un entrepre-
neur déja équipé qui, de son
cOté, lui trouverait du mais
humide a récolter.

Autre orientation prise
par lentrepreneur: la ré-
colte d’un mélange blé-orge-
avoine immature 15 jours
avant la moisson. Un co(t
d’implantation limité et des
contraintes environnementa-
les et climatiques sont autant
de paramétres qui incitent
a opter pour ce mélange au
détriment de I’herbe et du
mais. « Il nous reste d trouver
une téte de récolte qui puisse
prendre le blé dans toutes les
configurations de mélange »,
analyse Jacques Guillet.

Une relation
entrepreneur-
agriculteur basée
sur la confiance

Cing chauffeurs a temps
plein, formés sur le tas par
Jacques Guillet, remplissent
les missions de lentreprise.
Autonomie, écoute et partage
d’informations  constituent
les vecteurs clés de son bon
fonctionnement. La commu-

nication au sein de I'équipe
fonctionne en permanence
grace a la mise a disposition
d’un radiotéléphone et d’un
portable. Annie Guillet, son
épouse, se charge de la plani-
fication du travail, de 'escorte
des machines en convoi ex-
ceptionnel...

De par sa position de pré-
sident des entrepreneurs des
territoires du Maine-et-Loire,
Jacques Guillet s’interroge
sur "avenir de la profession et
notamment sur l'incidence de
’agrandissement des exploi-
tations. « L’ensilage reste une
activité importante réalisée
par les entreprises de travaux
agricoles. Les clients sou-
haitent de plus en plus des
chantiers clés en main mais
celaimpose d’embaucher des
salariés. Etant donné que les
entreprises sont suréquipées,
elles pourraient s’entraider »,
juge Jacques Guillet. «Le
marché de lagriculture est un
marché porteur et notre role
est d’apporter des résultats
aux agriculteurs pour amélio-
rer leurs prix de revient. Cela
passe par des adaptations de
matériels. Ceux qui vont res-
ter vont rechercher la qualité
et ne peuvent que nous faire
confiance », conclut lentre-
preneur.

Cécile Giamberini W

PARC MATERIEL DE L'ETA GUILLET
TRAVAUX AGRICOLES

rangs)
- 2 pick up BMV (4,5 m)

- 2 ensileuses New Holland dont 1 articulée (6 et 8

- 2 moissonneuses-batteuses New Holland

- 2 cueilleurs Kemper (6 et 8 rangs)

- 1 cueilleur Idass pour mais humide et mais grain
- 3 débroussailleuses Agram (rotor de 1,2 m)

- 1 broyeur d’accotement Desvoys (2,2 m)

- 2 pelles sur pneus Liebherr avec bras déporté

- 2 tombereaux articulés Volvo

- 3 tracteurs Fiat (115 a 160 CV)

- 2 remorques Le Boulch (16 T)

- 1 faucheuse frontale Kuhn (3 m)
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UETF Duport se développe par
des investissements raisonnés

Dans un massif constitué essentiellement de résineux et ou l’exploita-
tion organisée remonte a la fin du XVIII¢ siécle, le travail est continuel et
nécessite des moyens adaptés.

La forét landaise (600 000
ha) fait partie intégrante
du massif des Landes de
Gascogne, le plus important
massif forestier d’Europe (plus
de 1 million d’ha), dans lequel
le pin maritime est dominant
avec 80% des surfaces. Le
département des Landes est
ainsi le plus boisé de France
métropolitaine (62 %). Cette
forét est particuliérement pro-
ductive et dispose d’un tissu
industriel de transformation
dense dans le département.
La forét est a 92% privée
avec plus de 36 0oo proprié-
taires dont 10 ooo ont plus de
4 ha de forét, les communes
et IEtat se partageant a parts
égales les 8% restants. Les
sylviculteurs sont bien organi-
sés au sein d’une profession
structurée comprenant orga-
nismes techniques, syndicat,
association de défense contre
les incendies, coopérative fo-
restiére (1).

De la résine au bois

Historiguement, si elle est
exploitée depuis les Romains,
et quelle a subi 2 destruc-
tions aux IVe et XVe siécles,
le réel démarrage de la forét
landaise est issu de la stabi-
lisation des dunes a la fin du
XVIIle siécle. Sa constitution
est surtout réalisée durant la
2¢ moitié du XIXe siécle, facili-
tée et encouragée par la pro-
duction de gemme (résine de
pin), le bois restant un revenu
marginal.

Les grands incendies des
années 1940 ont remis en cau-
se cet effort sans précédent et
prés de 300 000 ha sont dé-
truits par le feu. Sa reconsti-
tution s’est faite en partie par
des recriis naturels, mais sur-
tout par des reboisements ar-
tificiels qui ont permis, aprés
une phase de démarrage dif-
ficile entre 1950 a 1960, d’éta-
blir les bases de la ligniculture.
Cette exploitation s’oppose a

L'activité de Guy Duport, basée essentiellement sur le reboisement, fait appel a des
critéres de transparence vis-a-vis de sa clientéle et de qualité des prestations.

la sylviculture gemmiére pra-
tiquée avant guerre et sa prio-
rité est la production de bois
(bois d’industrie et bois d’ceu-
vre) qui est optimisée par des
techniques de culture inten-
sive.

Une forét cultivée
et des débouchés
€n évolution

La forét landaise est cul-
tivée et recourt a des techni-
ques élaborées intégrant la
génétique, le travail du sol, la
fertilisation raisonnée, l’éla-
gage et les éclaircies.

Le pin maritime est une
essence adaptée aux carac-
téristiques régionales: sols
sableux, filtrants pauvres et
acides, climats avec des ex-
trémes de sécheresse esti-
vale et de gels dans la Haute
Lande. Lamélioration gé-
nétique avec des variétés a
croissance plus rapide et a
port plus droit a fortement
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contribué a laugmentation
de la productivité qui atteint
aujourd’hui 12 m3/ha/an con-
tre4asilya2sans.

Le cycle de production du
pin maritime suit un schéma
bien établi qui peut étre résu-
mé en 6 phases :

- préparation du sol, semis ou
plantation ;

- entretien du jeune boise-
ment ;

- 1% éclaircie et élagage a 1-
12 ans;

- 2¢ éclaircie a17-20 ans ;

- 3% & 5¢ éclaircie tous les 5
ans;

- CouUpe rase a 40-50 ans.

Les densités de boisement
sont de 1200 a 1600 arbres/
ha pour atteindre a la coupe
rase 250 arbres contre 130l y
a 25 ans et la durée de coupe
est passée de 70 a 40-50 ans,
ce qui permet de diminuer les
risques (tempétes et incen-
dies) durant le cycle de pro-
duction. Ce dernier optimise

Une partie des travaux liés a son activité
est sous-traitée.
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La plantation manuelle de sujets sélectionnés suit la préparation des parcelles
et nécessite par la suite plusieurs opérations d’entretien.

la courbe de croissance des
arbres. La coupe rase peut
permettre une récolte de 300
a 400 m3 par ha variable selon
la conduite du peuplement.
Les produits de la forét

landaise ont connu une évo-

lution spectaculaire au cours
des derniers 50 ans durant
lesquels I’économie basée

sur la résine a été progressi-

vement remplacée par celle

dominée par le bois d’indus-

trie (1,7 million de m3) et le
bois d’ceuvre (2,8 millions

dem3) qui représentent res-

pectivement 31% et 12,5%
de la production nationale.

Uavenir passe
par la certification

Un des principaux enjeux
pour lavenir de la filiére est
la finalisation d’un systéme
régional de certification de

la gestion durable des foréts.

Depuis le 28 mai 2002, date

d’obtention de cette certi-

fication PEFC par le Comité
d’Aquitaine,
res peuvent y adhérer, tout
comme les ETF, s’engageant

alors a respecter des prati-

ques de gestion durable. Elle
vise a rendre compte d’un bon
équilibre entre les fonctions

économiques, environnemen-
tales et sociales des foréts.

Les bois provenant de foréts
certifiées sont ensuite suivis

tout au long de leurs proces-

sus de transformation au sein
des entreprises qui se sont

22

les propriétai-

aussi engagées a respecter
des pratiques de gestion du-
rable, Pobjectif ultime, atteint
aujourd’hui, étant de pouvoir
proposer des produits finis
certifiés PEFC, permettant ala
filiere de pénétrer ou conser-
ver l'accés a des marchés qui
exigent aujourd’hui de telles
garanties.

Le reboisement
comme activité
principale

Comme il aime a le souli-
gner, Guy Duport (installé a
Solférino au cceur du massif
des Landes) a été «baigné
dans le pin et les travaux fo-
restiers depuis son enfance ».
Fils d’un ETF, il a méme com-
mencé sa formation sur le
tas dés I’age de 12 ans. C’est
donc dans la logique des cho-
ses qu’il s’installe ETF en jan-
vier 1986 et démarre seul une
activité de débroussaillage
et d’entretien. En 1989, il en-
tame sa diversification dans
le reboisement et embauche
un premier salarié. Le déve-
loppement se poursuit jus-
gu’en 1998, date a laquelle
il emploie 4 salariés. La tem-
péte de 1999 lui retire 90 %
de son activité d’entretien.
«J’avais 3 salariés de trop (le
4¢ en CDD est parti) et j’ai di
investir dans une remorque
de débardage pour les occu-
per», reconnait-il. Cette acti-
vité lui permet d’en conserver
2 pendant 6 mois, mais 2000

ENTREPRENEURS des Territoires macazine - 05 - pecemere 2004

sera tout de méme une mau-
vaise année. « La tempéte a
fermé lacces de la forét par
l’enchevétrement des chablis
et leur exploitation ne corres-
pondait pas au marché. Il a
fallu s’adapter », souligne Guy
Duport.

Il prend alors un virage
important en se consacrant
presque exclusivement (le dé-
bardage continue, mais reste
annexe) aux activités d’amont
de lexploitation forestiére.
Aujourd’hui, il se consacre a
la gestion et a 'appui a cette
gestion sur 28ooha concer-
nant 6 propriétaires avec tous
les travaux s’y rattachant,
mais le reboisement est do-
minant avec 25 a 30 % liés a
la tempéte et le reste en ex-
ploitation normale. Il emploie
5 salariés permanents et ex-
ternalise une partie de son
activité auprés de 4 sous-trai-
tants, essentiellement pour
les travaux comme [élaga-
ge, le marquage, le débrous-
saillage et le dépressage. Si
les activités liées a I’entretien
des parcelles sont continues
durant 'année, celles liées au
reboisement sont limitées a la
période de septembre a juin.

« Nous proposons d nos
clients des programmes
de travaux qu’ils nous vali-
dent », expliqgue Guy Duport.
« Nous nous rencontrons en
général 2 fois par an et dé-
terminons les travaux a ef-
fectuer. Mais la relation avec

forestiére de fabrication locale.

les propriétaires est basée
sur des critéres essentiels de
transparence et de qualité de
la prestation. Elle reste hu-
maine et c’est de toute facon
payant a long terme. On as-
siste a l'opposé a une certai-
ne dérive ol certains proprié-
taires laissent carte blanche,
laissant place a des excés. »
La plantation avec des
plants issus de vergers a
graines est majoritaire par
rapport au semis, avec un
rapport 80-20. Elle est re-
commandée car elle permet
des gains de productivité et
une meilleure qualité de ti-
ges. De plus, comme le sou-
ligne Guy Duport, le semis
a des colits de main-d’ceu-
vre plus élevés en raison du
dépressage. La plantation,
avec des sujets de 6 mois a
1 an, est manuelle. La plan-
tation mécanisée n’est pas
rentable car elle « butte » au
sens propre comme au figuré
sur des obstacles comme les
souches. « Le désouchage et
l'arasage sont trop chers, en-
viron 250 euros/ha, alors que
les souches disparaissent
naturellement en 10 ans »,
note Guy Duport. La densité
de plantation (1 250 a 1600
plants/ha) varie selon la
taille des parcelles et la pres-
sion du gibier. « Le bon équi-
libre est de 2 chevreuils aux
100 ha», explique-t-il. «Si,
dans un ensemble de 100 ha,
vous avez 3 ha de reboise-




Ces débroussailleuses « landaises » travaillent en tandem,
sans étre entrainées par prise de force.

ment, la pression sera plus
importante que si vous avez
50 ha. »

Pour les travaux d’entre-
tien ou de préparation, il uti-
lise des matériels spécifiques
de fabrication locale comme
les débroussailleuses type
Landaise, non entrainées par
prise de force et qui travaillent
en tandem a une vitesse de 5-
6 km/h, ou les charrues fores-
tieres travaillant a 45-50 cm
de profondeur.

Si l'activité de Guy Duport
avu un développement impor-
tant depuis 2000 (multiplié
par 2 en 4 ans) suite a la di-
versification (le CA de 40 000
euros en 1986 est aujourd’hui
de 620 000 euros), les inves-
tissements restent raisonnés.
« En fonction de la concurren-
ce, nous sommes obligés de
travailler a 10 % en dessous
des tarifs qui permettraient
de pérenniser lentreprise.
C’est une des raisons qui m’a
fait passer a la sous-traitance
pour certains travaux. Quand
j’ai des commandes, je peux
les honorer ; quand je n’en ai
pas, je n’ai pas de matériel a
amortir ni de main-d’ceuvre a
rétribuer. De plus, l’encadre-
ment est assuré par un tiers,
ce qui me permet de me con-
sacrer a d’autres tdches im-
portantes. Pour la méme rai-
son, je n’investis que dans du
matériel d’occasion avec des
critéres de choix liés a l'dge
naturellement, mais surtout

a létat et au nombre d’heu-
res. En fonction des besoins,
je détermine la valeur d’amor-
tissement possible par an et
la valeur maxi d’achat. Pour
un tracteur, par exemple,
pour une durée de 4 a 5 ans,
on aboutit a 38 ooo euros.
Au-dessus, nous ne pouvons
pas l'amortir. La Région pro-
pose bien des aides a l'achat
de matériel neuf a hauteur de
20 %, mais la soulte reste trop
élevée. »

Pour linstant, la crois-
sance est a 2 chiffres et Guy
Duport espére que cela va du-
rer. « Seule la sous-traitance
me le permet aujourd’hui.
D’autant plus que nos char-
ges continuent d’augmenter.
Que ce soit le carburant, les
piéces ou la main-d’ceuvre.
Pour cette derniére, il est de
plus en plus difficile de trou-
ver du personnel compétent
car cela reste des métiers pé-
nibles physiquement et so-
litaires. Aujourd’hui, j’ai des
employés, pour partie avec
une formation type CAP ou
BEPA, pour [lautre formée
en interne, et ils sont stables.
Mais pour les jeunes, la forét
est plus liée a la protection
de lenvironnement qu’a l’ex-
ploitation et cela n’attire pas
beaucoup de vocations. »

Malgré ces incertitudes,
Guy Duport croit en sa profes-
sion, n’hésite pas a s’y impli-
quer (2) et a s’informer en se
mettant en relation avec les

PARC MATERIEL DE LETF DUPORT
TRAVAUX FORESTIERS

- 6 tracteurs équipés forestiers de 110 a 175 ch
- 2 charrues forestiéres trisocs non stop
- 12 débroussailleuses type « landaise »

- 1 crabe (cover crop forestier)

- broyeurs et gyro-broyeurs forestiers pour I’entretien

des pistes

structures professionnellesde
sa région. C’est le cas du GPF
(Groupement de Productivité
Forestiére), du CRPF (Centre
Régional de la Propriété
Forestiére) et du CETEF
(Centre Technique d’Etude et
de Recherche Forestiére). Par
ailleurs, il est adhérent de la
CAFSA (Coopérative Agricole
et Forestiére Sud Atlantique)
qui est a la fois son principal
client et principal fournisseur,
notamment pour les plants,
par l'intermédiaire de sa fi-
liale Forelite. Choix raisonné

Prix serrés.

EUILS FORESTIERS

11 modélesde 3a 10
tonnes de traction.

COMBINE
POUR BOIS
DE CHAUFFAGE

- r
Plusieurs modéles.

Cric, Crac, Boum
le meilleur du materiel forestier

GRAPPINS ET ROTATEURS

HYDRAULIQUES !f%i’
11 modéles de grappins ==

8 modéles de rotateurs

des techniques, mais surtout,
comme il aime a le répéter,
transparence dans les rela-
tions avec la clientéle et qua-
lité des prestations fournies
sont ses maitres mots, des
valeurs qui ne peuvent qu’as-
surer ’avenir de l'entreprise.

Olivier Fachard @

(1) Les données concernant la forét
Landaise sont issues de la chambre
d’agriculture des Landes.

(2) Guy Duport est vice-président des
Entrepreneurs des Landes chargé de la
forét et membre du conseil d'administra-
tion de la structure régionale Aquitaine.

PINCE DE

,\ DEBARDAGE
4\ Bois de 10 @
_110cm de

diamére.

MOYNE-PICARD SARL

Z.A. Bel-Air - 381
Tel. 04 74 83 09 20 - Fax. 04 74 83 31 00

Site : www.moyne-picard.com -
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LETF Laloi oeuvre
pour la pérennisation de la forét

Des vaches a la robe couleur froment, une odeur agréable de sous-bois,
des arbres qui craquent, des traces de la tempéte de 1999 : nous voici
dans l'univers des chauffeurs de I’entreprise gérée par Pierre Laloi en
Haute-Vienne. Pour mener a bien ses travaux d’abattage et de nettoyage
de parcelles, il base son raisonnement sur la gestion durable de la forét.

Pierre Laloi est, comme
on pourrait le dire, un aty-
pique au sein de la profes-
sion. En effet, rien ne le pré-
destinait au départ au métier
d’entrepreneur de travaux
forestiers. « Je suis arrivé la
par hasard ; j’étais plus inté-
ressé par la sylviculture que
par lexploitation du bois »,
confie l’entrepreneur. Avec
un dipléome de comptabi-
lité en poche, il exerce tout
d’abord une activité dans
ce secteur pendant 2 ans.
Puis, il s’initie au traitement
du bois en tant que biche-
ron dans une entreprise de
nettoyage de lignes électri-
ques dans le Lot-et-Garonne.
Son destin se dessine par
la suite avec son inscription
en Bepa production fores-
tiére option bilicheronnage
au CFPPA de Meymac, en
Corréze. Lobtention du dipl6-
me le conduit a créer son en-
treprise en février 1982. « A
I’époque, je n’avais qu’une
trongonneuse et une four-
gonnette. Je travaillais avec
un collegue sur des éclaircies
de résineux pour le compte
de scieries et de coopérati-
ves. La dureté du métier re-
présentait le principal pro-
bléme », se souvient-il. Face
a la progression du volume
traité a l'issue d’une tempéte
survenue en 1982, il envisage
de développer lentreprise,
ce qui se concrétise par I'em-
bauche d’un salarié en 1985
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qui, chaudronnier soudeur
de métier, est formé par son
patron.

En 1993, l'équipe comp-

te 4 salariés. Leurs missions
concernent I’élagage avec des
sécateurs pneumatiques et le

blcheronnage manuel au ser-

vice des coopératives et des

experts forestiers des dépar-

tements de Haute-Vienne, de
la Creuse et de Charente sur
un rayon de 7o km autour de
Limoges.

Les contraintes
de la mécanisation
Lentreprise de travaux fo-
restiers accéde a la mécanisa-
tion de l'abattage a partir de
1994 tout en poursuivant des
travaux d’appoint en b{che-
ronnage manuel. « On n’arri-
vait plus a fournir manuelle-
ment et ainsi répondre a la
demande. Un de mes sala-
riés était intéressé pour con-
duire une machine mais le
montant de linvestissement

correspondait au chiffre d’af-
faires de l'année 1993. Il a fal-
lu convaincre une banque, ce
qui n’a pas été une mince af-
faire. Elle a pris des garanties
et en prend toujours », confie
Pierre Laloi. Hubert Deforge,
salarié de lentreprise, en
quelque sorte initiateur de
’abatteuse au sein de l’entre-
prise, a donc connu le passa-
ge du blicheronnage manuel
au bdcheronnage mécanisé,
une sorte de « révolution » au

débardage.

La forét limousine en quelques chiffres :

1/3 de résineux et 2/3 de feuillus

94 % de forét privée et 6 % de forét publique
135 000 propriétaires forestiers privés avec une surface moyenne de 3,9 ha

350 entreprises de travaux forestiers réalisent des prestations dans le domaine de la syl-
viculture (plantation, nettoyage, élagage...), du biicheronnage manuel ou mécanisé, ou du

Répartition des prestations assurées
par les entrepreneurs de travaux forestiers en Limousin

Travaux Répartition
Abattage manuel, travaux sylvicoles 76 %
Abattage manuel, travaux sylvicoles, débardage 12 %
Débardage 6 %
Abattage mécanisé, débardage 3%
Abattage mécanisé 2%
Abattage manuel, abattage mécanisé, débardage, travaux sylvicoles 1%

Perspectives de récolte

Résineux : bois d'ceuvre (1 000 000 m?/an), bois d'industrie (500 000 m?/an)

Feuillus : 1 040 000 m*/an

Source Afocel/Alef/CRPF
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Hubert Deforge, chauffeur de I'entrepris-e, bbsséd

TRl
e plusieurs cordes a son arc;

en cas de panne, il peut intervenir pour jouer le réle de mécanicien.

sein du métier. « Attiré par le
modernisme, la machine me
motivait et, de plus, j'aime la
mécanique depuis tout petit.
A présent, je ne reviendrai pas
d la trongonneuse. On gagne
en rendement de chantier et
en confort de travail. De plus,
on travaille quelles que soient
les conditions. Néanmoins,
l'abatteuse présente des ris-
ques dans les pentes. Elle né-
cessite beaucoup de concen-
tration, il faut constamment
observer 'environnement, les
essences, les lignes électri-
ques, les chemins et respec-
ter le voisinage... Le plus dur
a été lapprentissage de la
technologie. On est toujours
a la recherche de ce que l'on
peut faire avec l'ordinateur de
bord », confie-t-il.

Outre les avantages pro-
curés par l'abatteuse, comme
la limitation de la pénibilité
du travail et le gain en débit
de chantier, il n’en demeure
pas moins que U’entreprise a
vécu la transition non sans
difficultés. « Cela a déplacé
les problémes car il a fallu gé-
rer des volumes de bois plus
importants et le matériel. Nos
clients étaient, au contraire,
demandeurs de mécanisa-
tion car il leur paraissait plus
simple de gérer une machine
plutét qu’une équipe de bd-
cherons », témoigne lentre-
preneur.

La premiere machine d’oc-
casion acquise, de marque

Norcar, permettait de traiter
15 000 m3 de résineux par an.
Progression de la demande
oblige, lentreprise achéte
une deuxiéme machine puis
une troisieme en remplace-
ment de la premiére en 1999
peu de temps avant la tem-
péte. Un achat semble-t-il
prémonitoire. « Notre dépar-
tement a été trés touché par
la tempéte de 1999. Dans l’en-
semble, cela n’a pas fait notre
dffaire. Lactivité est montée
en puissance et il a fallu fai-
re face. Les entrepreneurs de
travaux forestiers ont investi
massivement pour ramas-
ser ce bois. Mais ils n’étaient
pas assez nombreux ni mé-
canisés ; c’était révélateur, on
s’est apercu qu’on n’avait
plus de bdcherons. Alors, des
entreprises extérieures sont
venues d’Angleterre, d’Ecos-
se, de Belgique et méme de
Suéde et du Canada. » Malgré
’évidente utilité de ce corps

Le chauffeur de I'abatteuse facilite le débardage par un triage des bois

L'organisation des chantiers d'abattage demande une attention particuliére
sur la qualité du bois, I'environnement...

de meétier, 'entrepreneur dé-
plore le manque de considéra-
tion de la part des coopérati-
ves et exploitants forestiers et
’absence de « solidarité pour
la recherche de marchés ».
Suite a la tempéte de 1999,
les résineux ont été majoritai-
rement exploités au moyen
des abatteuses : l'abattage
manuel a été réservé aux
feuillus étant donné que les
machines n’étaient pas adap-
tées au traitement de ces
essences. Lentreprise Laloi
décide également d’investir
dans une pelle équipée d’une
téte d’abattage, plus appro-
priée pour Uexploitation des
chablis. « La pelle nous a cod-
té 153 000 euros. Des subven-
tions nous ont été accordées
par le conseil régional uni-
quement pour la téte d’abat-
tage soit 30 %. Nous avons
bénéficié des mémes aides
que précédemment a la tem-
péte. Ace niveau, ily avait des

en fonction de leur destination.
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disparités entre les régions.
Les colits de prestation appli-
qués ne nous ont pas permis
de rentabiliser les machines »,
regrette lentrepreneur. Cet
ensemble, essentiellement
utilisé pour le traitement des
résineux, a contribué a lex-
ploitation de 100 0oo m3 en
3 ans au sein de la forét de
Brigueuil, en Charente, dont
la surface, atteignant 8oo
hectares, est constituée de
700 hectares de Douglas. Ce
fut lun des plus gros chan-
tiers de la région.

Pierre Laloi évoque des
difficultés économiques au
sein de la profession liées a
'augmentation des frais et
a la diminution des colts de
prestation : « Je ne vois pas de
solution si on reste en presta-
taire. Il faut remettre en ques-
tion les facons de travailler et
S’adapter aux évolutions du
marché et de la société. La
maitrise de l'ensemble de la
filiere de l'abattage a la vente
du bois peut s’avérer une so-
lution », propose-t-il

Les chantiers sont réalisés
suivant un cahier des char-
ges préétabli. Labatteuse
est transportée via un porte-
engins loué par lentreprise
auprés d’un transporteur. La
Cofogar (coopérative forestié-
re de Garonne) suit un de ces
chantiers et Christophe Borde,
technicien, intervient sur le
terrain. «Je viens observer
la qualité des produits. Si les
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plantations sont malades, on
ne peut pas faire beaucoup
de miracle. Il importe de ren-
tabiliser le bon bois et il vaut
mieux caler cela au départ.
90 % du bois traité est des-
tiné aux papeteries et nous
produisons un peu de billons
a palettes », précise-t-il.

« Cette proportion est ex-
ceptionnelle car les arbres
sont malades. Sur les autres
chantiers, on produit essen-
tiellement des billons a palet-
tes et 20 d 25 % du bois va en
direction des papeteries ou
des fabricants de panneaux »,
commente Pierre Laloi.

La réalisation d’un chan-
tier d’abattage nécessite de
prendre en compte une multi-
tude de paramétres. « Quand
jarrive sur un chantier, je
regarde le sens d’abatta-
ge des arbres debout ainsi
que la qualité du bois, expli-
que Hubert Deforge, chauf-
feur de l’entreprise. Des mar-
ques rouges effectuées par le
technicien de la coopérative
identifient les meilleurs. Je
programme les produits sur
lordinateur de bord selon
leur diameétre et leur longueur.
Jeffectue ensuite les réglages
de la pression des rouleaux et
de couteaux suivant la qualité
du bois. Pour optimiser l'orga-
nisation du travail lors du dé-
bardage, il convient de ne pas
mélanger le bois. L'abattage
serta gérer la forét et d ne pas
abimer ce qui reste. On pense
aux générations futures et
aux autres utilisateurs de l’es-
pace forestier. »

La coopérative gére en-
suite le transport des coupes
auprés des clients. Etant don-
né que le travail se fait en flux
tendu, la coupe abattue est
rapidement débardée pour
rentrer en usine. « L’abattage
mécanisé ne connait pas un
fort développement dans la
région en raison des investis-
sements a réaliser ; les aides
a lachat d’abatteuse sont uni-
quement accordées dans le
cadre d’un renouvellement »,
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Au démarrage du chantier, le technicien de coopérative vient

observer la qualité du bois et identifier les arbres malades de
facon a guider le chauffeur dans I'organisation du chantier.

signale Dalila Sébastian, ani-
matrice a U'Alef (Association
limousine des entrepreneurs
de travaux forestiers). «La
tendance au regroupement
de chantiers entre propriétai-
res forestiers est susceptible
de favoriser la sous-traitance
par les entrepreneurs de tra-
vaux forestiers », note-t-elle.

Des croquesouches
a la rescousse

La tempéte survenue en
1999 a conduit Uentreprise
a assurer une prestation de
nettoyage de parcelles avant
plantations. Développés par
des fabricants d’outillage
mécaniques, les croquesou-
ches ont fait leur apparition.
« Les résineux, plantés lors
du reboisement a la fin des
années 1950 et 1960, sont
tombés suite a la tempéte.
Par une volonté de diversifi-
cation, on replante des ché-
nes d’Amérique, des chénes
rouges, des chénes pédon-
culés... pour répondre a un
besoin  environnemental »,
commente Pierre Laloi. Les
propriétaires forestiers, qui

assurent ensuite la vente du
bois, bénéficient d’une aide
financiére a hauteur de 80 %
des travaux. « Méme si cela
motive la réalisation du net-
toyage, ces aides ne jouent
pas en notre faveur vu que le
montant est appliqué au ni-
veau de ces 80 % », relativise
Pierre Laloi.

Lentreprise dispose de 2
pelles hydrauliques et de 2
croguesouches. «Ces équi-
pements viennent en rempla-
cement des buldozers. Ils per-
mettent d’éclater les souches
et de ne garder que les bon-
nes matiéres tout en ména-
geant le terrain. Les donneurs
d’ordre exigent des croque-
souches pour la qualité du ré-
sultat sauf en cas de contrain-
tes budgétaires. Le cahier des
charges établi par le donneur
d’ordre impose le respect de
critéres comme les largeurs
d’andains, le travail du sol et
une obligation de résultats
en densité et hauteur ce qui
implique une bonne prépa-
ration du terrain avant plan-
tation par les pépiniéristes »,
précise Pierre Laloi.

PARC MATERIEL DE L'ETF LALOI

TRAVAUX FORESTIERS

- 1 abatteuse Ponssé avec téte de coupe Ponssé
- 1 abatteuse Logset avec téte de coupe AFM

- 1 abatteuse Valmet avec téte de coupe AFM

- 1 pelle Case 290 avec rateau et croquesouche

- 1 pelle Case 1 288 avec rateau ou croquesouche
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Un croquesouche et un rateau adaptés sur une pelle
assurent le nettoyage des parcelles tout
en respectant les sols.

« Cela nous a permis de
nous diversifier mais nous
n’avons pas obtenu le résul-
tat escompté étant donné que
la machine ne sera pas amor-
tie », regrette Pierre Laloi.

Jean-Francois Veitl, chauf-
feur de lentreprise, a eu
’'idée d’adapter un rateau sur
le croquesouche. « Un seul
passage suffit ; cela évite de
remonter de la boue et de
largile. Il faut bien séparer
la terre de la souche et bien
casser le bois pour qu’il pour-
risse. Notre réle est de res-
pecter les sols et de ne pas
remuer les horizons pour as-
surer des plantations dans
les meilleures conditions en
évitant le sous-solage », ex-
plique-t-il. Le rateau vient en
lieu et place du godet utilisé
en TP. « Ce travail nécessite
d’étre plus attentif que sur un
chantier de TP. C’est un coup
de main a prendre. Toutes les
machines sont préréglées et
dotées de fonctions hydrauli-
ques de commande. Elles ne
présentent pas de contrain-
tes d’utilisation outre les vi-
danges et lentretien cou-
rants. Avec quelques notions
de mécanique, je m’arrange
avec les pannes courantes.
Néanmoins, je suis forestier
avant d’étre conducteur d’en-
gins. La forét, c’est mon en-
vironnement », confie Jean-
Francois Veitl.

Cécile Giamberini ®
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Auto-financer ou emprunter 2

A ’heure des investissements, se profile le choix crucial : autofinancer
ou emprunter ? Voici une méthode d’analyse qui vous simplifiera la

décision.

Que se soit pour se moder-
niser, se développer ou tout
simplement renouveler son
matériel, toute entreprise de
travaux agricoles est, un jour
ou lautre, conduite a investir.
Avec en corollaire, des ques-
tions récurrentes : quel finan-
cement retenir ? comment ar-
bitrer entre autofinancement
etemprunt?

Différents types
d’'investissements
et de financements

Les investissements de re-
nouvellement n’ont pas pour
vocation de créer de lacti-
vité ni du chiffre d’affaires
supplémentaire. Leur finalité
premiére est de maintenir un
outil de travail en bon état de
marche. Dans ce type d’inves-
tissement, la problématique
du chef d’entreprise est prin-
cipalement d’en assurer l'ac-
quisition.

Les investissements de
capacité ou de diversification
répondent a une tout autre
logique : non seulement il
s’agit d’acquérir un matériel,
mais en plus il faut financer
sa mise en route et les délais
de réglement client. Autant
de besoins qu’il faudra as-
sumer avant d’avoir atteint
’équilibre financier.

Classer les investisse-
ments en fonction de leur
nature suppose de faire de
méme avec les modes de fi-
nancement a mettre en pla-
ce. Pour un besoin durable,
prévoir un financement dura-
ble (emprunt a moyen terme,
autofinancement). A linver-
se, pour un besoin ponctuel

et défini dans le temps, pri-
vilégier la mise en place de
financement a court terme
(autofinancement, ouverture
de crédit).

Définir un
objectif d’épargne
Au-dela de ces interroga-
tions sur la nature du finan-
cement, le chef d’entreprise
doit se poser trois questions
clés, a la fois simples et com-
plexes :

- quelle est ma capacité d’in-

vestissement ?

- que puis-je emprunter ?
- que puis-je auto-financer ?

Poury répondre, I'analyse
s’articule autour de trois cri-
téres a creuser :

- quelle est la capacité d’auto-

financement de ’entreprise a
moyen terme ?

- des emprunts vont-ils dispa-

raitre ? la rentabilité va-t-elle
se consolider ?

- quelle est la marge de sé-

curité nécessaire a l'entre-
prise ?

En tout état de cause, il
s’avére indispensable de cen-
trer la réflexion autour d’un
principe de gestion : préser-

Notre conseil

Fixer un objectif de capa-
cité  d’autofinancement
nette minimale pour l’en-
treprise peut étre un ex-
cellent outil pour pérenni-
ser sa structure financiére
et simplifier larbitrage
entre autofinancement ou
emprunt.

Epargne de précaution et effet levier :
deux parametres pour choisir
entre emprunter ou auto-financer

Votre entreprise dégage une capacité d’auto-financement de
30 000 € (chiffres d’affaires duquel on déduit les dépenses
courantes et votre rémunération de chef d’entreprise).
Votre objectif est de conserver 10 0oo € d’épargne de pré-
caution.

Premier cas : vous utilisez les 20 000 € restants pour auto-
financer intégralement votre investissement.

Auto-financement .
Investissement

CAF 20000 € >
30000 € . possible
[hargne 20 000 €

Deuxiéme cas : vous consacrez 10 000 € de CAF a rembour-
ser de nouvelles annuités d’emprunts.

Auto-financement

10000 € G IO Investissement
CAF + Annuités nouvelles possible osalal
30000 € 10000 € 43000 € p
+ Epargne (5 ans, 5%) 53 000 €
10 000 €

En vous fixant une trésorerie de précaution minimale, le
recours a I’'emprunt permet de réaliser un investissement
plus important, sans pour autant compromettre 'équilibre

financier ni ponctionner la trésorerie.

ver durablement un objec-
tif de capacité d’autofinan-
cement pour l'entreprise. La
capacité d’autofinancement
nette (CAF) correspond a ce
gu’il reste dans l'entreprise
une fois les annuités d’em-
prunt payées. Si la CAF net-
te dégagée est supérieure a
Pobjectif affiché par le chef
d’entreprise, cet excédent
pourra étre utilisé pour auto-
financer tout ou partie des in-
vestissements ou rembour-
ser de nouveaux emprunts.
En d’autres termes, défi-
nir un objectif d’épargne net-
te permet de limiter le mon-
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tant des emprunts a réaliser
pour préserver la structure
financiére de I’entreprise tout
en augmentant sa capacité
d’investissement. En effet,
avec un emprunt remboursa-
ble sur 5 ans au taux de 5 %,
la capacité d’investissement
de l’entreprise est 4 fois plus
importante qu’avec l'auto-fi-
nancement. C’est ce que l'on
appelle le fameux « effet le-
vier ».

Serge Thomas W

CGERA, Haute-Savoie
Réseau CER France
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Actualites

Résorption des effluents d’élevage:
le traitement mobile
comme alternative

S’il reléve aujourd’hui d’une obligation légale, le traitement des effluents d’éleva-
ge demeure encore coditeux en investissement et en fonctionnement. En premiére
ligne, les ateliers porcins les plus importants y ont souvent répondu par la mise
en place de solutions individuelles, pour les autres la problématique demeure
plus que jamais d’actualité. Un contexte dans lequel se positionne la société
Greenfield et son unité mobile de traitement par électro-flottation.

Azotes minéral et orga-
excé-

nique  confondus,
dent francais est estimé a
715 000 tonnes par an. Un

chiffre qui alimente la pro-
environnemen-

blématique
tale, dans le grand Ouest
en particulier (et dans une
moindre échelle en Nord-lle

de France et en Champagne-

Ardenne). En Bretagne par

exemple, les objectifs de ré-

sorption portent sur prés de
110 000 t/an : 30 ooo t via

une réduction de la consom-

mation d’engrais minéraux et
80000t par le traitement des

effluents organiques. Un su-

jet qui touche donc d’abord
et avant tout les élevages
hors sol. «Le plan d’action
présenté par la préfecture
de région Bretagne prévoit
une résorption de 33 ooo t

d’azote/an par le traitement
de lisier de porc, ce qui repré-
sente 6 600 ooo t/an de lisier
a 5 g d’azote/litre », résume
Christian D’Emal, respon-
sable de Greenfield France.
Concrétement, cela s’est déja
traduit par la construction de
plus de 240 stations (traite-
ment biologique, séparation
de phase, méthanisation...),
essentiellement dans les
élevages porcins de plus de
200 truies naisseur-engrais-
seur. A titre d’information,
le colit moyen d’une station
de traitement biologique de
4ooom3/an, de moyenne
technicité et avec un traite-
ment partiel du phosphore,
est estimé a 190 K€ pour ce
qui est de l'investissement et
25K€ de frais de fonctionne-
ment. Un effort financier dif-

ficilement supportable pour

nombre d’éleveurs, particu-

lierement dans la tranche

100-200 truies naisseur-en-

graisseur. La mise en place

de solution collective ou mo-
bile est ici alors préconisée.

Dans ce cadre-la, le procédé
Greenfield affiche des atouts

indéniables, tant par la natu-

re du traitement proposé que
dans la mise en ceuvre de la
station mobile.

Azote,
phosphore, potassium
et métaux lourds

« Eliminer lazote, c’est

bien, mais cela ne suffit pas.
Si l'on s’en tient la, le rap-
port azote/phosphore est dé-

séquilibré. Le probléme est
sensiblement le méme avec
le potassium qui n’est pas

ou peu traité par la plupart
des technologies qui existent
sur le marché (risque d’effet
de salinisation). Le proce-
dé Greenfield réduit les trois
éléments et élimine les mé-
taux lourds », insiste Christian
D’Emal. Sur ce point, la solu-
tion proposée devance, pour
instant, les exigences de
Padministration en la matié-
re. « L’électro-flottation a été
mise au point pour le traite-
ment des eaux usées et des
boues liquides. Nous nous
sommes trés rapidement ren-
dus compte de lintérét du
procédé pour le traitement
des effluents d’origines agri-
coles», poursuit Christian
D’Emal.

«Le procédé met en ceu-
vre un ensemble de proces-
sus électrolytiques, chimi-

Depuis 1921

LA MOUETTE Wrrap 41l FILMS D’ENRUBANNAGES

Un produit «LA MOUETTE»

Ficelles - Filets - Films Agricoles

L’EXGELLENCE depuis 1921
Qualité certifiée 1ISO 9001

e Extrusion verticale par soufflage 3 couches
¢ Emballage protecteur résistant avec housse plastique anti humidité
¢ Notice technique d’utilisation claire et précise
e 4 couleurs : blanc - noir - vert clair - vert kaki

> |dentification de fabrication en clair
> Mandrin plastique «Antiglisse»
> Traitement anti U.V. max. ( haute protection )

> Polyéthylene pur 100% 1° grade

> Colorant organique qualité alimentaire
> Coextrudé tricouche épaisseur 25 Q

Une couverture «TOUS RISQUES 12 Mois» de la valeur de I’ensilage enrubanné.
MERCURE s.A. - 5, rue Catrice - 7500 TOURNAI - Belgique - tél. Int. 32 69 88 89 10 - fax. Int. 32 69 84 39 60 - e-mail : sa.mercure@pi.be

> Collage parfait résine Dowlex
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Les responsables de Greenfield ont rencontré a Beauvais des représentants de la
filiére porcine francaise qui se sont montrés particulierement intéressés par le pro-
cédé mis en oeuvre. D'autres démonstrations sont prévues

prochainement, en Bretagne notamment.

ques et physico-chimiques.
L’ensemble du procédé assu-
re la séparation du lisier en
un liquide, des sédiments et
du gaz. Les métaux ordinai-
res lourds et les contaminants
organiques sont oxydeés », ex-
pligue Christian D’Emal. Le
concept s’articule autour de
quatre grandes phases : la
centrifugation  (séparation
des parties solides et liqui-
des du lisier), lélectrolyse
(décomposition de l'eau en
gaz, nitrification-dénitrifica-
tion...), la floculation (sous
’action d’un détergent neu-
tre les particules colloidales
forment des floculats qui sont
éliminés par une écumeuse)
et enfin la filtration de finition.
La fraction solide est éliminée
vers un container de stockage,
la fraction liquide, dépourvue
de matiére en suspension,
est préte a étre épandue. Le
temps de passage moyen du
lisier dans l’ensemble du cir-
cuit est de 30 a 45 minutes.
Ajoutons que le traitement du
lisier contenant de la paille est
également possible via l'ajout
d’une pompe lacératrice. « Le
procédé est applicable a des
lisiers affichant jusqu’a 15 %
de matiéres séches », précise
Christian D’Emal.

Mobile et autonome
Montée sur un plateau

de semi-remorque, linstal-

lation, qui est alimentée par

un groupe électrogéne se dé-
place trés simplement d’ex-
ploitation en exploitation. Les
dimensions de la remorque
(2,40 m x 12 m) lui conférent
une grande souplesse d’adap-
tation. Le lisier est quant a lui
pompé directement dans la
fosse de stockage. Le seul im-
pératif étant pour ’éleveur de
disposer d’un terrain viabilisé
a proximité de cette derniére.
La présence d’un technicien
aidant (une automatisation
du procédé est également
envisageable),  l'exploitant
n’est assujetti a aucune in-
tervention. La mise en ceu-
vre de l'unité de traitement
peut donc tout a fait s’inscri-
re dans le cadre d’une pres-
tation de service. Le service
aprés-vente et la formation
des techniciens relévent pour
leur part de la responsabilité
de Greenfield France.

Sur le plan économique,
le colit d’une machine of-
frant une capacité de traite-
ment de 30 000 m3/an est de
450 000 euros. A noter que
Greenfield dispose d’un fond
d’investissement privé qui
lui permet de financer tout
ou partie de lunité de trai-
tement. A la machine propre-
ment dite s’ajoutent les frais
de fonctionnement (con-
sommables, énergie, piéces
détachées, transport...) es-
timés a 4,34 euros par ms.
Toujours sur la base d’une

ANGERS
12 - 13 - 14
Janvier2005

oS

: de ieres
'tendances

S exposent...

Au programme de SIVAL 2005 :
¢ 600 exposants en matériels dernier cri, agro-fournitures et services.
* le colloque Euroviti sur la microbiologie. 8

* les entretiens techniques Ctifl Fruits sur les aspects
environnementaux en production fruitiére.

* les conférences production ciblées par filiéres.

* les conférences multi-filidres sur le théme Novafel : « Formation,
emploi et transmission d’entreprise en cultures spécialisées ».

¢ les rendez-vous Conseil Export.

VISITES GUIDEES AU DEPART DU SALON :

L'Unité Expérimentale de la Rétuziére - INRA d’Angers,
site de Champigné, le mercredi 12 janvier

SNES, Station Nationale d’Essais de Semences GEVES (49), a Angers Technepale,
le jeudi 13 janvier
Météo France, site de Beaucouzé (49), le jeudi 13 janvier

Laboratoire d’Analyse Sensorielle de I'Ecole Supérieure d’Agriculture,
le vendredi 14 janvier

Centre d'expérimentations |égumiéres Ciifl de Carquefou (44),
le vendredi 14 janvier

Angers Parc Expo - www.sival-angers.com
TéL 33 (0)2 41 93 40 40
Fax 33 (0)2 41 93 40 50 %

SALON DES MATERIELS ET TECHNIQUES VITICOLES, HORTICOLES, ARBORICOLES ET LEGUMIERS

Je désire recevoir ........ invitation(s)

0 Le programme du salon (conférences, événements,...)

Q1 Le bulletin d’inscription au colloque EUROVITI

1 Le bulletin dinscription aux Entretiens Techniques Ctifl Fruits
1 Le bulletin d’inscription aux visites guidées

1 Le bulletin d’inscription aux rendez-vous Conseil Export

Bertaud & Associés - Crédit photos-: Studio de I'Erdre, Angers Parc Expo.

ETDfo4

Nom, prénom Fonction

Société / GAEC Activité

Adresse

Code postal Ville

Tél. Fax : E-mail

Angers Parc Expo - 49044 Angers Cedex o1 - France
Conformément & la loi Informatique et Liberté n°z817 du 6 janvier 1978,
vous disposez d’un droit de regard et de rectification sur les informations vous concemant.
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unité affichant une capacité
de 30 000 m3/an le colit du
traitement est ainsi voisin
de 7,06 euros/m3 (pour un
amortissement raisonné sur
7 ans, hors main-d’ceuvre).
Pour un matériel similaire,
mais dans le cadre d’une
location vente, le colit du
traitement avoisinerait 9,05
euros/m3.

Concernant le devenir
des refus solides, deux cas
de figures peuvent se pré-
senter. Soit I’éleveur prend
[’élimination de ces derniers
a sa charge, soit Greenfield
exporte le produit vers une
plate-forme de compostage
pour un codt supplémen-
taire de l'ordre de 2 euros/
m3 de lisier brut. La société
dispose en effet d’une filiere
de valorisation au Benelux
(elle est actuellement a l’étu-
de pour ce qui concerne la
France). A titre d’exemple,

pour 1 ooo litres de lisier a
5,6 % de matiéres séches to-
tales, on récupére générale-
ment au final prés de 327 kg
de refus humide.

Présenté en avant-pre-
miére nationale sur le site de
linstitut supérieur d’agricul-
ture de Beauvais les 1, 2 et
3 septembre, le procédé est
déja en fonctionnement en
Belgique et aux Pays Bas ol
une dizaine d’installations
fonctionnent depuis presque
deux ans maintenant. Si I'ad-
ministration belge suit le pro-
cédé depuis lorigine, 'un des
objectifs de Greenfield est
aujourd’hui de le faire valider
par ’Agence de l'eau. Une re-
connaissance qui pourrait
donner lieu a un accompa-
gnement financier de I’Etat ou
des collectivités territoriales.
Affaire a suivre.

Daniel Saliou

s A A
La remorque contenant le réacteur, la centrifugeuse et I'ensemble du dispositif, se positionne a proximité des fosses a lisier.
Le substrat restant au final peut, comme ici, étre directement acheminé dans une remorque ou dans un container afin d'étre exporté.

Point de vue :
Michel Bridonneau

Comme beaucoup de monde, le vice-président de la
fédération (pdle jeunes entrepreneurs), se montre trés
attentif aux arguments développés par Greenfield. « Le
procédé semble trés intéressant. Cest une nouvelle
prestation qui nous permettrait de résoudre un certain
nombre de probléemes que rencontrent les agriculteurs
aujourd’hui (manque de terres d’épandage...). Par
ailleurs, cela va dans le sens de I’engagement des entre-
preneurs sur la question environnementale. Si l'inves-
tissement reste sans doute trés élevé, il faut peut-étre
appréhender la question de facon différente. Le procédé
peut ainsi trés bien étre mis en ceuvre conjointement par
plusieurs ETA et pas seulement en direction du monde
agricole. Les compagnies des eaux sont par exemple
trés intéressées par la prestation. La station mobile res-
te en effet beaucoup moins chére que toutes les plates-
formes de traitement industrielles ou semi-industrielles
du marché. Et aujourd’hui, qui mieux que les ETA sont en
mesure de mettre en ceuvre une telle technologie ? ». Un
a priori positif qui demande cependant a étre confirmé
concrétement.

UN SALON réservé exclusivement

aux ENTREPRENEURS de travaux
AGRICOLES, FORESTIERS ET RURAUX

1=}

SALON DES
ENTREPRENEURS

DES TERRITOIRES

23 et 24 novembre 2005 au Mans (sasie)
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Marché du machinisme:

un dynamisme soutenu

Malgré les incertitudes qui planent sur I'avenir et les difficultés de certaines
productions, le marché du machinisme en France reste trés actif, contredi-
sant les prévisions de la profession.

«Le marché est resté
trés dynamique durant le 1
trimestre 2004 avec néan-
moins des résultats variables
selon les types de machi-
nes. » C’est en ces mots que
Michel Siebert, président du
Sygma, a introduit la réunion
semestrielle de la filiere du
machinisme agricole. Il est
vrai qu’avec des hausses de
7,7 % en tracteurs (sur g mois),
prés de 12 % en moissonneu-
ses-batteuses et 11 % en en-
sileuses, et 37 % en grosses
presses, les constructeurs et
distributeurs ont de quoi se
réjouir.

Des facteurs
positifs mais
quelques inquiétudes
Le marché a été effective-
ment soutenu par un certain
nombre de facteurs comme le
bon niveau de prix des céréa-
les, mais aussi de la viande bo-
vine, les prévisions de récoltes
2004 et certains dossiers com-
me celui des bio-carburants

Le dynamisme du marché fut une
bonne surprise pour les responsables
de la filiere, comme Michel Siebert,
président du Sygma, le syndicat général
des constructeurs de tracteurs

et machines agricoles.

qui semble enfin se débloquer,
sans oublier les incitations fis-
cales liées aux plus-values.
Par contre, des nuages plus ou
moins sombres planent tou-
jours au-dessus de certains
secteurs. C’est tout d’abord la
crise viticole avec une concur-
rence de plus en plus agres-
sive des vignobles étrangers.
C’est aussi les difficultés struc-
turelles des productions porci-
ne et avicole, la baisse du prix
du lait. C’est encore la nouvelle
réforme de la Pac avec son cor-
tége de réformes (découplage
des aides et écoconditionna-
lité). C’est enfin la hausse des
matiéres premiéres comme le
gazole (et ce n’est peut-étre
pas fini car le niveau record de
la 1% crise pétroliere de 1974
n’a pas encore été atteint) ou
l’acier qui provoqua des con-
tingentements d’approvision-
nement, avec comme consé-
quence des hausses de prix
des machines.

Dans ce climat mi-figue
mi-raisin, la production natio-
nale tire trés bien son épingle
du jeu avec une hausse en va-
leur de 12 %. Les tracteurs qui
représentent 27 % de cette
production font un bond im-
portant de 35 % (augmenta-
tion de la production de l'usi-
ne du Mans de Claas-Renault
n’y est peut-étre pas étran-
gére) reflétant la progression
des ventes tant en France
qu’a lexport (+43 %). Pour
les machines (63 % de la pro-
duction), la hausse est plus
réduite (4 %) et la part de la
production totale commercia-

lisée en France est en progres-
sion de 15 %.

Le commerce extérieur (1
milliard d’euros) est lui aussi
dynamique avec une progres-
sion de 8 % des exportations,
soit la 11° année consécutive
de hausse. Si nos principaux
clients restent inchangés
(64 % pour I’'Union Européen-
ne), on constate une stabilité
sur les pays de I'Est aprés 4
années de forte progression.

Variations par régions
et types de machines

Avec une moyenne de
114ch (+ 2ch), le tracteur
continue sa montée en puis-
sance corroborée par la forte
progression des 100 a 150 ch
et des 180 a 200 ch. Sur une
période de 12 mois, les ven-
tes de tracteurs standards ont
progressé de 3,8 % et les es-
timations prévoient une haus-
se en fin d’année de 3 %. Les
régions d’élevage bovin mon-
trent une demande soutenue
(hausses importantes dans
le Nord-Pas de Calais, Haute-
Normandie, Poitou-Charen-
tes, Franche-Comté et Auver-
gne) alors que les régions
viticoles voient un recul de
10 % des ventes de tracteurs
spécialisés, mais également
de 8 % pour les tracteurs en-
jambeurs et de 5 a 10 % pour
les équipements de cave.

En travail du sol, si
les charrues ou les outils ani-
més continuent a régresser
(-5 %), les outils a dents ou
disques destinés aux TCS
sont en hausse. Les pulvérisa-
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Avec pres de 12 % de hausse, le
marché des moissonneuses-batteuses
a remonté la pente aprés

5 années a la baisse..

teurs ont réservé de bonnes
surprises avec une hausse de
15 a 20 %, due principalement
a la nécessité de renouvelle-
ment d’un parc 4gé (moyenne
10 ans), et a 'augmentation
de la taille des exploitations
et des débits de chantier. Les
nouvelles  réglementations
(loi sur l'eau et contrdle obli-
gatoire des appareils) de-
vraient prolonger a l'avenir
cette tendance.

Pour les autres marchés,
les tendances sont varia-
bles avec une baisse des vé-
hicules de transport (- 4 %),
de la fenaison bien que les
faucheuses-conditionneuses
soient en progression de
prés de 6 %, et des presses
a balles rondes (- 4 %).

Quant a 2005, les profes-
sionnels tablent sur une sta-
bilité du marché global en va-
leur, les années derniéres les
ayant toujours contredits, on
peut s’attendre encore a cer-
taines surprises, bonnes ou
mauvaises.

Olivier Fachard
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Economie d’énergie :
stop aux tracteurs
trop gourmands !

Plus d’un tracteur sur deux est suralimenté en carburant. C’est le constat
que dresse l'association d’initiatives locales pour I’énergie et I’environne-
ment (Aile) aprés le contrdle de 5500 tracteurs en 7 ans sur 'Ouest de la
France. Une surconsommation qui, dans un contexte de flambée des prix du

pétrole, relance l'intérét des bancs d’essai « diagnostic tracteur ».

«En lespace d’un an et
demi, le prix du fuel a aug-
menté de 40 %. C’est 'un des
postes de charges les plus
importants. Or, il suffit sou-
vent de peu de chose pour
limiter la consommation de
carburant », résume Murielle
Douté, chargée de mission a
Aile. Reste a mettre le doigt
sur ce qu’il convient d’amélio-
rer ou de modifier. C’est tout
objet du banc d’essai mobile
développé par l'association.
« Dans ce contexte, un soutien
technique dans lutilisation et
lentretien des machines nous
est apparu tout a fait justifié
dans le sens ou il permet aux
exploitants agricoles, aux en-
treprises de travaux agricoles
ou aux Cuma d’avoir une utili-
sation optimale de leur maté-
riel », avance Gilles Petitjean,
délégué régional de l'agence

Trés souple d'utilisation, le banc d'essai donne des indications trés précieuses en terme de consommation de carburant et
sur la maniére de la réduire. « Un service ouvert a tous », insistent les responsables d'Aile en regrettant,
pour l'instant, le trop peu d'écho de leur démarche auprés des entrepreneurs.

de lenvironnement et de la
maitrise de ’énergie Bretagne
(Ademe). « Généralement, les
professionnels qui viennent
nous voir attendent tout sim-
plement de savoir s’ils ont
des tracteurs performants.
Au-dela, pour du matériel ré-

cent, c’est l'occasion de veéri-
fier que ses caractéristiques
sont conformes a celles indi-
quées par le constructeur, et
cela en toute impartialité. Il
y a par exemple souvent des
problémes entre les puissan-
ces annoncées et les puissan-

ces réelles. Pour les tracteurs
plus anciens, le diagnostic
permet de détecter les opé-
rations a effectuer. On s’at-
tarde également sur la qualité
du gas-oil », explique Romain
Blanjacquier, technicien a Aile.
Dans l’idéal, il est conseillé
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de faire vérifier son tracteur
avant 1 000 h (pour bénéficier
le cas échéant de la garantie
du constructeur) et entre 4 et
5000 h.

Sur le banc d’essai

Le diagnostic du tracteur
se fait dans quatre directions :
la puissance, le couple et la
réserve de couple, les con-
sommations horaires spéci-
fiques, le débit de la pompe
a infection. Un check-up qui
dure entre 45 minutes et une
heure et qui colite 96 euros
H.T. Un rapport est remis en
fin de contrdle sur les inter-
ventions éventuelles a réali-
ser. Le résultat des essais me-
nés sur 7 ans maintenant et
portant sur plus de 5500 trac-
teurs laisse apparaitre quel-
ques «défauts» récurrents.
On notera par exemple que
40 % des tracteurs sont sur-
puissants (15 % ont le problé-
me inverse), que 50 % d’entre
eux ont un débit de pompe
qui ne correspond pas au ré-
glage du constructeur, que
10 % d’entre eux présentent
un mauvais calage de pom-
pe a injection ou encore que
20 % des tracteurs ont des
injecteurs en mauvais état.
«Jlinterroge également les
personnes qui viennent sur
la facon dont ils utilisent leur
tracteur, sur les outils qui sont
attelés derriere... Cela me per-
met de leur donner quelques
conseils afin d’optimiser le
matériel », poursuit Romain

Blanjacquier. Concrétement, il
s’agira dans la majeure partie
des cas d’amener lutilisateur
a baisser le régime moteur,
et en paralléle a consommer
moins, tout en conservant
une puissance équivalente.

Des économies
sensibles

«En général, nous arri-
vons a réduire la consomma-
tion de carburant a hauteur
de 1,5 a 2 litres par heure
de fonctionnement. On peut
donc envisager une économie
possible de g9oo litres pour
un tracteur de 100 ch effec-
tuant 6oo heures par an, soit
un gain net de 220 euros dés
la premiére année et de 315
euros les suivantes », indique
Romain Blanjacquier. Au-dela
de laspect technico-écono-
mique, c’est également une
démarche citoyenne dans la
mesure ol aucune réglemen-
tation n’impose de diagnos-
tic. « Le secteur agricole con-
somme en Bretagne quelque
180 000 tonnes équivalent
pétrole, soit I’équivalent de
200 millions de litres de fuel
(tous matériels automoteurs
confondus) et occasionne une
dépense de l'ordre de 700 mil-
lions d’euros », souligne sim-
plement Gilles Petitjean. Coté
pollution, 'opération permet-
trait de réduire I’émission de
CO2/an/tracteur a hauteur de
2,5 tonnes. A méditer.

Daniel Saliou

En bref

CARRE
Déces du fondateur de lentreprise

Camille Carré nous a récemment quittés. Cet agriculteur s’est trés tot

intéressé a la mécanique. Suite d la création de son entreprise d la

ferme en 1938 et aux conséquences de la Seconde Guerre Mondiale,
il a mené des recherches sur les planteuses a choux puis de tabac, les

récolteuses de haricots, de betteraves... Ses enfants ont pris la suite de

la société; Antoine Carré la préside.
Tél. 025107 82 35 /Fax: 02 5107 80 75
e-mail : carre@carre.fr

www.carre.fr

JcB
Nouveau centre de piéces en france

Le constructeur britannique de matériels de manutention compléte son

offre de services a sa clientéle avec l'ouverture d’un nouveau centre

européen de piéces détachées a Sarcelles. Représentant un investisse-

ment de 7 millions d’euros, il compléte l’activité du centre mondial en
Grande-Bretagne qui avait représenté pour sa part un investissement

de 40 millions d’euros.

L’activité de ce nouveau centre sera destinée aux pays d’Europe
Continentale (sauf Grande-Bretagne et Scandinavie), d’Afrique du Nord
et, en partenariat avec 'importateur autrichien, des pays d’Europe

Centrale. Il emploie actuellement 30 personnes et assure aujourd’hui
la commercialisation de 25 000 références (9o 0oo a terme) avec un
rythme de 2 200 lignes/jour (objectif 3 000). Son organisation permet

de livrer sous 24 h maximum une commande passée avant 17 h.

Tél. 01 44 23 89 00
e-mail : copega@club-internet.fr

CEFA
Charte de partenariat avec ’'ONF

L’ONF s’implique dans la formation des jeunes dans le domaine fores-
tier en s’associant avec le centre d’études forestiéres et agricoles de

Montélimar. Ce partenariat n’est pas nouveau sachant que ’'ONF regoit

des stagiaires de [’école, organise des travaux pratiques ou des cours

théoriques. Par la signature d’une charte de partenariat entre 'ONF en
Rhéne-Alpes et le CEFA, les 2 partenaires veulent contribuer a la forma-

tion des ouvriers forestiers et partager leurs outils. Le centre d’études

envisage de créer en 2005 son label de formation continue, CEFA
Expert, visant a former le personnel de ’'ONF a la gestion technique de

la forét et a la commercialisation des produits de la filiére forestiére.

Tél. 04 75 0134 94
Port. 06 09 78 45 73
e-mail : comm.cefa@wanadoo.fr

SAME DEUTZ FAHR FRANCE
Une nouvelle équipe piéces détachées

Afin d’optimiser les services apportés aux clients en matiére de piéces

détachées, Same Deutz Fahr élargit son équipe gérée par Claude Excof-

fier, nouveau directeur des ventes piéces de rechange. La promotion
et le développement du chiffre d’affaires seront du ressort de quatre

inspecteurs régionaux tandis qu’un relais technique, relatif aux 9o ooo

références disponibles au magasin central, s’organisera a partir du

site de Moissy-Cramayel. Quant d la validation des commandes du

réseau francais, elle se tiendra au magasin européen de Lauingen en
Allemagne. Le groupe mise ainsi sur 'amélioration du taux de service,

la réduction des délais de livraisons...

Benoit Egon, connu dans le milieu agricole de par une expérience de 5

ans au sein du Groupe Agco, prend désormais la place de responsable
produit, marketing et formation de la marque Deutz Fahr.

Vincent Benoist
Tél. 0146 2182 74

e-mail : vbenoist@groupe-manitoba.com
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- Relevage avant pequ'a 3 meétres

- Relevage amée catégoie 2

- Prises de force 115 cv avant amiéne

- d roues motrices directices & avance
hydrostotique

- Mateur Caterpillar 150 cv

- Bras avant grand débattement

- Climatisation et poste de commande inversé

- Peut évoluer dans de tnés fortes pentes

- Congu et mis au point par la Société Chapuis
& Bamaux (38)
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Actualites

Claas : une nouvelle organisation
pour une gamme €largie

’annonce faite au Sima 2003 du rachat de Renault-Agriculture par Claas
avait marqué les esprits. Une année et demi aprés, la réalité prend forme

tant en France que sur les autres marchés du groupe et les premiers résul-
tats sont encourageants.

Les oranges passent au

vert. Cest effectivement l’évé-

nement de la rentrée : a partir
du 1 octobre, les tracteurs
Renault, aprés des décennies

sous la couleur orange, chan-
gent de marque et de cou-

leur pour passer aux couleurs
du constructeur allemand
Claas, en loccurrence vert

et gris. Bien que, lors du ra-

chat, 'abandon de la marque
et de ses couleurs nait pas
du tout été a l'ordre du jour, il
est aujourd’hui effectif aprés
une étude réalisée auprés du
réseau de distribution et de

la clientéle et dont les résul-
tats ont montré que I’harmo-

nisation était souhaitée par

une grande majorité. Cela con-

cerne les modéles de grande
culture (Celtis, Ares et Atles)

alors que les modéles spéciali-
sés (Temis pour la polyculture-

élevage, Dionis et Fructus pour
lavigne et les vergers, Pales et
Multis pour les espaces verts)

et industriels (Ergos) reste-

ront en orange sous le logo
Renault.

Le développement
est amorcé

Lobjectif du groupe est de
développer son activité tant
en France gu’en Allemagne
et dans les autres pays ou la

marque est présente, notam-
ment en bénéficiant de la no-

toriété de Claas pour la vente

de tracteurs. Les premiers ré-

sultats enregistrés durant le

1°" trimestre 2004 sont signifi-

catifs. En Allemagne, le 1000e

34

b A 25
A partir du 1¢ octobre, les tracteurs
sont livrés en France

sous les couleurs Claas.

tracteur a été livré en septem-
bre et la part de marché en
tracteurs est passée de 1,2 %
44,6 % en 6 mois. Aterme, les
dirigeants du groupe pensent
doubler la production de l'usi-
ne du Mans.

La France est aujourd’hui
le marché leader pour le cons-
tructeur. Elle représente plus
de 30 % de son chiffre d’affai-
res et une part de marché de
31 % pour les moissonneuses
batteuses, coeur de son acti-
vité. Pour répondre plus ef-
ficacement a la demande et
elle met en place une nouvel-
le organisation commerciale
unique (Claas France SAS)
qui regroupera les ventes et
les services tant pour les trac-
teurs que pour les machines
de récolte et les piéces.

Parallélement, et c’est une
spécificité pour ce grand du
machinisme, une nouvelle so-
ciété baptisée CRA SAS (filia-
le 100 % Renault Agriculture
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puisque la participation de
Claas n’est aujourd’hui que de
51 %) regroupe les 22 CRA ex
Centres Renault Agriculture
et désormais Claas Réseau
Agricole qui totalisent 9oo sa-
lariés et font une grande par-
tie de l’activité de la marque.

Les CRA sont complétés
par une centaine de conces-
sionnaires indépendants et
prés de 500 bases et agents
qui font désormais du réseau
Claas, le 1°" réseau de distri-
bution du machinisme agrico-
le en France.

Une usine a la pointe
de la technologie

Lusine mére du groupe
Claas, basée a Harsewinkel,
a subi des transformations
importantes ces 2 dernie-
res années. La production
(5 0ooo machines dont 4 ooo
moissonneuses-batteuses et
1000 ensileuses + 1 000 cabi-

nes) est aujourd’hui réalisée
sur 3 lignes de montage en-
tierement neuves, 2 pour les
moissonneuses-batteuses
(Mega et Lexion), l'une pour
les ensileuses automotrices
Jaguar. Mais c’est la ligne de
peinture qui a représenté la
modification la plus impor-
tante avec des installations
situées sur 2 niveaux au-des-
sus des chaines de montage
reliées entre elles et avec ces
derniéres par 12 km de rail de
transfert permettant 8o cir-
cuits possibles. Ces installa-
tions sont respectueuses de
environnement et ont pu
bénéficier d’une aide de 2,8
millions d’euros du ministe-
re allemand de [’Environne-
ment. Lensemble des inves-
tissements dans l'usine ont
atteint 55 millions d’euros
sur 2 ans.

Olivier Fachard

L'usine Claas de Harsewinkel, dont la production représente les 2/3 du chiffre
d'affaires du groupe, est organisée autour de 3 lignes de montage.




Actualités

La société

Promodis sort de 'ombre

La société Promodis, leader sur le marché de la distribution de matériels
agricoles et de pieces détachées, féte ses 20 ans d’existence. Elle tient sa
réputation a la force de son réseau de concessionnaires respectueux de son
engagement de qualité au service des clients.

Pour marquer I’événement
«dans un esprit mobilisateur
et tourné vers le client », une
opération de communication
a été mise en place, accom-
pagnée d’une soirée convi-
viale évoquant lhistorique
de la société le 12 novembre
2004 chez les différents so-
Ciétaires.

Louverture a l'est

Le réseau regroupe 115 So-
ciétaires dont 105 en France
avec lintégration récente
des Espagnols. Il se compo-
se de 300 points de vente et
de 151 magasins libre-service.
« Depuis 24 mois, nous avons
prospecté sur les pays de ’Est
pour voir l’évolution des mar-
chés. Nous nous sommes as-
sociés avec un distributeur
polonais », informe Gilbert
Methivier, président. Cette
prospection adonné le jour en
juin 2004 a la société Dimagro
Polska dont les débuts sem-
blent prometteurs. « Notre
objectif est d’aider le réseau
a distribuer les matériels d’oc-
casion. Les Polonais ont no-
tamment besoin d’outils de
travail du sol, de semoirs, de
cueilleurs d mais... », appuie
Jean-Frangois Szablewski, di-
recteur général.

Chaque concessionnaire
est actionnaire et signataire
d’un contrat de distribution.
« Notre stratégie propre est
basée sur [l’écoute des be-
soins du réseau et des clients.
Le réseau s’engage a 8o % de
son objectif annuel. Les socié-

taires sont professionnelle-
ment reconnus et apprécies.
Aujourd’hui, nous couvrons
90 % du potentiel frangais
et nous sommes ouverts a
laccueil d’autres sociétai-
res. Cest un éternel recom-
mencement car certains par-
tent et d’autres arrivent»,
met en avant Jean-Francois
Szablewski. Lintégration au
réseau implique la partici-
pation aux assemblées gé-
nérales, aux commissions et
aux réunions régionales, le
partage d’informations, l’en-
gagement dans le choix des
fournisseurs, des magasins
libre-service...

Rachat et
création d’entreprise

En 1992-1993 est créée la
société Centradis, basée sur
le méme site que Promodis,
destinée a centraliser les
achats et le stockage des
principales piéces détachées
sur une surface de 6 ooo m?
couverts. année 2000 a con-
duit a l'achat d’Agriest, gros-
siste en pieéces détachées, do-
tée d’une stratégie propre et
d’une autonomie totale.

Le fonctionnement du ré-
seau a conduit a la mise en
place de concepts tels que
LSP (Libre Service Piéces ou
Libre Service Promodis) pro-
posant toutes les marques. Il
peut s’agir de piéces d’usure,
d’équipements pour les trac-
teurs et les véhicules roulants,
de consommables, d’équi-
pements de protection de

F. o LA
La société Promodis fédére un réseau

= s e

de 115 concessionnaires apprécié pour son

dynamisme et la qualité des services apportés aux clients.

lopérateur ou d’atelier... Le
service fournisseur gére lin-
formation et la livraison du
produit. Lactivité pneuma-
tique se développe avec un
choix dans les marques et des
dépannages en période de ré-
colte de méme que le concept
centre pneu Promodis. 15 cen-
tres pneus Promodis existent
a ce jour avec une « pénétra-
tion du marché de 20 % », in-
dique Bernard Chaize, direc-
teur commercial piéces au
sein de la société Centradis.
«Les actions sont menées
en fonction des attentes des
clients. La clé de la stratégie
marketing est basée sur le
choix des marques et des pro-
duits, la qualité et le service
en matiére d’information »,
insiste Bernard Chaize. Les
produits sont disponibles sur
stock ou en livraison directe.
Lannée 1985 a vu le dé-
marrage d’un catalogue de
matériels  agricoles  pour
les adhérents Promodis. 70
grandes marques sont repré-
sentées. « Depuis la création,
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nous avons sélectionné 2 mar-
ques par lignes de produits »,
précise Pascal Johannet, res-
ponsable de la division maté-
riels de Promodis. Des séries
labellisées se sont dévelop-
pées pour des lignes de pro-
duits comme les matériels
de transport, les tonnes a li-
sier, les épandeurs... Le site
Internet www.promodis.fr ré-
pertorie I’ensemble des ma-
tériels labellisés et importés
par Promodis. « Une commis-
sion travaille sur un cahier
des charges et leur fabrica-
tion est effectuée en France
par un leader dans le domai-
ne », ajoute Pascal Johannet.
«Un logo Ethique et vérité,
€élaboré a linitiative des dis-
tributeurs, permet d’apporter
une offre cohérente, profes-
sionnelle, qui repose sur des
matériels issus de grandes
marques, diiment sélection-
nés sur la qualité de fabrica-
tion », explique Jean-Francgois
Szablewski.

Cécile Giamberini




En bref

AGROMEK

18 au 22 janvier 2005

Cette nouvelle édition, qui se
tiendra au parc des expositions
de Herning, présentera des
nouveautés en machines agri-
coles, équipements, moyens de
production...

Tél. 00 45 86 15 68 22

Fax. 00 45 86 15 91 51
www.agromek.dk

SIMA

27 FEVRIER AU 3 MARS 2005

La prochaine édition se décline en
3 secteurs d’activité : produc-
tions végétales, productions
animales, entretien de ’espace
rural et forestier avec la présence
d’un espace forét enrichi par des
animations et des matériels en
action. Elle mettra I’accent sur
deux théematiques consacrées aux
bonnes pratiques agricoles et a
Pirrigation.

Tél. 0149 6852 42

e-mail : ifabre@exposium.fr
www.simaonline.com

SIFEL

15 au 17 mars 2005

La 26¢ édition du salon inter-
national des techniques de la
filiére fruits et légumes au parc
d’expositions d’Agen mettra ’ac-
cent sur les énergies nouvelles et
renouvelables avec I’animation
d’un Péle Environnement-Ener-
gies et des conférences sur ce
théeme. De méme, les derniéres
avancées de la politique agricole
mondiale et européenne seront a
lordre du jour.

Les organisateurs proposent des
visites de sites d’expérimenta-
tion, de fabrication de maté-
riel... On peut noter également
l’organisation d’un concours de
I’innovation, de conférences sur
lactualité relative d la conduite
des cultures, aux pratiques res-
pectueuses de [’environnement...
Tél. 0553 77 84 24

www.sifel.org

SIVAL

12 au 14 janvier 2005

Le prochain Sival, organisé
comme chaque année au parc
des expositions d’Angers, mettra
l’accent sur la formation, I’emploi
et la transmission d’entreprise en
cultures spécialisées. Sur une sur-
face de 30 000 m2 seront exposés
des mateériels et équipements
dédiés aux secteurs de la viti-vini-
culture (matériels de vendange...
), des cultures légumiéres (mise
en culture, protection des cultu-
res...), de Uarboriculture (taille,
récolte...) et de tous secteurs
(traction, travail du sol, produits
phytosanitaires...). Cette édition
verra son lot de nouveautés, de
conférences... A noter un collogue
sur l’agriculture raisonnée mené
par le réseau Farre.

Sival

Tél. 01 45 26 98 05

e-mail : jer.virgo@wanadoo.fr
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Un nouvel élan
pour le Sommet de I'élevage

Grace a sa nouvelle structure d’accueil, le Sommet de I’élevage franchit une
étape vers le professionnalisme. Avec plus de 60 000 visiteurs, le grand ren-
dez-vous de ’élevage pour le Sud de la France a battu tous ses records de
fréquentation. Et, pour une fois, le temps a été clément avec les exposants

de matériel en extérieur.

Nouvel environnement pour le
Sommet qui prend désormais ses quar-
tiers dans la Grande Halle d’Auvergne.

Cest dans son nouvel écrin
que s’est tenu le Sommet de
l’élevage, du 7 au 9 octobre
dernier. La nouvelle Grande
Halle d’Auvergne qui lac-
cueillait conférait ainsi au ren-
dez-vous de I’élevage du Sud
de la France la derniére tou-
che professionnelle qui lui
manquait. Finis les parkings
boueux, les bouchons aux
abords et la place restreinte,
le Sommet de l'élevage de
Cournon a désormais un site
asonimage. Sauf qu’avec plus
de 650 exposants l'espace est
déja plein a craquer, toutes les
demandes d’exposants n’ont
pu étre satisfaites et, le ven-
dredi, jour d’affluence et de
visite du Premier Ministre, le
parking affichait complet dés
midi! La rancon du succes.

Du c6té des exposants

Dans les allées, Gilibert
présentait sa nouvelle table
d’épandage équipée du sys-
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téme Maxxis : composée de
deux déméleurs horizontaux
avec deux disques d’épan-
dage a la base, les plateaux
sont eux équipés de quatre
pales articulées, deux cour-
tes et deux longues, pour as-
surer une bonne répartition et
évacuer les éventuels corps
étrangers. « La hotte s’ouvre
via un double effet tracteur,
pour réaliser des andains de
composts et les opérations
de maintenance », précise
le constructeur. En produits
compostés lourds, une lar-
geur de 25 cm d’épandage
peut étre obtenue ; elle per-
met également de descendre
en dessous de 5 t /ha avec
certains produits types boues
déshydratées ou composts.

Le Sommet était aussi la
premiére apparition pour le
diffuseur francais du cons-
tructeur allemand Oehler.
Richard Berron, basé a

Uberach, a obtenu il y a en-
viron un an lexclusivité de
la distribution de la gamme

Le systéme Maxxis équipe la nouvelle
table d'épandage de Gilibert.

Richard Berron, & gauche, met en place
la distribution en France de la
gamme allemande Oehler.

Oehler pour la France, et met
actuellement en place un ré-
seau de distributeurs sur l’en-
semble du territoire. A son
catalogue, susceptibles d’in-
téresser les ETA, on trouve
par exemple des remorques a
plateaux a ranches, combinés
forestiére et benne.

Au fil des allées, parmi
bien d’autres engins, on croi-
sait également le tasse-avant
de MCC, qui présente la nou-
veauté de «pouvoir désac-
coupler les deux outils et de
travailler uniquement avec le
tasseur a pneu ou loutil fron-
tal a dents» ; les lames de
scie a ruban Steelcoup, distri-
buées par Moyne-Picard, qui
rencontraient un franc suc-
cés : « Adaptables sur toutes
les scies, elles présentent une
longévité de coupe 10 fois
plus importante que les ru-
bans standard ».

Francoise Foucher m




Sima 2005
suivez la piste
des grands constructeurs

Le prochain Sima se tiendra du 27 février au 3 mars 2005 au parc des ex-
positions de Paris-Nord Villepinte. Les habitués du salon vont &tre surpris
par sa nouvelle organisation : les grands constructeurs de tracteurs vont
occuper les halls 5B et 6 entrainant avec eux le déplacement des stands de

nombreux exposants.

Avec 220 0oo m? de surfa-
ce d’exposition, le Sima est le
plus grand salon profession-
nel mondial pour l'agriculture,
I’élevage et 'espace rural et fo-
restier. Lors de chaque édition,
qui a lieu tous les deux ans,
plus de 1350 exposants four-
nissent aux 186 000 visiteurs
une offre compléte. La taille
de l’exposition mérite une pré-
paration longue et rigoureuse
d’autant que le salon continue
de se développer.

Les entrepreneurs de tra-
vaux, qui sont de grands habi-
tués du salon, et de ce fait ont
en téte une certaine implanta-
tion traditionnelle des tracto-
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ristes, seront invités a se plon-
ger dans des guides de visites
et les plans.

Ainsi, John Deere, Claas
et Same Deutz-Fahr avec
Lamborghini et Hurlimann se-
ront lattraction du hall 5B;
dans cette configuration, ils
disposeront d’espace de dé-
monstration extérieur.

Les groupes New Holland
avec Case IH, Agco avec
Massey  Ferguson, Fendt,
Valtra et Challenger, et ARGO
avec McCormick avec Landini,
Laverda, Fella Werke se répar-
tiront le hall 6.

Le hall 5A comportera des
thématiques fortes et un es-
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pace forestier. Cette nouvelle
réimplantation est liée au dé-
veloppement du Sima. Si le
machinisme et l’équipement
agricole restent au cceur du
salon, la diversité des métiers
agricoles implique de mettre
en avant quelques thémes
forts ; ils ont donné lieu a des
espaces de visites spécifiques
qui ont trouvé leur place dans
le hall 5A.

LCespace des Bonnes
Pratiques Agricoles, déja pré-
sent en 2003, rassemblera
une vingtaine d’organisations
professionnelles se regrou-
pant pour la deuxiéme fois
afin d’apporter des solutions
concrétes aux visiteurs dans
leurs démarches de qualifica-
tion et de mise en ceuvre de
l’agriculture raisonnée. Un es-
pace Eau/Irrigation, composé
en majorité d’entreprises du
secteur, répondra aux ques-
tions trés actuelles d’utilisa-
tion de l'eau pour lirrigation
et d’environnement, dans un
contexte politique fort.

Dans les trois grands halls
- 5A, 5B, et 6 — consacrés en
majorité aux productions vé-
gétales, on trouvera égale-
ment la présentation des ma-
tériels de culture, allant du
travail du sol a la pulvérisa-
tion en passant par le semis.

Lédition 2005 du Sima
verra le développement de
’espace forestier qui intéres-
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se plus particulierement les
entrepreneurs ; il sera situé
pour partie a lintérieur du
batiment 5B et sera complété
par un espace extérieur situé
entre les halls 5A et 5B. Des
présentations dynamiques de
matériels feront de cet espace
extérieur un endroit animé et
didactique.

Les halls 1, 2 et 3 seront
consacrés a l'élevage. Avec
la présence de 400 animaux,
du matériel et des équipe-
ments pour les productions
animales, les halls 1, 2 et 3 se-
ront trés animés. Regroupés
autour du ring de présenta-
tion dans le hall 1, les animaux
seront présentés par leur pro-
priétaire ; ony trouvera autant
de races destinées a la pro-
duction laitiére que de races a
viande. Entre les grands halls
tournés vers les productions
végétales et les halls a domi-
nante élevage, le hall 4 sera
mixte ; il accueillera essentiel-
lement le matériel de manu-
tention et de transport.

Ce tour d’horizon du pro-
chain Sima serait bien incom-
plet si les entrepreneurs n’y
retrouvaient pas le stand de
leur fédération ; il sera si-
tué dans le hall 5B, numéro
C21 proche du stand de John
Deere. Vous pouvez d’ores et
déja le repérer et prévoir d’y
faire une halte. Nous vous y
attendrons...

37




Premiére édition, les 23 et 24 novembre 2005, au Mans (Sarthe)

€ntrepreneurs des Territoires :
un salon national
pour la profession

C’est une premiére. Le Salon des Entrepreneurs, spécifiquement dédié aux
besoins de ce métier, prendra place les mercredi 23 et jeudi 24 novembre
2005 au Mans (Sarthe). Cet événement national, dont la fréquence sera

biennale, proposera des informations vraiment concrétes : l'agro-équipe-

ment y sera mis en scéne, sur 10 hectares, et, par ailleurs, les spécialistes
des questions liées a l'entreprise (juridique, social, économique, relations

clientéle, gestion de l’atelier...) appliquée a ce secteur seront rassemblés,

dans la zone indoor.

Acteurs particulierement
dynamiques de I’économie
locale, les entrepreneurs des
territoires sont des prestatai-
res de service de premier plan.
Aussi se doivent-ils, a ce titre,
de setenir particuliérementau
fait des innovations, des réfé-
rences et des techniques, gra-
ce auxquelles ils proposeront
des prestations toujours plus
qualifiées. Connaissances en
agro-équipements, mais aus-
si en économie, droit, fiscalité,
emploi... le métier d’entrepre-
neur est complexe et com-
porte de nombreuses facet-
tes. Leurs besoins en terme
d’information sont donc a la
fois multiples et spécifiques.
Jusqu’alors, aucun salon ne
proposait de traiter de manie-
re exhaustive ces nombreux
thémes d’intérét pour les en-
trepreneurs. Dés lautomne
2005 et ensuite tous les deux
ans, la profession aura son
propre salon.

Organisé non loin du
Mans (Sarthe), les 23 et 24
novembre 2005, cet événe-
ment leur sera spécifique-
ment dédié. Les dates arré-
tées correspondent a une
période a laquelle les entre-
preneurs et leurs salariés
sont disponibles et décident

de leurs investissements.
Quant au choix de la localisa-
tion, lorsque l'on sait que la
majorité des entrepreneurs
des territoires sont implan-
tés dans l'ouest, le nord, le
centre et le nord est de la
France, il s’est naturellement
porté vers la Sarthe, située
au ceceur de cette zone. Par
ailleurs, la région mancelle
est dotée d’un réseau d’in-
frastructures routiéres par-
ticulierement dense et d’une
gare TGV.

Répondre aux
préoccupations
du chef d’entreprise,
comme de son équipe
Véritable vitrine de l'inno-
vation, le Salon des Entre-pre-
neurs comptera a la fois une
partie en extérieur et une par-
tie indoor. Récolte, semis, tra-
vail du sol, épandage, fertili-
sation, protection des plantes,
travaux forestiers, ruraux ou
du paysage..., ’ensemble de
équipement spécifique aux
métiers des entrepreneurs
sera présenté durant les deux
jours. Et pour certains d’entre
eux, en conditions réelles, en
action, sur les 10 hectares at-
tenants au hall d’exposition.
Réelavantage par rapportace
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«Les Entrepreneurs des
Territoires sont plus que
jamais des acteurs écono-
miques locaux de poids.
Dans nos régions, leur ac-
tivité participe au maintien
de [léquilibre « hommes,
productions et territoi-
res ». Regroupés depuis
peu au sein d’une méme
fédération nationale, ces
professionnels se trouvent
dans une dynamique qui
ne trompe pas. Les cho-
ses bougent. Pour preuve,

Le Salon des Entrepreneurs
Point de vue de Gérard Napias

le lancement, au cours de ’été dernier, de la nouvelle re-
vue, afin de mieux répondre aux attentes de la profession,
bientét un site Internet revisité et aujourd’hui, ce nouveau
salon, spécifiquement dédié aux problématiques des entre-
preneurs. La fédération est particulierement favorable a la
création de cette manifestation, qui accompagne l’ensemble
d’entre nous dans notre démarche de progres. »

« La fédération est particuliérement
favorable a la création de cette
manifestation. »

que proposent ordinairement
les salons, le visiteur pourra
essayer un certain nombre
de matériels, afin d’en ap-
précier les performances. Le
Salon des Entrepreneurs sou-
haite répondre a la fois aux
préoccupations du chef d’en-
treprise, comme de celles de
son équipe. C’est pourquoi,

parallélement a tout ce qui
se rapporte au matériel, ou a
’organisation de latelier, se-
ront également délivrés, par
les meilleurs spécialistes de
la question, des conseils « fis-
caux », « sociaux » ou encore
d’«aide au développement
de lactivité ».

MCPm




Soutenir I'entrepreneur
dans sa démarche de progres

Apreés trois éditions d’Etatech a Vitré, puis a Rennes, la nécessité de revisiter
sans état d’ame le concept de cet événement s’est imposée. A partir de ce
constat, restait a définir le contenu d’une manifestation qui réponde mieux
aux attentes de l’entrepreneur, qu’il soit agricole, forestier ou rural. Des en-
quétes ont été menées aupreés de cette cible, mais aussi auprés des expo-
sants, afin de dégager les grandes orientations nécessaires a la genése d’un
salon d’un nouveau type : le Salon des Entrepreneurs.

1=}

SALON DES
ENTREPRENEURS

DES TERRITOIRES

Le mot de Jean Gadby,
président des Entrepreneurs des Territoires Bretagne

Le Salon des Entrepreneurs
soutenu dans [’Ouest

« En tant qu’Aretar Bretagne « et » Entrepreneurs des Terri-
toires Bretagne, nous avons été partenaires de la premiére
heure du salon Etatech a Vitré (llle-et-Vilaine). Aujourd’hui,
ce salon évolue, se professionnalise, se déplace au Mans,
pour une audience plus nationale, et nous l'accompagne-
rons. Les entrepreneurs ont besoin d’un salon qui soit d la
fois la vitrine du métier, mais aussi un lieu de rencontres
et d’échanges. Un salon qui met la profession en avant, on
ne peut étre que pour ! La Bretagne compte 8oo entrepre-
neurs dont 650 emploient 2 500 salariés. Nous nous mo-
biliserons pour I’événement. La période de fin novembre
nous convient particulierement car les travaux sont finis
et nous avons lesprit disponible pour réfléchir a nos évo-
lutions, nos investissements, a notre avenir. Ce salon doit
étre l’endroit ot nous pourrons voir ce qui se fait de mieux
dans le métier. »

Sans  équivoque, les
entrepreneurs veulent un
salon ot ils trouvent toutes
les réponses possibles aux
questions qu’ils peuvent se
poser dans l’exercice de leur
activité (matériel, mais aussi
juridique, fiscal, social, etc.).
Ils souhaitent également un
rendez-vous qui soit la vi-
trine de leur profession, tant
auprés des pouvoirs publics
que des organisations agrico-
les et de la presse.

Un contenu trés pro

Les différentes experti-
ses propres au métier d’en-
trepreneur doivent s’y retrou-
ver. Ainsi, seules les offres
« constructeurs de matériel »,
bancaires, « assurances »,
« centres de gestion » ou de
tout autre prestataire de ser-
vices spécifiques «entrepre-
neur» auront leur place sur
le salon. La date de fin no-
vembre a été choisie car c’est
vraiment la période creuse ol
entrepreneur est disponible,
mais surtout c’est une pério-
de ol il décide de ses inves-
tissements. Enfin, au-dela du
matériel, qu’il sera possible
d’essayer sur place, de nom-
breuses mini-conférences sur
toutes les préoccupations
actuelles des entrepreneurs
seront organisées, en parte-
nariat avec la fédération na-
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tionale : gestion, sécurité, ré-
glementation, transmission
de lentreprise, gestion du
personnel, formation, finan-
cement, etc.

Entrepreneurs
« leader », de toutes
les régions

Gérard Napias, président
de la fédération EDT a annon-
cé qu'’il saisirait 'occasion du
salon pour tenir son assem-
blée générale des présidents
de tous les départements de
France. Pensé comme un vé-
ritable « salon d’affaires », le
Salon des Entrepreneurs ne
verra que des entrepreneurs
décisionnaires venus au Mans
de toute la France. Cette ma-
nifestation aura incontesta-
blement une dimension na-
tionale.

Uorganisation confiée
a un spécialiste

Enfin, nous avons décidé
d’en confier l'organisation a
Drop Evénement, société qui
fait désormais figure de réfé-
rence en matiére d’organisa-
tion de salons professionnels.
Drop Evénement est notam-
ment organisateur du Salon
de I’herbe, des 48 heures
Mais Fourrage (agriculture) et
de Salon vert (espaces verts).

Jacques Fitamant m
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Pneus tracteurs :

capacité de traction et réduction
du tassement sont compatibles

La liaison entre le sol (ou la route) et le tracteur est faite par le pneumatique.
C’est lui qui transmet la puissance et assure la motricité. Son état et sa pression
ont un role prépondérant dans la bonne efficacité de la transmission de la puis-
sance. Si le choix est important, la bonne utilisation ’'est tout autant.

Depuis des années, on parle de réduction du tas-
sement des sols, ne serait-ce que du point de vue pu-
rement agronomique. Il a en effet des conséquences a
court et long terme, sur les rendements des cultures
naturellement, mais aussi sur la structure du sol et
sa capacité a permettre Uinfiltration de 'eau par une
porosité suffisante, a abriter une vie souterraine ri-
che, synonyme de fabrication de matiére organique et
d’équilibre structurel. Le passage répété des tracteurs
ou autres engins agricoles, que ce soit en conditions
séches ou humides, participe a ce tassement.

Compaction : plusieurs facteurs en jeu

Ce phénomeéne de tassement des sols n’est pas lié
aux seuls critéres de structure du sol. Si elle a son role
(un terrain sableux ne réagit pas comme un terrain ar-
gileux), d’autres sont tout aussi importants. Cest le
cas de ’humidité du sol puisqu’un sol meuble peut
se tasser plus facilement mais peut reprendre plus ra-
pidement sa situation initiale. La baisse de la teneur
en matiére organique fragilise les sols et les rend plus
sensibles au tassement. La couche supérieure de terre
est faite pour presque 50 % de cavités plus ou moins
grosses occupées par l’eau, les racines ou leurs rési-
dus, l'air ou les insectes et autres vers de terre. Plus
le sol est tassé, moins cette part est importante, sur-
tout les plus grosses cavités qui se referment. C’est
pourquoi il est de plus en plus recommandé d’implan-

L'accroissement de la puissance des tracteurs et de la largeur des maté-
riels nécessite un équipement pneumatique adapté.
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Les pneus larges basse pressi

réduire sensiblement le
tassement par une empreinte plus large et une orniére moins profonde.

ter des cultures intermédiaires qui renforcent la résis-
tance des sols au passage des engins, en particulier
grace a la matiére organique qu’elles apportent. Une
étude menée par le Cemagref montre qu’un sol enher-
bé est beaucoup plus résistant a la pénétration qu’un
sol nu, par la seule présence des racines de la culture
intermédiaire dans la zone superficielle. De plus, aprés
leur destruction avant implantation de la culture sui-
vante (le plus souvent au printemps), leurs racines
laissent un faisceau de conduits dans la terre qui fa-
vorise le ressuyage. Mais c’est une méthode qu’il faut
adopter sur le long terme, car la souplesse initiale du
sol ne pourra se retrouver qu’au bout de 3 a 5 années
minimum.

Parmi les autres facteurs, on trouve ceux liés direc-
tement au matériel et aux techniques culturales. On
assiste depuis quelques années a un développement
important des techniques simplifiées dont le principal
avantage est de réduire le nombre de passages, mais
elles peuvent avoir des inconvénients en conditions
extrémes nécessitant alors un retour a des métho-
des traditionnelles, labour notamment. Plus globale-
ment, par I'accroissement de la taille des exploitations,
la puissance et la largeur des matériels a nettement
augmenté (tracteurs de plus de 200 ch et outils de 6
m ou plus). Cela nécessite 'adaptation de I'équipe-
ment pneumatique pour mieux répartir la charge au
sol et limiter la pression engendrée. Le choix judicieux




d’une monte de pneumatiques avec une pression de
gonflage bien adaptée en fonction de la charge, et cela
sur les 4 roues, est alors primordial. Pneus larges bas-
se pression, jumelages, outils combinés avant arriére,
utilisation de tasse-avant sont autant de moyens qui
permettent a la fois de limiter le tassement, mais aussi
de mieux bénéficier des performances du tracteur, et
notamment de sa capacité de traction. Mais la pres-
sion de gonflage des pneumatiques reste déterminan-
te. Une pression inadaptée peut augmenter 'indice de
tassement jusqu’a 50 %. De plus, le couple moteur de
la roue a pour effet d’augmenter sensiblement le tas-
sement des zones superficielles et 'apparition du flua-
ge latéral. Lutilisation de pneumatiques larges basse
pression augmente 'adhérence et diminue ces phéno-
meénes nuisibles.

Des évolutions dans les pneumatiques
Avec l’évolution des puissances des tracteurs, les
manufacturiers de pneumatiques ont fait évoluer leurs
gammes et proposent aujourd’hui une offre élargie. Ils
ont également trouvé de nouvelles solutions pour ré-
pondre aux contraintes actuelles. On trouve des sé-
ries 65 chez la plupart d’entre eux, des pneus larges,
voire extra larges et des pneus que l'on peut baptiser
de « gros volumes ». L'objectif étant d’offrir des pneu-
matiques avec des bandes de roulement élargies, donc
des surfaces de contact plus grandes pour diminuer la

d " e ] i y
L'adaptation de la pression aux conditions permet d'utiliser les capacités
de traction de maniére optimale tout en minimisant
les phénomenes de tassement.

pression au sol, d’autant plus que la plupart peuvent
étre utilisés avec des pressions réduites (en fonction
de la charge). Ces pneumatiques ont une conception
(nombre, forme, taille et positionnement des cram-
pons, forme et hauteur des flancs...) qui permet d’op-
timiser leur utilisation dans des conditions plus larges,
et donc de profiter de maniére optimale des perfor-
mances des tracteurs.

La derniére solution en date est a 'actif de Michelin
avec son XeoBbib que nous vous avons présenté en
détail dans EDT n°3 (page 37). Rappelons juste ses ca-
ractéristiques novatrices. Il fait appel a une technique
exclusive brevetée Ultraflex qui permet de concilier

GRIECAY
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Le passage du champ au transport implique nécessairement
un changement de pression pour plus de sécurité et
une moindre usure des pneus.

une trés forte flexion avec des lourdes charges et une
faible compaction du sol. Il se caractérise par un som-
met plat, des épaules renforcées et une maximisation
de la zone de flexion sur les flancs. Son profil allié a
cette technique permet de réduire la profondeur d’or-
niére de 55 %, d’augmenter 'empreinte au sol de 24 %
et la longévité du pneu de 25 % par rapport a un série
65. Mais son principal atout est de pouvoir travailler au
champ comme sur la route a une pression constante
inférieure a 1 bar.

Rappelons qu’en son temps, Trelleborg avait ap-
porté une solution intéressante avec ses pneus Twin. Il
s’agissait d’un pneu avec une structure particuliére al-
liant une carcasse diagonale offrant une grande résis-
tance et une ceinture radiale qui confére une bande de
roulement large et plane avec une plus grande surface
de contact. Ce pneu permettait ainsi de travailler avec
des pressions réduites diminuant nettement le tasse-

ment du sol. Ce pneu grand et large avec un grand vo-
lume d’air laisse une orniére moins profonde avec tous
les avantages que cela implique.

Parmi les autres évolutions des manufacturiers,
on peut citer le la série Optitrac de Goodyear avec les
derniers DT 818 et 824 gros volume pour tracteurs de
forte puissance, le MachXBib de Michelin pour les tra-
vaux durs avec une pression réduite et une améliora-
tion de la traction, les pneus larges Fitker et surtout
Topker grand volume de Kléber, qui permet des char-
ges plus élevées a pression équivalente, le Point 7
Spécial de Taurus et le Contitract AC 65 de Continental,
tous deux distribués par Copadex, le R 9ooo Evolution
de Firestone avec une bande de roulement et une em-
preinte au sol plus large, ou enfin le TM 9oo de Pirelli.

Enfin, trés récemment, le Finlandais Nokian a sorti
le pneu TRI 2 qui se différencie par des caractéristiques
innovantes. C’est notamment [’utilisation de gommes
« écologiques », mais surtout une structure particulié-
re avec des sculptures a pavés (a la place de crampons)
qui offre un confort de conduite accru (vibrations forte-
ment diminuées) tout en assurant une trés bonne ad-
hérence en toutes conditions, méme trés humides. De
plus, cette structure inédite lui confére une longévité
accrue, avec une faible résistance au roulement et lui
permet de supporter des charges élevées.

Les spécialistes donnent leur avis

Les constructeurs de tracteurs sont parmi les pre-
miers concernés par le choix des pneumatiques, bien
que les livraisons soient effectuées avec des montes
«standard », en général aujourd’hui des séries 8s.
Mais l'attitude des acheteurs aurait tendance a se mo-

Un complément indispensable

Christian Houdayer est ETA a Saint-Jean-sur-Mayenne, prés de Laval, et il s’est fait une spécialité de
travaux non courants comme la fauche et la récolte d’herbe avec auto-chargeuses, le semis direct sur
prairies ou le désherbage mécanique. Il utilise le télégonflage sur ses tracteurs et remorques auto-char-
geuses depuis 3 ans. « Nous avons toujours eu le respect des sols comme principe de travail. Nous tra-
vaillons de plus avec des ensembles de grande capacité, donc lourds. Si nous voulons suivre notre prin-
cipe, nous devons adapter la pression de nos ensembles en fonction de la charge transportée, mais aussi
en fonction des conditions de sols. Une prairie au printemps pour la 1° coupe n’est pas toujours séche.
Le télégonflage est deés lors indispensable et nous en avons équipé nos tracteurs et nos remorques auto-
chargeuses. » Il avait déja précédemment opté pour des pneumatiques a gros volume d’air qui permet-
tent, a surface de contact équivalente, de travailler a des pressions plus faibles, entre 600 et 700 g. Pour
les remorques, ce sont des pneus adaptés (en l'occurrence des CargoXBib) qui ont été choisis. « Le télé-
gonflage nous permet dés l’entrée dans le champ d’adapter la pression aux conditions. C’est trés rapide,
d’autant plus que nous avons un boitier pour le tracteur et la remorque. Cela nous arrive méme dans des
passages plus humides, de réduire la pression et de regonfler quand le terrain est plus stable. » Christian
Houdayer a pu ainsi constater tout le bénéfice de son investissement. « Si le colit existe — 3 000 euros par
tracteur—la source d’économie est plus importante. On augmente considérablement la durée de vie des
pneus, de l’ordre de 30 @ 50 %, on a une meilleure adhérence, on réduit le patinage, c’est donc du temps
et du carburant en moins. Pour nous, c’est réellement un équipement indispensable. »

Des solutions multiples existent aujourd’hui pour allier réduction du tassement et optimisation des
performances du tracteur. Mais dans tous les cas, une régle de base doit étre respectée : avoir la bonne
pression pour une charge et une vitesse déterminées et pour des conditions de travail définies (champ
ou route). Il y a beaucoup ay gagner.
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= parce que je suis devenu
e exigeant sur la traction !”

e NN Daniel PATAULT, Entrepreneur avec son fils 2 Bonnétable

1y (72), seme sans labour entre 800 et 1000 ha par an.

' Le combiné a axe horizontal PATOSEM, qgu'il a inventé,

comprend des denis « paite d'oie » d’ameublissement.

= Pour faire face aux semis les plus difficiles en 4,00 m

Y de largeur, Daniel a donc besoin d'un tracteur trés
puissant... lesté et chaussé en consequence.
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depuis 14 ans. Ici mm de 710 mm. Cette dimension,
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Mais & deux ¢ sl r,mt de plus de 200 c
ameublir les pmpat pneus sont gonflés
éviter tout pdtmagvdummur I'ai encore de la soup
‘u’rula puurqur_u ¢ suis devenu | au  travail et méme sur
3 gant sur la traction, | route a 40 km/h pour me rendre
Des PIRELLI* TM 900 : ence et sur l'auto- ! sur un gros tier @ 180 km
3 ¥ 1age 085« portains clients o meme temns
710/70 R42 transmettent au [EEAEILEEEES n méme temps,
Certains clients  m'appellent guand POUr encore mieux

sol les 295 ch du tracteur m'appelient une fois respecter chaque

principal de Daniel PATAULT. BRTISREENEY ils ne peuvent plus parcelle, je profite

il = ; plus passer apras asser aprés d'une  empreinte
note qu’ « aprés 800 ha leur ~récolte  de  PASSEr apre: extra-longue
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4 gggﬁ Hgi: o H‘?g'ﬁgmg;nﬁm M 900, |'ai trouvé un pneu | servir mes clients sur des

/85 R38 et en 650/7 - qui répond & mes exigences : | chantiers souvent exigeants en

| profite d'une gran_rjé: capacité | traction”

Plus d'infes sur les pneus?
0 820 89 56 31
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de traction
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Si I'équipement pneumatique du tracteur est primordial,
celui des remorques ['est tout autant.

difier, comme le souligne Gérard Charrier, responsable
produit chez Same-Deutz-Fahr France. « Nous avons
maintenant de plus en plus de demandes en pneus
Séries 65, donc plus larges et mieux adaptés a la ten-
dance actuelle de réduction de la compaction. Sur un
tracteur de 120-130 ch, l'option s’éléve a environ 1 200
euros. Sur le terrain, on a pu également constater que
les clients font plus attention au réglage de la pres-
sion qu’auparavant, mais cela reste encore insuffi-
sant. Certains peuvent avoir sous la main un mano-
métre pour vérifier la pression, d’autres montent dans
le tracteur sans s’en soucier. Un tracteur actuel, avec
toute la technologie qu’il puisse comporter, peut étre
trés mal valorisé par le simple fait d’un mauvais choix
de pneus ou d’un mauvais réglage de pression. En ré-
gle générale, on estime que le bon rapport de charge
entre avant et arriére est de 40-60. Par contre, si le
tracteur est équipé d’un relevage avant, on passe plu-
tét a 50-50, a condition de respecter la charge maxi
autorisée a l'avant. Dans de telles conditions, on peut
voir tout Uintérét de bien régler les pressions pour res-
pecter ces équilibres de charge et bénéficier de fagon
optimale des capacités du tracteur tout en respectant
le sol. Quant aux moyens de régler cette pression, je
pense que le télégonflage est une solution pas assez
souvent prise en compte. Pour notre part, nous propo-
sons l'option compresseur qui peut étre une solution
intermédiaire intéressante. Celui-ci est présent quand
les tracteurs sont équipés d’un freinage pneumatique
(modéles de forte puissance), ce qui est le cas des
tracteurs équipés d’une cabine a suspension pneu-
matique. »

Sur le terrain, il n’en est pas toujours de méme et
les constatations ne sont pas toujours positives. C’est
ce que remarque Marc Chaffaut, conseiller machinisme
a la chambre d’agriculture de la Marne. « /I faut avouer
que le contréle des pressions et leur adaptation aux
conditions de travail ne sont pas systématiques. Mais
globalement, il semble que cela se fasse de plus en
plus. Il faut avouer que cela n’est pas toujours facile,
bien qu’il soit important de respecter les tableaux de
pression en fonction des charges par roue. Certains
adoptent une position intermédiaire qui vaut ce qu’el-
le vaut. Il est vrai que, dans certains cas, il serait inté-
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Le télégonflage est une solution
pratique pour adapter rapidement
la pression des pneus aux
conditions.

L'équipement de télégonflage,
s'il a un codt, peut étre

une source importante
d'économies.

ressant de pouvoir faire varier la pression. En débar-
dage de betteraves, par exemple, ol on peut avoir un
ensemble tracteur et remorque chargée pour lequel
une pression la plus basse possible serait nécessai-
re pour limiter au maximum lorniérage et permettre
au tracteur de conserver toute sa motricité, alors que,
sur route, a 25 km/h, il faudrait qu’elle soit plus élevée
pour garantir la sécurité du convoi. Par contre il arrive
souvent que sur une exploitation, tel tracteur soit dé-
dié a un travail avec un matériel permettant ainsi de
conserver une pression adéquate. Cest plus compli-
qué dans les exploitations dont le parcellaire est dis-
persé avec des passages sur route fréquents. Le télé-
gonflage peut paraitre la solution idéale, mais il a un
codit et une certaine complexité qui peut freiner les uti-
lisateurs potentiels. »

Une solution pour régler
la pression : le télégonflage

Ce systéme permet, sans descendre de la cabi-
ne du tracteur, de régler rapidement la pression des
pneus en fonction des conditions (types de sols, humi-
dité, mais aussi charge ou travail—champ ou route). La
société Téléflow est spécialisée dans cet équipement
depuis plus de 10 ans et équipe aussi bien les maté-
riels agricoles (tracteurs, automoteurs et remorques)
que d’autres véhicules (militaires, pompiers...).

Chaque équipement comprend un pupitre de com-
mande placé dans la cabine, un boitier électronique
(pour les versions automatiques), un bloc de distribu-
tion qui assure la répartition de l'air et le pilotage des
valves de roues par l'intermédiaire d’un joint tournant
mono-voie, des valves spéciales brevetées (une par
roue) qui permettent le gonflage, le dégonflage et le
contréle de la pression par une voie unique, des tuyau-
teries de raccordement et des cables électriques. Pour
éviter la mise en place complexe et coliteuse du joint
tournant a 'intérieur du moyeu de roue, un ensemble
valve spéciale + joint tournant est fixé au centre de la
roue ce qui permet l'alimentation par 'extérieur. La
liaison de la valve Téléflow se fait par la valve du pneu.
Pour les ensembles avec remorque, un bloc de distri-
bution est relié au bloc principal et la fourniture d’air
est assurée par le compresseur du tracteur.




Adresses des équipementiers

Bridgestone-Firestone : Avenue Georges Washington - BP 3 - 62401 Béthune Cedex - Tél : 30.21.64.77.77
Copadex (Taurus et Continental) : BP 37 - RN 7 - 45120 Chalette s/Loing - Tél : 02.38.85.90.90

Goodyear France : BP 310 - 92506 Rueil-Malmaison Cedex - Tél : 01.47.16.23.00

Kléber : ZI La Croix de Metz - Route de Pont-a-Mousson - 54200 Toul

Michelin : 23 place des Carmes Déchaux - 63040 Clermont-ferrand Cedex 9 - Tél : 04.73.32.92.92

Téléflow : 4 Impasse Champromis - 42300 Roanne - Tél : 04.77.70.71.73

Trelleborg-Wheel Systems (Trelleborg et Pirelli) : Technopolis - 14 Rue du Fonds Pernant - BP 10555 - 60205

Compiégne Cedex - Tél : 03.44.30.19.80

Deux modes de commande sont proposés. Le
mode temporisé, manuel, peut étre effectué sur une
ou plusieurs roues simultanément. Lopération débute
par la mesure de la pression de la roue. Aprés lecture
de la pression, on peut effectuer le gonflage ou le dé-
gonflage de la (ou des) roue (s). Des ajustements peu-
vent s’avérer nécessaires pour atteindre la pression
souhaitée. Un témoin d’alarme s’allume si la pression
mesurée, ou la pression d’alimentation, est inférieure
au seuil minimal préréglé.

Un nouveau mode de commande géré par [’électro-
nique sera disponible avant fin 2004. Le conducteur
appuie sur une touche « type de terrain emprunté »
(route, chemin, sable critique) et sélectionne aussi un
état de charge (vide, moitié chargé ou chargé). Il peut
également opter pour un contrdle normal (intervalle
de contr6le entre 1 mn et plusieurs heures) ou un con-

trole rapide (intervalle entre 10 secondes et 4mn4s).
Ensuite le dispositif automatisé s’occupe de tout :
-ilalimente la pression programmée pour chaque pneu
(selon une valeur présélectionnée avec 4 niveaux de
pression paramétrables AV/AR),

-il surveille le rapport vitesse / pression correcte,

- il détecte et compense les éventuelles crevaisons
(dans la limite des capacités du compresseur).

Le nouveau pupitre de commande a pour particu-
larité d’afficher les pressions de chaque pneu et de les
actualiser aprés chaque nouvelle mesure de pression
(en un seul coup d’ceil le conducteur connait la pres-
sion réelle de ses pneus). Le systéme est capable de
gérer automatiquement les pressions sur 3 trains de
pneus ensemble (avec gestion individuelle roue par
roue), méme si ceux-ci ont des volumes différents.

Olivier Fachard m

— P —
Un entretien régulier évite I'immobilisation

des tracteurs et des machines. Le choix de

pneumatiques adaptés améliore le rende-

WREDESTEIN=]

www.vredestein.com

Tyre Technology for best results.

ment. Le contrdle régulier de la pression
des pneus garantit leurs performances

maximales et prolonge leur durée de vie.

customer.fr@vredestein.com
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€Enrubannage : simplicité du
chantier et qualité des fourrages

S’il est encore considéré comme colteux par rapport aux autres méthodes de
conservation de I’herbe, 'enrubannage n’en a pas moins de sérieux atouts. Par-
mi ceux-ci on retiendra notamment une grande souplesse en ce qui concerne
l'organisation du chantier et une moindre dépendance aux conditions climati-
ques. Une technique (également appelée enfilmage) qui se décline aujourd’hui

sous de multiples formes. Petit tour d’horizon.

Dans la mesure ou il est réalisé dans des condi-

tions optimales, I'enrubannage permettra d’exploiter
pleinement le potentiel de production des surfaces
enherbées. La qualité du chantier dépendra en grande

partie du travail réalisé en aval. La plupart des cons-
tructeurs insistent autant sur les réglages des machi-

nes que sur les conditions « extérieures » a respecter :
ne pas couper I’herbe trop au ras du sol afin de ne pas
ramasser de la terre dans les andains, avoir un taux de
matiére séche compris entre 40 et 70 % (idéalement
50 %), éviter les balles asymétriques, préférer le filet
a la ficelle (des moisissures se développent en effet

dans les creux provoqués par le serrage)... Aprés l’en-
p q p g p

rubannage, limiter la manipulation des bottes (ou avec
des pinces spéciales), protéger les balles contre les
rongeurs et les autres animaux. Parmi les fournisseurs
de films étirables, Polydav Agri distribue par exemple
des blocs hydrofuges (raticide-souricide) a disposer
entre les balles. Pour la couleur du film, trois teintes
se partagent le marché : blanc (bon comportement en

ce qui concerne la maitrise de la température de la bal-

le), noir (qui a un moindre impact visuel mais pas les
mémes qualités concernant 'impact des UV) et le kaki
pale qui s’inscrit comme un bon compromis entre les

deux. Le vert foncé est également proposé par certai-
nes sociétés a 'exemple de Teufelberger. Sur la spéci-

Catmny i SIFACE Al

wwaLsupariing.com - info@supertina.i
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Bras de chargement latéral, plateau de dépose... A I'exemple
de la série 580 de Tanco, les enrubanneuses offrent
aujourd'hui un grand confort d'utilisation.

ficité de ces « consommables », on notera qu’il leur est
généralement associé un contenu adhésif (la gamme
Power de Teufelberger par exemple) afin d’assurer une
parfaite étanchéité a l'air et a l’eau. S’il n’y a pas véri-
tablement de label de qualité, les produits des fournis-
seurs (Mercure, Bihr, Conedis...) sont normalement en-
cadrés par les normes NF et ISO, offrant ainsi toutes les
garanties nécessaires aux utilisateurs (résistance mé-
canique, allongement, résistance a la perforation...).
Concernant la taille des films, les bobines de 500

eilal M e W ey
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i
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mm tendent a disparaitre au profit des modéles de 750
mm. Avec le développement de l’enrubannage en con-
tinu, on en arrive méme de plus en plus a des largeurs
de 1 000 mm, « cela pour des questions d’étanchéité
et de gain de temps sans que cela n’entraine une aug-
mentation de la quantité de film utilisée », explique
Francgois Gaillard, ingénieur au Cemagref de Montoldre.
Au niveau de la consommation de plastique justement,
on a vu apparaitre ce que les constructeurs de machi-
nes appellent 'enrubannage 3D. Jusqu’ici quand luti-
lisateur souhaitait ajouter des couches de plastique
sur la face arrondie des balles rondes cela entrainait
en paralléle une surconsommation de film sur les fa-
ces planes. Avec le 3D, il est possible d’appliquer spé-
cifiguement le film sur la partie arrondie durant une
partie du cycle d’enrubannage grace au changement
de lorientation des extenseurs de film. Cela permet
d’assurer la conservation de ’ensilage tout en optimi-
sant ’'enfilmage. Pour un nombre de couches de film
égales sur la partie arrondie ’économie de plastique
est estimée a 10 ou 20 %. Pour la mise en place du
film, Frangois Gaillard insiste sur son bon positionne-
ment : « le centre de la bobine doit normalement étre
positionné en fonction de l’'axe de la balle. Une bobine
de 750 mm sera par exemple placée un peu plus bas
qu’une bobine de 500 mm ». Sur lopportunité de met-
tre quatre ou six couches de film, il insiste surtout sur
impact de ce choix en matiére de résistance de I’enve-
loppe. « Cela se justifie notamment pour des fourrages
grossiers ou d base de luzerne. On assiste également
a louverture d’un marché spécifique en direction des
éleveurs de chevaux. Ces derniers insistent sur la qua-
lité de ’enrubannage dans la mesure ol leurs animaux
réclament un produit de trés bonne qualité ». Cest jus-
tement cette qualité obtenue qui permet de relativiser
le colit de I'enrubannage. Selon une étude présentée
par C.G.A.O. les valeurs alimentaires moyennes cons-
tatées sont de 0,60 UFL (unité fourragére lait) pour le
foin contre 0,80 pour 'enrubannage.

Travailler sans perdre de temps

Frontales, portées, trainées ou combinées (nous
laisserons de coté les machines utilisées en statique),
les utilisateurs n’ont que 'embarras du choix. Afin de
faciliter les chantiers, les constructeurs rivalisent d’in-

L'une des particularités développées par Wolagri réside dans la présence,
comme sur la FW10/2000, d'un bras supérieur servant tant au
chargement qu'au déchargement des balles.

v/,
7

BIHR

FABRICANT FRANCAIS
LEADER EUROPEEN DU LIEN

PRESSAGE - ENRUBANNAGE
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, Films d'enrubannage
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BIHR SA - 88220 URIMENIL
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Site Web : www.bihr-sa.com
Email : ficelle.agrif@bihr-sa.com
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ENRUBANNAGE

géniosité. En matiére de chargement de la balle pour
les modeéles trainés, plusieurs systémes coexistent.
De nombreux modéles sont par exemple équipés de
bras de chargement dont le travail est souvent inté-
gré dans des séquences automatiques. Chez Goweil
(G-5020), le déroulement du cycle est déclenché lors-
que la balle touche un contacteur. Afin de faciliter le
chargement, toujours chez Goweil, certaines machines
(G-3010 Exclusive) sont équipées de bras de charge-
ment hydrauliques réversibles, ce qui permet de pren-
dre les balles en marche avant ou en marche arriére.
Chez Elho (Amazone-Krone), Deutz-Fahr, Gallignani,
Agram, McHale (Promodis), Tanco (Euromark), plu-
sieurs enrubanneuses sont proposées avec un bras
de chargement latéral qui offre un confort et un débit
de chantier certains dans la mesure ot le chargement
s’effectue tout en continuant d’avancer. Pour assurer
’équilibre des ensembles, des contre-poids sont sou-
vent intégrés au niveau des chassis a 'opposé du bras
de chargement.

Une autre configuration, proposée par Wolagri et
Supertino sur certains de leurs modéles pour balles
rondes, repose sur 'ajout d’un bras qui permet d’en-
serrer la balle par le haut une fois la table d’enrubanna-
ge en position de chargement (la dépose se fait selon
le méme cheminement, le bras se relevant lorsque le
cycle est lancé). Avec son Abs 15 st, Supertino offre un
concept quelque peu différent : 'ensemble du plateau

La seule revue exclusivement
dédiée aux entrepreneurs

de services Agricoles,
Forestiers et Ruraux

ENTREPRENEURS
des Territoires.

Deux balles rectangulaires enrubannées en un seul cycle, c'est
ce que propose la MacHale 998 distribuée par Promodis.

bascule, ce qui permet a une pince montée sur un mat
perpendiculairement a la table de travail de bloquer la
balle. La plateforme regagne ensuite sa position initia-
le, ce qui permet au cycle de commencer. La dépose se
fait inversement. Des configurations spécifiques ont
également été définies afin de limiter un peu plus le
temps de travail comme le chargement et le décharge-
ment séparés.

Pour les balles rectangulaires, Wolagri ou encore
Tanco ont également retenu un dispositif construit
autour de deux bras mobiles équipés de rouleaux
qui assurent, en fonction de leur sens de rotation,
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L’enrubannage en continu

Depuis quelques années maintenant, l'enruban-
nage monoballe classique est concurrencé par le dé-
veloppement de l’enrubannage en continu. Le gros
avantage de ce mode de travail réside dans le débit
de chantier. Avec une gestion de l’approvisionne-
ment adaptée, des constructeurs comme Beaudoin
(CGAOQ) ou Elho estiment des rendements possibles
de l'ordre de 8o a 120 balles a ’heure (3 a 5 ha). Preé-
cisons que le seuil de rentabilité d’une telle machine
se situe autour de 1300 balles par rapport d une en-
rubanneuse monoballe. Plus le chantier sera impor-
tant, plus la technique du continu s’avérera économi-
quement intéressante. Ajoutons que la technique s’adapte trés bien au traitement des balles rectangulaires.
Le diamétre maximal des balles est généralement de 1,60 m ; pour les balles rectangulaires, la Elho 2020 ACI
affiche par exemple une hauteur de 1,60 m pour une largeur de 1,30 m. Dans la majorité des cas les machines
sont équipées de 2 dérouleurs-étireurs de film de 750 mm.

Le principe de fonctionnement est relativement simple, si l’on prend pour modéle les machines de marque
Beaudoin nous pouvons résumer les choses comme suit : une fourche frontale dépose les balles sur le con-
voyeur de l’enrubanneuse ; un poussoir actionné par 2 vérins engage la balle vers les dévidoirs qui tournent
autour d’elle ; une fois la balle enrubannée sur sa partie cylindrique, le poussoir reprend sa position initiale
et l'opération peut reprendre ; les balles sont ensuite comprimées les unes contre les autres sur leur surface
plane et sont acheminées sur le sol constituant ainsi un silo de balles. Le procédé offre ainsi une trés grande
latitude en matiére de stockage. Equipée d’un moteur autonome, les enrubanneuses en continu fonctionnent
sans tracteur. Par ailleurs, les taches étant automatisées, la présence d’un opérateur n’est pas nécessaire.
Autre point soulevé par les utilisateurs : une consommation en plastique plus réduite que pour une enruban-
neuse monoballe ; ’économie est de l'ordre de 50 % en balles rondes et jusqu’a 60 % en balles cubiques. Des
avantages que tempére Francois Gaillard : « le principal inconvénient de ’enrubannage en continu vient du
fait qu’il prend beaucoup de place dans la mesure oti on ne peut pas mettre les balles les unes sur les autres
ou les unes a coté des autres alors que, dans les autres cas, on peut les stocker sur 2 ou 3 niveaux ».

P = - - T )
Comme pour les autres opérateurs intervenant sur le méme créneau,
I'un des grands avantages des enrubanneuses en continu Beaudoin
est un rendement pouvant aller jusqu’a 120 balles a I'heure.

le chargement ou le déchargement des balles. Une
variante de cette configuration est également utili-
sée pour certaines machines frontales ou portées,
comme la série 1300 de Tanco. Outre ce systéme,
MacHale a aussi misé sur un tapis de chargement
rapide avec positionnement automatique des bal-
les rectangulaires ; ajoutons que sa série 998 peut
enrubanner 2 balles en méme temps dans la limite
d’une longueur maximale de 1,90 m. Chez Elho, com-
me pour les balles rondes, la tache revient toujours

a un bras latéral (le déchargement se fait sur une ta-
ble séparée).

En somme, au niveau du déchargement des bal-
les rondes, les options retenues sont de deux types.
Soit la table d’enfilmage s’incline jusqu’au sol pour
assurer une dépose sans heurts, soit les modéles
sont dotés d’un plateau arriére ou latéral de dépose
de balle. A noter que ce plateau peut &tre basculeur
afin d’amener la balle a se positionner sur 'une de
ses surfaces planes.

e BEAUDOIN

Ntiuﬁl

BATTABLE

=) économise 50 % de plastique
=» fonctionne sans tracteur

-» permet le stockage de la paille

=3 enrubanne 4 a 5 ha a 'heure 100 3 120 balles

=) travaille aussi bien les balles rondes que cubiques

Matériel fiable, simple et efficace
des centaines de BEAUDOIN le
prouvent chaque année sur le terrain

C.G.A.O.

24450 5aint-Priest-les-Fougéres
Tél. 05 53 52 85 65 Fax 0553525511
e-mail : cgao24@wanadoo.fr
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Avantage :
sevu I < Tracteur

Toutes les opérations de chargement
Enrubannage / Déchargement
avec un seul tracteur.
Adaptable 3 points arriére,
sur chargeur avant ou telescop|que

Documentation et liste des revendeurs sur demande 02 99 06 l 2 60

Avec la Bal/- In One de Kverné/and Taarup,
le pressage et I'enrubannage se déroulent
dans la chambre de pressage.

Deux chantiers en un

« Aujourd’hui les gens souhaitent généralement
enrubanner dans les champs, en utilisant le moins
de personnel possible tout en conservant un chantier
performant tant en rendement qu’en qualité du travail
réalisé », résume Francois Gaillard. Afin d’aller dans ce
sens, c’est-a-dire vers une plus grande rationalisation,
les constructeurs associent depuis deux ou trois ans
maintenant presses et enrubanneuses. Une combinai-
son qui se fait sous différentes formes.

La balle peut étre enrubannée alors qu’elle se trou-
ve dans la chambre de pressage comme c’est le cas
pour la Ball In One de Kverneland Taarup. Une fois la
balle formée, le capot de la machine se souléve, ce qui
permet au satellite (composé de deux méats de pré-éti-
rage sur lesquels sont fixées les bobines de film), mon-
tés sur un rail, de se mettre en rotation. enrubannage
proprement dit dure une quinzaine de secondes (6
couches de film). Une fois 'opération terminée, la par-
tie inférieure de la chambre s’abaisse, ce qui permet a
la balle de rouler sur le sol. Pavantage du procédé est
que la balle reste dans sa chambre, ce qui limite les ris-
ques de déformation et, par voie de conséquence, as-
sure un enrubannage des plus soignés, préservant ain-
si les éléments nutritifs. De plus, les dimensions d’un
tel ensemble, sensiblement moins importantes que
dans n’importe quelle autre configuration d’enruban-

Modéle 1300

Chauffeur

ZA DE LA TOUCHE - 35 137 - BEDEE
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Le combiné BalePack de Deutz Fahr est géré automatiquement
par un boitier programmable, ce qui confére a la machine
un grand débit de chantier.

nage, lui conférent une trés grande mobilité dans des
endroits exigus ou en bout de champ. Seul inconvé-
nient : durant la phase d’enrubannage la machine doit
rester sur place jusqu’a la fin du cycle (le capot étant
ouvert), ce qui peut ralentir le débit de chantier.

Autre formule proposée : la presse est immédiate-
ment suivie par une enrubanneuse placée sur un chas-
sis spécifique. Le concept est par exemple appliqué
chez Elho (Sideliner 1620 Automat, Inliner, Silomatic)
ou MacHale qui a équipé sa HS 2000 d’un essieu direc-
tionnel. Le lancement du cycle se fait lorsque la balle
touche un senseur, ou par déclenchement manuel, a
la sortie de la presse. L'un des avantages de la formule
est qu’il est ici possible d’utiliser la presse seule ; on
pourrait ajouter que l'enrubanneuse, inactive, peut a
occasion servir de groupeur de balles.

Il'y a enfin les combinés tels que le G 5040 Kombi
de Goweil. La balle est transférée directement sur une
table d’emballage qui glisse elle-méme sur des rails
jusque sa position finale (le transfert fonctionne indé-
pendamment de la position de la machine). Le systéme
BalePack de Deutz Fahr fonctionne sur un principe [é-
gérement différent : lorsque la balle est confectionnée,
la porte s’ouvre et deux pales assurent son transfert
jusqu’a la table d’enfilmage. Dans la majorité des cas,
cette table peut étre déposée permettant un travail en
solo de la presse.

Idéal pour groupe
Cuma - Eta
Enrubanneuse trainée,
super solide.
D|spon|b|e pour
balles rondes
et cubiques.

ELEVAGE - TRAVAIL DU SOL - FENAISON - ENVIRONNEMENT




Sur la G- 5020 de Gowe1l (Cad/s) le ballot a enrubanner,
chargé par les bras de ramassage frontaux,
déclenche le cycle en touchant un contacteur.

Table tournante ou bras satellites

Pour assurer la mise sous film, les constructeurs
ont retenu deux grands principes. On trouvera ain-
si pour les balles rondes des tables pivotantes, gé-
néralement composées de deux gros rouleaux avec
trois ou quatre courroies (elle est pleine largeur chez
Tanco) et de deux butées, montées sur tourelles pi-
votantes. Pour les balles rectangulaires, la table est
généralement composée de quatre rouleaux motori-
sés. ’écartement entre les deux rouleaux, qui offre
une surface de contact importante, assure une tenue

pour toutes balles rondes et carrées.

'PROFITEZ DE LA MORTE SAISON i ..
ET OFFREZ-VOUS UNE M.Hale e

* Gamme compléte de machines portées et trainées ! Adresse:

Distribué par PROMOD’ s el

efficace des balles, mémes déformées. La distribu-
tion du film de 750 ou 500 mm est réalisée par un mat
spécifique qui assure généralement un taux d’étirage
de 70 % (une donnée qui peut étre modifiée, en fonc-
tion notamment des conditions climatiques, comme en
présence d’une chaleur importante).

Le second grand type de systéme distribué repose
sur un ou deux bras satellites. Une configuration qui
sera sans doute préférée par les entreprises de travaux
agricoles en raison des débits de chantier qu’elle offre.
Lentrainement étant généralement hydrauliquement
synchronisé entre la table d’enfilmage et le (les) bras
satellite(s), comme sur la BalePack de Deutz Fahr ou la
Softliner RF 1400 de Elho, afin d’assurer une couverture
de qualité. Les tables de réception des balles présen-
tent la méme configuration que pour les modéles précé-
dents, a ceci prés gu’elles ne sont plus pivotantes.

Afin de faciliter les chantiers, différents disposi-
tifs sont actuellement proposés par les constructeurs :
montage rapide du film, accroche et coupe film auto-
matique, boftier de commande du cycle d’enrubanna-
ge dans la cabine, compteur de balles, arrét automati-
que en fin de balle... Autant de petits « plus » qui, outre
les avantages intrinséques de la technique en matiére
de conservation des fourrages, ne font que militer en
faveur de 'enrubannage sur ce marché spécifique.

ENRUBANNAGE

Daniel Saliou m

Mert:| deme communlquer

1 [] Adresse du Centre Matériels Promodis prés de chez moi

1
TTél:

" ' PROMODIS - 45075 ORLEANS CEDEX
Www.promodls.fr ' Tél: 023869 7160 -Fax : 02 38 69 71 61
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Les entrepreneurs en route
vers l'entretien des accotements

Le rdle des entrepreneurs de travaux agricoles et ruraux en matiére d’entretien
du paysage prend de 'lampleur. Cet état de fait trouve son origine dans la ré-
forme de la Pac qui induit de nouvelles prestations mais également dans les
contraintes budgétaires des collectivités territoriales.

La part des ventes de faucheuses d’accotements
a destination des entrepreneurs de travaux agrico-
les et ruraux s’avére en perpétuelle évolution. Les
DDE semblent perdre leur exclusivité en faveur de
ces prestataires de service auxquels les communes
font appel par manque de personnel et de matériels
spécifiques. « Le désengagement de ’Etat au niveau
régional modifie le profil du marché au niveau des
abords routiers », observe Jean-Baptiste Caussade,
de la société SMA. « La conjoncture économique est
telle que l'on assiste a un transfert du public vers le
privé », conforte Jean-Noél Thomassier, de la société
Rousseau.

Les prestations se traitent au métre linéaire tra-
vaillé. Christian Prevost, entrepreneur de travaux agri-
coles et ruraux dans la Vienne, pratique le fauchage
d’accotements depuis 10 ans au service des commu-
nes. « Nos clients sont en attente d’une bonne qualité
de coupe. Nous fauchons a une vitesse de 7-8 km/h au
rythme de 2 ou 4 fois selon leurs besoins. La demande
est soutenue car on les a fidélisés mais on perd cepen-
dant des communes qui se sont équipées », souligne
’entrepreneur.

Patrick Bretin, basé en Vendée, a 'expérience de-
puis 1987. Cette prestation requiert des chauffeurs
qualifiés impliquant de « faire passer des examens en
vue de l'obtention d’un certificat d’aptitude », sugge-
re ’entrepreneur. Seul point noir évoqué : la prise de
chantiers par certains agriculteurs.

Ce dossier porte sur les faucheuses d’accotements dont
I’appellation broyeurs est parfois employée par les fa-
bricants. D’autres proposent les deux types de maté-
riels proches au niveau de leur conception. Le choix dé-
pendra par la suite des conditions d’utilisation comme
par exemple la densité de végétation. C’est pourquoi,
nous vous proposons dans le tableau joint un inven-
taire des matériels dédiés aux travaux d’entretien des
accotements routiers disponibles sur le marché.

Les fabricants de faucheuses d’accotements,
autrement appelées turbotondeuses ou rotofaucheu-
ses, accompagnent ainsi les entrepreneurs de tra-
vaux agricoles et ruraux dans ce nouveau créneau de
diversification en répondant a leurs besoins en ter-
me de qualité de coupe, de fiabilité, de sécurité... De
méme, la rapidité de travail est recherchée étant don-
né que les cahiers des charges spécifient des délais
de fauche de plus en plus courts. Reste a trouver un
compromis entre rapidité et efficacité.

La réduction du temps alloué peut également étre
liée aux saisons. Le fauchage au printemps présente
en effet un risque d’ensemencement des maladies et
de développement des champignons et des mauvai-
ses herbes qu’il convient de prendre en compte... De
méme, intervention peut perturber la nidification des
oiseaux.

Deébroussailleuse

Fulgor 8500
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S’adapter aux profils d’accotements

Les modeéles du marché témoignent d’une recher-
che de polyvalence en faveur de l'accessibilité des
chantiers. Les fabricants proposent des matériels dont
le fauchage est réalisé dans l'axe du tracteur soit a l’ar-
riére ou a l'avant, ou latéral soit a ’arriére a droite du
tracteur (cf. tableau).

«Les modeéles a fauchage latéral sont privilé-
giés car ils permettent d’avancer plus vite soit a 5-7
km/h en accotements larges. Le fauchage axial con-
vient mieux aux grandes dépendances vertes », note
Thomas Freund, de la société Noremat. Un autre avan-
tage des machines déportées mis en avant est la faci-
lité a dégager un obstacle surtout en bord de route. Le
constructeur Noremat propose le modéle Sprintaflex
doté d’un troisieme mouvement permettant la levée et
la descente du groupe de broyage. « La machine peut
travailler comme un bras. On peut ainsi ajuster la po-
sition de coupe aux différentes configurations du ter-
rain », précise Thomas Freund.

Les ventes semblent plutét s’orienter vers l'adop-
tion d’une faucheuse frontale en combinaison avec
une débroussailleuse arriére : un ensemble qui offre
encore plus de polyvalence et permet d’optimiser le
débit de chantier. Il convient ainsi pour les travaux plus
intensifs et requiert également une concentration ac-
crue. La multiplication des leviers en cabine constitue
un probléme. Pour y remédier, la société SMA propose
le combidrive qui permet d’utiliser le monolevier de la
débroussailleuse pour la rotofaucheuse. « La machine
bénéficie alors des performances hydrauliques de la
débroussailleuse, c’est-a-dire des mouvements pro-
portionnels et combinés », argumente Jean-Baptiste
Caussade.

Le déplacement latéral peut étre basé sur le prin-
cipe du parallélogramme commandé par vérin limitant
ainsi les contraintes sur le chassis « De plus, on peut
jouer sur le parallélogramme pour contourner l'obs-
tacle », appuie Jean-Noél Thomassier, de la société
Rousseau.

Le déplacement latéral télescopique du rotor (soit
par coulissement) maintient le centre de gravité de la
machine proche du tracteur et optimise la précision du
travail lorsque le chauffeur rencontre un obstacle.

Les modéles concus par la té Rousseau disposent d'un déplacement
latéral géré par parallélogramme ou par coulissement.

La faucheuse d'accotement Sprintaflex développée par Noremat
se distingue par une troisiéme articulation destinée a lever
I'ensemble de coupe sans actionner le relevage.

Une technique simple et éprouvée

Méme si la simplicité des matériels est largement
reconnue par tout un chacun, il n’en demeure pas
moins que les fabricants poursuivent leurs efforts
pour optimiser encore l'utilisation.

Les machines sont munies d’un rotor qui bénéfi-
cie pour la plupart d’un entrainement par courroies
trapézoidales ou plus rarement par courroies a gor-
ges (ou brins). « La transmission par courroies s’avére
plus résistante car elle suit la puissance du tracteur »,
insiste Olivier Poyet, directeur commercial de la so-
ciété Tail’Net. A titre d’exemple, le rotor des modéles
Quitté est désormais entrainé par 5 courroies trapé-

DPA po/yvrac
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FAUCHEUSES D'ACCOTEMENTS

Marque Série ou modéle  Largeur de coupe (m)  N'ede couteaux  Puissance (cv)  Orientation du g* de broyage Contact

AGRAM (V) Prestige 16a21 12 0u16 70a90 90°/-75° Tél. 02 37 88 26 00

BERRY (Y) D 1,2a2 764126 45380 90°/-60° Tél.02 48 61 54 54
DMF 16a2 20 55a 100

DESVOYS (M) 90°/-45° Tél.02 433010 40
DMF entr 1,8a22 20 ou 24 804130

FERRI (C) TL 16et2 36 etd6 60 a 90 90°/-60° Tél. 05 63 40 84 00
RL(Q) 1,24a21,94 32a52 30a120

GYRAX 90°/-50° Tél. 05 49 54 60 44
RF (M) 1,24a2 10a16 75a120

KUHN (Y) B 15a21 40 a 56 70100 90°/-65° Tél.03 88 01 84 00
FX (C) 48 a 66

LAGARDE 16et2 55a75 90°/-70° Tél.0557 80 10 70
MB (Y) 40 a48
FIFP 12a2 36a60 40455 90°/-70°

NICOLAS (C) AP2000 2 64 55 paralléle au sol Tél. 03 86 53 52 00
FA 1,6a2,14 48 3 66 804100 90°/-45°
Elenia 1,2a1,95 38a62 40 a 65

NOREMAT (C) Sprinta 1,15a2,25 36a72 55a85 90°/-70° Tél. 03 83 25 69 60
Sprintaflex 1,554a2,25 48a72 70a85

QUITTE () Condor 16et2 44 et 54 55 et 65 90°/-60° Tél. 05 49 33 20 56

QUIVOGNE (C) Fac 16et2 48 85 90°/-70° Tél. 03 84 92 82 82
Spidor/T/P 16et2 50a80 90°/-60°

ROUSSEAU (C) 36 Tél. 04 78 98 69 29
Xtra 16 55 90°/-70°
SMG/SAV 1,25a2,5 12a24 55a 102 90°/-65°

SEPPI (M) Tél. 03 25 49 93 63
SMWA/SMO (avs) 0,95a2,25 9a21 55/84 90°/-50°

SMA (C) DMG 1,6et1,92 36etd2 80 90°/-60° Tél. 02 38 41 46 00

SUIRE (C) B 13a2 36a54 25460 90°/-40°/- 50° Tél. 05 49 80 29 20
Basic 16et18 38etd2 50a 100 90°/-50°

TAIL'NET (C) Tél. 04 77 60 01 55
Express 16et2 40 et 54 554110 100°/-40°
TA 1,45a2,2 12a20 40 a 60 90°/-65°

TEKAMAT (M) Tél. 02 96 66 19 20
TA/P 18422 14220 904100 90°/-60°

Informations fournies par les constructeurs

M : MARTEAUX CUILLERS
Y : COUTEAUX Y
C: COUTEAUX CUILLERS

zoidales au lieu de 4. Le boitier entraine des poulies
qui, par lintermédiaire de courroies, entrainent le ro-
tor. Ce principe présente 'avantage de protéger le ren-
voi d’angle grace a la transmission poulies-courroies.
« Ainsi, le renvoi d’angle n’est plus en bout de rotor et
s’avere donc moins génant en fond de fossé », souli-
gne Jean-Paul Blondeau, directeur commercial de la
société. « Avec une courroie 5 gorges, on retransmet
la puissance sur toute la largeur de la courroie », men-
tionne Daniel Guieu, de la société Gyrax.

En matiére de transmission, on voit apparaitre
des boitiers avec pignons hélicoidaux qui, compara-
tivement aux boitiers avec pignons coniques droits,
«apportent plus de puissance et réduisent le bruit

tout en limitant les a-coups », met en avant Jean-
Frangois Beaune, de la société Berry.

La société SMA développe des rotors a flasque,
montés sur ses modéles DMG, caractérisés par un
montage rapide et un retournement en fin de saison
permettant d’uniformiser l'usure.

Les matériels ont gagné en robustesse, en dimen-
sions ainsi gu’en demande de puissance pouvant at-
teindre a ce jour 100 CV. Les largeurs de coupe varient
de 1,2 m a 2,25 m. Une largeur de 1,6 m répond aux
besoins de fauchage de l'accotement de route et de
la premiére pente de fossé. Les fabricants dévelop-
pent des dispositifs en faveur de la sécurité des grou-
pes de broyage. Il s’agit de systémes de ressort qui

FAUCHEUX la=salutiotie (5
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Les faucheuses d'accotement Express de marque Tail'Net
sont dotées d'un rotor a entrainement par courroie htd.

assurent leur recul en cas d’obstacles et leur retour
en position initiale tout en amortissant les chocs. De
méme, une boule (accumulateur) d’azote reliée au vé-
rin d’orientation allége le poids de la téte de broyage
et assure ainsi un meilleur suivi des irrégularités du
terrain.

Pour le confort du chauffeur, on peut citer la pré-
sence de distributeurs a simple ou double effet a
I’intérieur du tracteur, destinés a simplifier les com-
mandes. Noremat propose un systéme de fixation
du groupe de broyage commandé depuis le tracteur.

« Cette amélioration nous apporte satisfaction car,
auparavant, cela se faisait au moyen d’une goupille »,
apprécie Jean-Claude Jeantet, utilisateur d’un modeéle
Sprintaflex en Haute-Savoie. D’autres améliorations
ont porté sur ’évacuation du produit dans le groupe
de broyage. « Nous avons travaillé sur la forme de la
caisse par rapport a ’axe du rotor et le dégagement
arriére par rapport au rouleau palpeur », confie Jean-
Pierre Bondeau, de la société Nicolas.

Du c6té des constructeurs, les dimensions des cou-
teaux cuilléres augmentent : une évolution du rotor qui
« optimise la coupe de la végétation ligneuse », justifie
Daniel Guieu, de la société Gyrax. En pratique, il appa-
rait que le diamétre des couteaux influe sur la qualité
du travail. « Nos modéles Bomford a fauchage latéral
disposent désormais de couteaux de 14 mm. Cela ap-
porte plus d’inertie au niveau de la fauche et donc un
meilleur rendement de chantier et une meilleure cou-
pe », précise Christian Prevost. Il convient d’adapter sa
vitesse a la densité de ’herbe et au profil du terrain.
« Si la végétation est dense, nous travaillons entre 6
et 8 km/h », souligne Patrick Bretin, utilisateur d’un
modeéle FP2000 de la société Nicolas. Selon les condi-
tions de travail, la vitesse de fauchage peut descendre
aikm/h.

Cécile Giamberini ®
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Les fossés se refont une beauté

Contrairement a ce que l'on pourrait sous-entendre, l'utilisation de la cureuse
de fossés ou rototrancheuse ne se résume pas seulement a la création et a l’en-
tretien des fossés sur les bords de routes. Elle contribue également au drainage
de l’eau ’hiver dans les herbages ou les champs cultivés. Les entrepreneurs dé-
veloppent ces prestations pour répondre a la demande des collectivités locales
comme des agriculteurs et jouent ainsi la carte de la diversification.

Les cureuses de fossés existent en version adap-
table sur l'attelage 3 points du tracteur ou orientable.
Noremat, Berry France et Ferri se partagent le marché
des modéles orientables caractérisés par une cureuse
de fossés adaptée sur des faucheuses débroussailleu-
ses a bras hydraulique. « L'accessoire se monte en lieu
et place de loutil de coupe et permet de se réappro-
prier les fossés peu engorgés. Cet outil répond aux
besoins de nos clients désireux de rentabiliser leur

faucheuse débroussailleuse ; I'ensemble permet en
effet de couper ’herbe et de nettoyer les fossés ce qui
apporte polyvalence au bras », confie Thomas Freund,
Noremat. De plus, le concept des modéles orientables
facilite le curage quel que soit le niveau des fossés.
Les modéles fixés sur l'attelage 3 points sont soit
axiaux soit déportés. « Les modeles axiaux convien-
nent plus pour la création de rigoles dans les prairies.
Quant aux modéles orientables, il convient de les ré-

Du coteé des entrepreneurs

Drainer l'eau des parcelles...

Jean-Francois Breuil, basé dans le Puy de Dome,
pratique le curage de fossés avec un modeéle Agram
depuis une dizaine d’années. « Cela répond a un
besoin de nettoyage des rigoles pour Uhiver. Le cu-
rage est effectué a 98 % pour des agriculteurs sur
un rayon de 40 km avec un rythme de 4 heures par
jour de janvier a mars. Leur souhait est d’intervenir a
l’automne au moment des semis de céréales. Ils pri-
vilégient le travail quand les animaux sont rentrés et
lorsque les terrains sont secs. Cela permet de drainer
la parcelle a un prix moindre comparativement a un
drainage fermé avec un tractopelle », rapporte l’en-
trepreneur.

Les chantiers réalisés demandent une attention
particuliére préalable sur ’environnement. « Quand
on va chez un nouveau client, on fait le tour du chan-
tier pour identifier les marécages, les tourbes, les
mouilléres, les ponts et les passages de buse... »,
souligne Jean-Francois Breuil.

L’entreprise dispose du modele D200y, déporté
de 2,4 m, qui adopte un diametre de rotor de 50 cm
et une vitesse moyenne de 3 km/h pour une profon-
deurde travail de 40 a 50 cm. « Ce diamétre est passe
partout chez nos différents clients. Sur des patures
bien mouillées, il est préférable de 'augmenter ; par
contre, sur des terrains de fauche, on choisira un dia-
meétre plus petit. Je privilégie le curage tous les ans a
4-5 km/h pour limiter les déchets a évacuer », précise

lentrepreneur.

Jean-Francois Breuil a opté pour un déport plus
important de 2,4 m au lieu de 2 m. « En effet, plus
on s’éloigne du fossé et moins on risque de coucher
le matériel si on arrive dans une mouillére », justi-
fie lentrepreneur. Ce matériel présente néanmoins
quelgues contraintes comme l’accés aux terrains hu-
mides auquel Jean-Francgois Breuil remédie par luti-
lisation de roues jumelées et l’'usure des couteaux
sur terrains caillouteux... « Nous travaillons depuis
2 campagnes avec un couteau renforcé pour limiter
lusure », confie-t-il. efficacité du travail est visible
sur la forme des rigoles, autrement dit sur leur fini-
tion. « Le troisiéme point hydraulique nous semble
impératif pour lisser le fond de la rigole ; sur terrains
montagneux, il faut souvent jouer sur ce 3¢ point car
on rencontre des bosses tous les 3-4 m », commente
Pentrepreneur. « Lutilisation de la cureuse de fossés
demande beaucoup de concentration car on regarde
le travail du rotor et l’environnement. De plus, il faut
avoir l'ceil sur les roues avant du tracteur », conclut
Jean-Francois Breuil.

Jean-Francois Breuil, prestataire de services aupreés des agriculteurs,
met 'accent sur la concentration nécessaire
lors de I'utilisation des machines.
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Les cureuses de fossés favorisent L'évolution des déflecteurs,

I"écoulement des eaux dans les monté ici sur un modéle Berry,

prairies ou les champs cultivés, a permis d'améliorer

comme ce modele déporté concu 'éjection de la terre.
par Agram.

server a lentretien des fossés car la solidité du bras
limite la création », constate Bernard Laffaulzais, tech-
nicien produits chez Berry.

« En pratique, ’évacuation de l'eau des champs via
les cureuses de fossés est observée en ltalie du Nord
sur la plaine de Pé et dans les régions marécageuses
comme le marais Poitevin ; cependant, on ne peut pas
dire qu’elle soit rentrée dans les mceurs », constate
Jean-Frangois Guy, DCMA Dario.

Les cureuses de fossés bénéficient de différents
diamétres de rotors permettant de s’adapter aux di-
mensions des fossés (cf. tableau).

« Une vitesse d’avancement de l'ordre de 600 m/
h est conseillée pour la création de fossés. En entre-
tien, on préconise plutdt 1 200 m/h mais cela dépend
bien sir du terrain ; s’il est argileux, il faut diminuer la
vitesse car la machine demande plus de puissance »,
suggere Bernard Laffaulzais. Le type de terrain influe
sur la puissance et la vitesse d’avancement. Des terres
argileuses requiérent plus de puissance que des ter-
res sableuses. Sur terrains caillouteux, il est préférable
de limiter la vitesse pour ne pas détériorer le matériel.
Enfin, l'accessibilité aux chantiers s’avére délicate en
régions montagneuses. Pour optimiser lefficacité du
travail, il convient de laisser le temps au rotor de creu-
seret alaterre de s’évacuer. Un curage progressif avec
plusieurs passages peut s’avérer une solution.

Du c6té des équipements disponibles sur les maté-
riels, on peut citer les déflecteurs, les bavettes antipro-
jection destinées a limiter la portée de I'éjection, les
dispositifs de mise en cordon pour ramener la matiére
au pied du fossé, le 3¢ point hydraulique pour donner
un angle d’attaque...

Lentretien concerne les péales d’éjection dont
'usure est rapide en présence de cailloux, le grais-
sage des chaines et du roulement du rotor... Pour
faciliter ’entretien, Agram propose un montage de
[’arbre de transmission sur 2 paliers démontables ;
de méme, la trappe d’accés est démontable en ex-
trémité de chassis pour permettre le changement de
la chaine.

Gammes Master 121-151 et 180
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Du coté des entrepreneurs

Entretenir les fossés en bord de route...

Bruno Chevrier, basé dans la Niévre, a acquis un
modele déporté de marque Berry depuis 1an et demi.
« Les communes font appel a nous pour nettoyer les
fossés suite aux fortes crues. Nous avons opté pour
un modele avec déport de 2,5 m pour s’adapter d la
taille des accotements routiers ; toutefois, si le fossé
est creux, il faut s‘approcher plus prés et cela devient
plus contraignant », souligne Bruno Chevrier. En ter-
me de réglage, 'entrepreneur opte pour un diamétre
de rotorde 55 cm « correspondant d la taille moyenne
des fossés » et une vitesse d’avancement de 8oo m/h

a2z kmy/h suivant l’épaisseur de terre et la présence de
cailloux. « Une puissance de 85 CV suffit », poursuit-
il. « Le troisiéme point hydraulique assure un terrage
qui améliore la force de pénétration. Le relevage hy-
draulique garantit la maniabilité en cas d’obstacles.
Le montage des pales d’éjection facilite ’entretien »,
apprécie l'entrepreneur. Certains paramétres peu-
vent toutefois limiter lefficacité du travail. « Des
fossés humides entrainent des remontées de terre
et les talus abrupts font qu’elle retombe. Si on arrive
devant une buse, on finit le travail d la main avec des
pelles en sollicitant les cantonniers. Une autre diffi-
culté est d’aller droit et de suivre le fossé existant.
Pour y remédier, il est possible d’adapter une barre
avec chainette », témoigne Bruno Chevrier.

En cas de bourrage ou de présence de cailloux, les

fabricants dotent les machines de clapets de sécurité
sur moteur hydraulique, de dispositifs d’inversion du

sens de rotation ou de relevage. Il est également pos-
sible de remédier aux problémes de bourrage en réali-

sant plusieurs passages.

Quatre fabricants se partagent le marché des cu-

reuses de fossés axiales et déportées.

Des modéles orientables sont disponibles auprés
des fabricants ci-dessous :
Berry France : Tél. 02 48 61 54 54 - Fax : 02 48 96 26
72
Noremat : Tél. 03 83 25 77 78 - Fax: 03 83 25 75 20
Ferri: Tél. 05 613552 06 - Fax: 05 6135 74 19

Cécile Giamberini m

Tableau des caractéristiques des modeéles axiaux et déportés du marché

Marque Modeéle Type Prof. de travail (cm) @ rotors (cm) Contact
AGRAM D650, D1700 déporté 30a60 30a50 Tél. 02 37 88 26 00
D2000, D2400 déporté 90a110 40 a 60 Fax:02 37281212
BERRY V2001, V2500, V3500 déporté 60 35-50 Tél. 02 48 61 54 54
FRANCE axial 35 35 Fax :02 48 96 26 72
DCMA MP axial 40 a50 30a55 Tél. 0534 27 3827
DARIO MPL déporté 60 a 100 40a70 Fax:0561 357419
GREFFET D650, D1700,02200, D2500  déporté 30a110 30a60 Tl 03 85 51 91 24

Fax:03 855191 25

Du coté des entrepreneurs

Pour rentabiliser la faucheuse débroussailleuse...

Bruno Jannel a récemment démarré une activité
de création de rigoles dans les champs pour le comp-
te d’agriculteurs et d’entretien de fossés au service
d’associations fonciéres et de communes. Pour ce
faire, il a acquis un modele orientable Noremat. « Le
bras télescopique permet d’accéder au-dessus des
clétures et de rester sur le chemin tout en travaillant
en zones humides. La téte de broyage est remplacée
par la cureuse ce qui fait que 'on peut rentabiliser la
machine », explique Bruno Jannel. « Par contre, lors-
que le bras est tendu au maximum, cela a tendance a
tirer la machine vers Uarriére », regrette t-il.

La création de fossés est faite en réalisant plu-
sieurs passages pour dffiner. « On travaille jusqu’a
20 cm de profondeur ol la terre n’est pas trop dure
d une vitesse comprise entre 50 m/min et 200 m/min.

o T - < W

Le montage de la cureuse sur un bras hydraulique facilite le travail

en zones humides. Ici, le chauffeur accéde au fossé en contrebas
depuis une route avec le bras déplié a 5,5 m.

La vitesse moyenne est de l'ordre de 70 m/min. Cela
permet de rafraichir le fond de fossé et de refaire un
lit de fossé », précise t-il. « Cet équipement est moins
coliteux qu’une pelleteuse et permet de changer de
chantier plus rapidement », termine Bruno Jannel.
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Semences €t

traitements phytosanitaires :
'entrepreneur acteur

Lors des traitements phytosanitaires et des semis, le rdle des Etarf ne se
cantonne pas a la simple application des intrants. Prestataires de services, ils
peuvent étre étroitement associés a la réflexion sur le choix des produits, des
doses a apporter... Leur savoir-faire technique s’laccompagne d’un savoir-faire
agronomique. Pour l'acquérir, les entrepreneurs se forment, s’informent ou
plus concrétement contribuent a la mise en place d’essais. Cette démarche
s’intégre tout particulierement au cadre des fermes entiérement travaillées a
facon, qui sont actuellement en plein développement.

Si c’est avant tout la notion de service qui est

retenue dés lors que l'on parle d’Etarf, il n’en res-

te pas moins que cette derniére a beaucoup évolué
avec le temps. Avec le renouvellement fréquent des

nementales et autres, le contexte de travail évolue
trés rapidement. Parallélement a cela, les clients
se montrent plus exigeants. Autant de paramétres
qui imposent une remise en cause permanente aux

entrepreneurs. Un souci d’adaptation synonyme de
qualité.

gammes de produits liés aux efforts conjugués des
semenciers et des laboratoires, les normes environ-
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Le certificat d’applicateur

L’application de produits antiparasitaires a
usage agricole et des produits assimilés est sou-
mise a des exigences légales sanctionnées par la
délivrance d’un certificat délivré par les services de
la protection des végétaux des DRAF.

Plusieurs cas de figures peuvent se présenter
en ce qui concerne l'obtention du certificat. Le plus
simple consiste a posséder un titre de niveau 4
(baccalauréat) avec des spécialités. La liste des di-
plémes concernés est parue dans le Journal Officiel
du 26 aolit 2004, rubrique ministere de [’Agricul-
ture, de [’Alimentation, de la Péche et des Affaires
Rurales. « Dés lors que 'on posséde le diplome
requis, le certificat est automatiquement accordé
pour 5 ans. Tout cela repose sur un savoir évolutif.
Au bout de la période concernée, nous adressons
aux demandeurs un dossier d’une douzaine de
pages. A charge pour les détenteurs du certificat
de nous expliquer comment ils s’y sont pris pour
maintenir leur niveau de connaissance a jour. On
leur demande par exemple de produire des preu-
ves de participation a des journées de formation,
des réunions d’information », explique Pascale De-
lorme, secrétaire administrative en charge du dos-

sier d la DRAF de Bretagne a Rennes. A noter qu’une
notion d’ancienneté du dipléme sera bientét prise
en compte : l'agrément ne devrait plus étre auto-
matique pour un titre de plus de 5 ans.

En l'absence de diplome éligible, 'applicateur
peut faire valoir un savoir-faire. Un jury détermine
alors les connaissances du candidat autour de 3
domaines : les techniques d’emploi des matiéeres
phytosanitaires, la législation et les capacités de
communication en direction de ses clients et de
ses salariés. Sur ce dernier point, précisons que
I’administration considéere qu’un individu en pos-
session d’un titre de niveau 4 est jugé, de fait, ca-
pable de communiquer. Si le candidat ne répond a
aucun de ces deux cas (pas de dipléome et moins de
5 ans d’ancienneté), une formation répondant a un
cahier des charges national est assurée dans des
centres agréés par le ministére de [’Agriculture. Il
faut compter environ 3 semaines de formation au
total (une par unité capitalisable). Une fois le cer-
tificat obtenu, il ne reste plus qu’a faire agréer son
entreprise auprés des services de [’Etat.

Rappelons qu’un certificat est réclamé par tran-
che de 10 salariés en contact avec la clienteéle.

Ce ne sont pas les interlocuteurs qui manquent
pour qui veut assurer la mise a jour de ses connais-
sances et de ses savoir-faire. Les parcours de forma-
tion ou d’information sont également de plus en plus
diversifiés. Parmi les interlocuteurs privilégiés, on
trouvera bien entendu les chambres d’agriculture qui
servent bien souvent de catalyseur d’initiatives. Elles
interviennent généralement conjointement avec les
organisations économiques et mutualistes ou encore
les collectivités territoriales.

Joél Deborde, conseiller en machinisme a la
chambre d’agriculture de Charente-Maritime, suit
et accompagne les entrepreneurs de travaux agrico-
les, ruraux et forestiers dans le cadre du renouvel-
lement des certificats d’applicateurs. Cette mission
se formalise depuis 1997 par des formations. Les
sujets traités émanent le plus souvent des acteurs
du terrain. Tour a tour sont abordés les thémes qui
gravitent autour de l'application des produits phy-
tosanitaires... « Il peut s’agir du transport des pro-
duits phytosanitaires, de la stratégie de traitement
pour l’année a venir, du retrait des matiéres actives,
des mélanges autorisés... », indique-t-il. Sur le ter-
rain, ces formations sont sources d’applications
concrétes. « Elles conduisent a des raisonnements
différents de la part des entrepreneurs. On assiste
a une modification de leurs pratiques en vue d’une
réduction des volumes appliqués ainsi qu’a ’emploi
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Joél Deborde, conseiller en machinisme a la chambre d'agriculture de
Charente-Maritime, accompagne les Etarf dans le cadre du renouvelle-
ment des certificats d'applicateurs par I'organisation de formations.

de nouvelles technologies. Les locaux de stockage
se développent ainsi que les aires de lavage et de
remplissage. Leur prise de conscience progresse en
matiéere de collecte et d’élimination des produits »,
remarque Joél Deborde.

Ces formations ont donné naissance a un gui-
de réalisé conjointement par les entrepreneurs de




Dans le cadre de I'application des produits phytosanitaires,
les Etarf peuvent apporter des conseils pointus a leurs clients
de par une étroite relation avec les coopératives, les firmes...

travaux agricoles, ruraux et forestiers, la chambre
d’agriculture de Charente-Maritime et le service ré-
gional de la protection des végétaux, intégré dans le
programme Phyt’eau 17. « Cette plaquette de com-
munication vise a montrer le professionnalisme de
ces prestataires de services. Des panneaux iden-
tifient les entrepreneurs qui disposent de l’agré-
ment », indique Joél Deborde. Des initiatives que
’on ne peut qu’encourager.

En matiére d’informations sur l'application des
produits phytosanitaires et des semences, les en-
trepreneurs se tournent vers 'organisme Arvalis-
Institut du Végétal fortement reconnu dans ce do-
maine de par la richesse des références acquises
grace a la multitude des essais mis en place. Ludovic
Bonin, spécialiste en application phytosanitaire, re-
cense quelques contacts téléphoniques. « Ils s’inter-
rogent sur lefficacité des produits et les conditions
d’application telles que le climat, I’hygrométrie, les
stades de développement des adventices... Certains
appellent pour étre orientés sur le choix des pro-
duits en fonction des adventices présents dans la
parcelle ou confirmer un point de vue. »

Les coopératives sont également de bons vec-
teurs en la matiére. Cela d’autant plus que beau-
coup d’entre elles ont initié des démarches spé-
cifiques, concernant l'approche des traitements
phytosanitaires notamment. Notons qu’afin d’ap-
puyer leurs interventions, elles disposent souvent
de leur propre réseau de sélection végétale, de la-
boratoires, et de tout ’environnement technique né-
cessaire. Distributrices de produits, elles ont aussi
fait du conseil et de la formation un élément clé de
leurs activités. A titre d’exemple, Bernard Boschet,
entrepreneur de travaux agricoles dans le Morbihan,
chargé des prestations de semis de mais, de céréa-
les et de haricots, travaille en collaboration avec les
techniciens de coopératives pour apporter un con-
seil avisé a ses clients sur le choix des semences
en fonction du parcellaire. « De plus, les coopérati-

Phytomieux : ensemble
pour faire progresser la technique

Les acteurs de la filiére phytosanitaire ceu-
vrent pour la maitrise de la qualité de pulvéri-
sation dans le cadre de la démarche Phytomi-
eux initiée en 1997. Ils privilégient le respect
de l’environnement et de l'opérateur sur toute
la chaine de [lutilisation des produits phyto-
sanitaires. Concrétement, des actions sont
mises en place pour optimiser lefficacité des
pulvérisateurs, former les utilisateurs, appor-
ter des solutions techniques comme les buses
antidérive, les dispositifs d’incorporation de
produits, les cuves de ringage... pour limiter
les risques encourus.

« Cette démarche volontaire est source de
progres. Elle permet d’aller au-dela de la con-
trainte environnementale et de montrer que
l’on se forme en permanence pour se mainte-
nir a niveau. Pour les entrepreneurs, c’est une
facon de s’impliquer dans la continuité du cer-
tificat d’applicateur », souligne Denis Ollivier
du BCMA. En ce qui concerne les matériels, les
utilisateurs représentés par le BCMA, les fa-
bricants (Secima, Sygma) et les distributeurs
(Fnar, Sedima) ont signé une charte destinée
a livrer des matériels respectueux de l'opéra-
teur et de l’environnement. Elle a conduit au
développement des diagnostics volontaires
des pulvérisateurs du parc. « Ces diagnostics
présentent un intérét pour les entrepreneurs
désireux de montrer que leur matériel est en
bon état », termine Denis Ollivier.

“Eh
Les fabricants de matériels s'impliquent dans la démarche
Phytomieux par I'amélioration de I'efficacité des pulvérisateurs
et la limitation des risques pour I'opérateur et I'environnement.
Ici, le chauffeur dispose du systéeme de gestion intégrée
de fonds de cuve Autonet développé par Tecnoma.
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ves nous informent sur I’évolution du marché. Par
ailleurs, nous réalisons des champs d’essai qui, non
seulement nous donnent des références, mais aussi
nous amenent a rencontrer des fournisseurs de se-
mences », souligne Bernard Boschet.

Plus simplement peut-étre, il est toujours trés

intéressant d’aller sur les sites internet des fournis-
seurs de produits (Coop de France qui remplace par
exemple I'ancienne CFCA), des semenciers ou des
services de 'Etat, et autres organismes spécialisés
(groupement national interprofessionnel des semen-
ces et plants, union des industriels de la protection
des plants...) qui constituent une excellente entrée
en matiére.

Lentrepreneur est aujourd’hui devenu le par-
tenaire privilégié, comme peuvent I’étre les con-
seillers de chambre d’agriculture ou les techniciens
de coopératives, des agriculteurs dans la gestion de
leurs cultures. Son rdle peut aller jusqu’a sélection-
ner la culture comme litinéraire cultural les mieux
adaptés. Une évolution du métier, autour de démar-
ches de conseil autant que de mise en oeuvre de
solutions personnalisées, qui répond a une double
exigence : technico-économique et réglementaire.

Daniel Saliou et Cécile Giamberini &

L’exemple du travail a facon

Dépasser le cadre de la simple prestation de
service, c’est presque devenu au fil des ans une
philosophie de travail pour Alain Martineaud,
entrepreneur G Saint-Denis du Pin. Sa spécialité
depuis le début des années 1980 : le travail a fa-
con. « Aujourd’hui, nos clients nous demandent un
travail de plus en plus spécifique dans les champs,
de la technicité, mais également parfois un soutien
administratif et un suivi de la tragabilité. Une évo-
lution de la demande qui répond aux exigences
actuelles de nos clients : disponibilité de leur patri-
moine d tout moment, possibilité de se spécialiser
sur une production, solution intermédiaire avant
une installation... », explique Alain Martineaud.

S’entourer de compétences

« Je réalise les différentes taches exactement
comme si c’était pour moi. Je m’engage pour mes
clients, c’est une question de confiance mutuelle.
Mon but, c’est de leur faire gagner un maximum
d’argent tout en respectant les normes environ-
nementales et autres », résume Alain Martineaud.
Les résultats obtenus dépendant entiérement du
travail réalisé, la marge d’erreur tolérée est trés
réduite. Tout cela impose une veille constante
qui consiste a connaitre les nouveaux produits,
les nouvelles réglementations... « Cing ou six for-
mations sont mises en place chaque année. Les
thématiques sont définies par les entrepreneurs
de ce département. Nous avons notamment beau-
coup travaillé sur les phytosanitaires. Nos actions
et nos formations sont réalisées dans le cadre d’un
partenariat entre la Fédération Entrepreneurs des
Territoires et de la chambre d’agriculture de Cha-
rente-Maritime. C’est Joél Deborde, technicien
machinisme a la chambre d’agriculture, qui con-
nait bien les entrepreneurs de travaux agricoles

ruraux et forestiers qui nous aide a trouver les in-
tervenants susceptibles de répondre au mieux a
nos attentes. Ceux-ci peuvent aussi bien venir de
I’APV pour les risques de pollution de ’eau, que de
Groupama concernant les questions d’assurances
liées a lutilisation de produits de traitement... »,
poursuit Alain Martineaud. La formation est l’un
des points clés qui permet a tout un chacun de res-
ter d niveau et, chose particuliérement importante
dans le contexte réglementaire actuel, de pouvoir
justifier de son niveau de connaissance.

Un temps d’avance

Pour ses travaux a fagon, Alain Martineaud
peut également compter sur les retombées des es-
sais qu’il méne parallélement sur son exploitation.
Une démarche qu’il réalise tant avec la coopérati-
ve de Saint-Jean d’Angély, qu’avec les semenciers
ou les firmes de produits phytosanitaires. « Ces
derniers sont continuellement en recherche de
parcelles d’essai et, de mon coté, cela me permet
de voir ce qui se fait, d’apprécier trés concrétement
les résultats obtenus, avec un peu d’avance »,
commente Alain Martineaud. Les désherbages et
les traitements fongicides sont par ailleurs suivis
par un technicien du CETA (Centre d’Etudes Tech-
niques Agricoles). «J’ai par exemple essayé les
semences de tournesol oléique, testé l'utilisation
des jacheres pour la production de diester... Des
cultures qui laissent des marges substantielles et
qui sont donc potentiellement intéressantes pour
mes clients. En ce qui concerne les traitements je
me suis notamment penché sur la problématique
des réductions de doses. Aujourd’hui nous tra-
vaillons plutét sur des changements de molécules
afin d’éviter les accoutumances des mauvaises
herbes et des insectes ». Autant de démarches qui
donnent un godt si particulier a son métier d’en-
trepreneur.
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Lamborghini
Moteurs série 1 0oo COM II
sur la gamme R3

La gamme R3 de tracteurs
se caractérise par des moteurs
de 4 litres aux puissances va-
riables de 75 a 96 CV avec un
couple pouvant atteindre 367
Nm sur une plage de régime
de 1400 a 1600 t/min. Ces
moteurs sont munis d’une ré-
gulation électronique et d’un
double systéme de refroidis-
sement gages de performan-
ce. Pour assurer le confort du
chauffeur, le fabricant équipe
les modéles d’une plate-forme
suspendue sur silent-bloc, de
déflecteurs en polycarbonate
et d’un toit ouvrant assurant
une visibilité totale.

La transmission est gé-
rée par une boite a 4 gam-
mes avec 5 vitesses synchro-
nisées et trois rapports sous
charge pour chaque vitesse.
La gamme intégre également
un inverseur hydraulique et
plusieurs vitesses a la prise
de force (540, 1000, 540 ECO,
1000 ECO).

Le systéme hydraulique
est doté d’une pompe a grand
débit destinée a alimenter les
distributeurs auxiliaires et le
relevage et d’'une pompe spé-
cifique dédiée au circuit de di-
rection hydrostatique.
Lamborghini
Tél.0146 2182 74

Moreau

Arracheuse automotrice pour
la propreté des betteraves

Moreau optimise le temps
nécessaire au changement
de bati (socs ou disques) de
ses arracheuses automotri-
ces ainsi que la précision du

contréle de la position de lef-
feuilleuse et du bati arracheur.
Les modeéles bénéficient d’un
allongement du circuit de net-
toyage a 6 turbines de 2,50 m
afin d’améliorer lefficacité de
déterrage. De par un régla-
ge hydraulique des grilles, le
chauffeur peut s’adapter plus
rapidement aux conditions de
travail. Le fabricant augmen-
te également le volume de la
trémie de 7,5 m3. Celle-ci est
dotée en option d’un systéme
breveté de déterrage addition-
nel pour une propreté optima-
le des betteraves. Les caracté-
ristiques du moteur concilient
limitation de la consomma-
tion de carburant et du bruit.
Laugmentation de la capacité
de réservoir de 250 litres ga-
rantit une autonomie supé-
rieure de 38 %. Pour faciliter
l’entretien et la conduite de la
machine, Moreau propose une
carrosserie au design moder-
ne et un écran de contrdle.
Moreau

Tél.o3 27725252

Fax:03 27795287
www.moreau-
agriculture.com

e-mail contact@moreau-
agriculture.com

New Solagri
Polybenne Bigab

La société New Solagri im-
porte et distribue désormais
les remorques polybennes
Bigab, les remorques forestié-
res et grues Faram ainsi que la
faconneuse Niab congus par
un fabricant suédois.

Les remorques polyben-
nes, fabriquées selon les
normes européennes et ho-
mologuées en France, se ca-

L

ractérisent par une charge
utile variable de 7 a 20 tonnes
et sont disponibles en version
balancier, bogie ou tandem. Le
bras présente la particularité
de bénéficier de I’huile du trac-
teur soit de 6 litres a 4o litres.

Les remorques forestiéres
Farma permettent de s’adap-
ter aux conditions de travail
difficiles grace a leur montage
sur bogies déplagables et leur
chassis orientable.

La faconneuse Niab 5-15,
attelée derriére le tracteur,
fait son apparition. Elle com-
bine a la fois 'lamenage de
l'arbre, 'enlévement des bran-
ches, la mesure des billes et la
coupe aux dimensions souhai-
tées. A noter que les couteaux
d’ébranchage font office de
pinces pour déplacer les bran-
ches coupées.

New Solagri
Tél.03 21061715
Fax:03 218142 25
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Sulky

Les épandeurs d’engrais
DPX progressent

Dans la gamme Prima, on
note larrivée d’un modéle de
2 100 litres. Il bénéficie d’un
chassis renforcé et d’une nou-
velle réhausse de trémie. Cette
nouvelle conception augmen-
te ainsi la capacité de charge-
ment qui atteint 1800 kg soit
’équivalent de 3 bigs-bags.
La gamme des modeéles Expert
est a présent disponible avec
une largeur maximale de 36 m
avec des engrais d’une bonne
qualité physique. Elle s’élar-
git avec un modéle de 2 700
litres et d’une largeur utile de
2,8 m. Tous ces modéles com-
prennent en série le dispositif
d’épandage en bordure Tribord
System. La capacité des DPX
Magnum s’éléve désormais a
3 600 litres. En option, ils dis-
posent de systémes de régu-
lation électronique vision DPB
(DPA électronique) ou vision
WPB (pesée en continu)

A noter que chaque distri-
buteur d’engrais Sulky est dé-
sormais muni d’un autocollant
officiel justifiant de 'adhésion
a la norme européenne envi-
ronnement 13 739-1.

Sulky

Tél. 02990084 84

Fax:02 99008473

e-mail : info@sulky-burel com
www.sulky-burel.com

Lely

Presses a chambre
variable RP402/420

La gamme comporte des
presses caractérisées par un
diamétre de balle variable de
0,9 m a 1,6 m pour un volume
maximal de 2,5 m3. Elles of-
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En bref

LE TRACTEUR D’ORGUEIL,
DVD

Un film documentaire de
Patrice Goasduff et Nicolas
Hervoches

A la fois historique et social, Le
Tracteur d’Orgueil retrace l’ar-
rivée de la mécanisation dans
les années 1950 et l'accueil des
agriculteurs. Images d’archives
(premiere moissonneuse-bat-
teuse, premier modéle avec
retournement hydraulique de
la charrue) et témoignages
d’anciens jalonnent cette
découverte du Progres. La
solidarité ancestrale — certains
travaux ne pouvant s’ef-
fectuer qu’en commun — se
retrouve dans une nouvelle
configuration, celle des Cuma.
Aujourd’hui en perte de
vitesse, cette formule de mise
en commun des matériels est
délaissée au profit du métier
d’entrepreneur. Modéles
dernier cri, grande rotation des
machines et savoir-faire pla-
cent les entrepreneurs comme
des sous-traitants privilégiés
aupreés des agriculteurs.

Ce documentaire pose aussi la
question de la place des hom-
mes dans la conduite d’une
agriculture moderne. Tourné
en Bretagne —un passage

se déroule sur l’ancien salon
ETAtech -, il intéressera tous
les entrepreneurs, confrontés
d la méme histoire et au méme
avenir.

Distribution 36 secondes, 34
rue de I’Alma, 35000 Rennes,
tél. 02 23 35 06 42, e-mail :
contact@4omcube.org

TRACTEURS ACTUELS

Site Internet

Un site Internet dédié aux
tracteurs actuels vient de
s’ouvrir. Il contient de multiples
informations sur ces matériels
concernant les événements,
les innovations, l’état du
marcheé, la bibliographie... Ce
site recense également des an-
nonces de tracteurs en vente.
Ilest disponible a l'adresse
www.tracteurs-actuels.fr
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frent une densité supérieure
a 150 kg/m3 grace au systé-
me a pression constante CPS.
On peut noter également un
meilleur rendement a hauteur
de 18 tonnes/h enraisond’une
grande largeur de pick-up, de
’'ameneur rotatif et de la vi-
tesse d’avancement. A cela
s’ajoute un gain de temps au
chargement et au transport,
une économie du volume de
stockage dont découle un
nombre réduit de balles soit 12
a I’hectare. Les modeéles sont
munis du systéme anti-bour-
rage baptisé hydroflexcontrol.
La gamme de presses a balles
rondes a chambre fixe et varia-
ble proposée par Lely renfer-
me ainsi plus de 5o modéles.
Lely

Tél. 0233814422

e-mail : info@lely.fr
www.lely.fr

New Holland

Moissonneuse-batteuse
CLs60 a correcteur de dévers

La moissonneuse-bat-
teuse CLs60 est munie d’un
systéme de mise a niveau hy-
draulique, controlé électro-
niquement, permettant un
travail en pente avec des incli-
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naisons transversales jusqu’a
38 %. Elle comprend égale-
ment le systéme Opti-Thresh
destiné a faire varier l'angle
d’enveloppement du contre-
batteur entre 85°t 121° sans
outil. Le séparateur rotatif
améliore la capacité méme en
conditions de récolte dense
grace a l'augmentation de la
surface de séparation de 0,63
m2. La CL 560 se voit ainsi ca-
ractérisée par une surface de
séparation maximale de 1,86
m?. Le fabricant propose un
dispositif Multi-Tresh permet-
tant de simplifier le réglage
du dégagement entre le sé-
parateur rotatif et son con-
tre-séparateur. Comme autres
équipements, on peut citer un
caisson de nettoyage avec un
mouvement de grille alterna-
tif, une prégrille et un souffle
d’air supplémentaire destiné
au nettoyage efficace du flux
de grains avant l'arrivée aux
grilles principales. Les 5 se-
coueurs qui équipent la ma-
chine sont munis de crétes de
coq sur le coté gages d’effica-
cité de séparation. La CLs60
est dotée d’un moteur 7,5 li-
tres avec turbocompresseur
Intercooler de 258 CV et d’une
cabine Discovery plus avec
pare-brise incurvé a hauteur
maximale assurant une visi-
bilité maximale de la barre de
coupe et du champ. Pour as-
surer le confort du chauffeur,
le siége est muni d’une conso-
le de commande et d’un levier
multifonction.

CNH France

Tél. 016080 70 70

Fax:016080 7250
infopresse.tb@wanadoo.fr

Kverneland group

Faucheuse conditionneuse
Taarup 3 100

La série 3 100 de condi-
tionneuses portées est dotée
de modéles comprenant un
dispositif de suspension hy-
draulique permettant un suivi
des irrégularités du terrain.
Baptisé hydrofloat, ce systeme
garantit la polyvalence du ma-
tériel avec une hauteur de cou-
pe constante. Il est possible
d’ajuster la pression au sol de-
puis le poste de conduite grace
a un distributeur. Le fabricant
dote les modéles d’un systéme
de relevage de l'unité de coupe
en fourriéres qui ne nécessite
pas le relevage du tracteur : un
atout pour optimiser la garde
au sol et limiter les contraintes
sur le tracteur. Taarup concoit
également un dispositif épan-
dage large Flipover permet-
tant le passage de la position
fanage a la position andainage
par pivotement de la tole
support des volets de 180° et
démontage des 2 déflecteurs
d’andains.

Le modéle 3132, muni
de série d’un conditionneur
a doigts métalliques, d’une
largeur de 3,2 m peut se com-
biner avec une faucheuse fron-
tale ; ’ensemble offre ainsi une
largeur de travail de 6,2 m.
Kverneland group
Tél.0238 524303
e-mail : david.leroyer@kverne
landgroup.com
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x Une Formation...
= Un Métier...

FAMILI, S

RURALES
Dans la mécanique
Conduite
Et la maintenance
Des matériels agricoles,
Travaux publics

4éme, 3¢éme TECHNOLOGIQUE

Préparation aux examens :

CAPA "Production Agricole et utilisation des matériels"

BEPA "Agroéquipement"

BAC PRO ‘Agroéquipement"

BAC PRO ‘'maintenance des matériels”

BTSA "génie des équipements agricoles”

caprP "Agent de maintenance de matériels"

CCETAR certificat de capacité professionnelle
d'entrepreneur de travaux agricoles et ruraux"

CS "utilisation et maintenance des tracteurs et
machines agricoles”

MFR de MONTAUBAN MFR de LOUDEAC MEFR d'ELLIANT
La Rouvraie 31rue A. Le Braz 13, rue St. Yves
35360 Montauban- 22600 Loudéac 29370 Elliant
de-Bretagne

02 99 06 42 56 02 96 28 02 27 02 98 94 18 68

Ets CARLU & Cie

Spécialiste Vente Pieces Détachées

PIECES DETACHEES POUR TRACTEURS
NEUVES : M.F. - FORD - CASE IH - SD - DB - ec...

OCCASION : M.F - SAME - Deutz, IH. / SPECIALISTE PERKINS (neufs)
MOTEURS POUR TELESCOPIQUES JCB, PIECES ZF, efc...
Teél. 03 21 64 32 34 - Fax 03 21 65 12 07 - E-mail : carlu@carlu.fr

Ets CARLU notre force : le stock et le prix
Livraison toute France

Ets PATOUX - 62 | PIECES NEUF OccAsION

ws | TRACTEURS FORD ET NH
Tél. 03 21 26 08 55 \/
N7 | Mois. BAT. NEW HOLLAND

Fax 03 2126 88 19

NEWHOLLAND

Internet : www.patoux.fr
E-mail ; jl.walle@patoux.fr

Achat Epave ou Fatigué

Petite annonce

CESSATION D’ACTIVITE
Vends Tracto case 580 super LE ; esctandao
ride coutrol ; année 2000
6600 heures avec différents godets.
Tél. : 02 99 75 09 80 ; Port. : 06 09 30 74 95

ENTREPRENEURS DE
TRAVAUX AGRICOLES :

Une Nouvelle Formation Adaptée a Vos Besoins !

Brevet de Compétences des Entrepreneurs Des Territoires

La 7* promotion fait sa rentrée le 3 janvier 2005 pour

5 semaines. Cette formation est ouverte a ceux qui

souhaitent :

® Reprendre I'entreprise familiale

® Créer leur propre ETA

® Approfondir leurs connaissances en gestion et en mana-
gement de I'entreprise

Les autres sessions se dérouleront
sur 9 semaines complémentaires en période creuse

En fonction de votre statut, la formation peut étre prise en charge, tout ou partie, par les organismes
gérants les fonds de formation des entreprises.

Les 7 modules de la formations de base sont centrés sur le

projet de reprise ou de création d’entreprise :

® Economie et analyse financiére d’une entreprise

® Gestion financiere

® Droit

® Gestion des ressources humaines

® Gestion commerciale, marketing et utilisation de I'outil
informatique

® Produits phytosanitaires (préparation a la qualification de
distributeur applicateur)

® Projet

Pour avoir des informations plus précises, pour recevoir de la documentation, pour vous inscrire, adressez vous :

a votre centre ARETAR ou au : C.ET.A. - l'abbaye - 35162 Montfort sur Meu - © 02 99 09 02 33
e-mail : cfta.montfort@mfr.asso.fr
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27 fevrier au 3 mars 2005
PARIS-NORD VILLEPINTE - FRANCE

SIMAGENA - SIMAVIP

MONDIAL DES FOURNISSEURS DE
L’AGRICULTURE ET DE L'ELEVAGE

G;gnel du temps !
e carte d'invitation aupres de \
Tout sur le SIMA en un seul clic:

www.simaonline.com

yotre fournisseur.
Demandez Votr

- Espace Bonnes Pratiques « des clés pour gagner »

AT - Espace Eau / Irrigation

SIMA, un salon organisé
par le Réseau Exposium

OO Exposima 1, rue du Parc - 92593 Levallois-Perret Cedex r'&
{é%} Tél. : + 33 (0)1 58 07 18 08 (des le 19/01/05) - Fax : + 33 (0)1 49 68 52 99 L~]
E-mail : sima@exposium.fr Al v w-exposium.fr




club-agriculture.com, toutes les réeponses
aux questions techniques que vous vous posez.

- ©Moirenc/Wallis

zro
ocowm

Retrouvez sur club-agriculture.com les produits dont votre exploitatfon a besoin :
lubrifiants, carburants, produits: ' de ‘chauffage, ' protection. des cultures... Vous
récolterez également des .informations pratigues pour  optimiser. la-gestion de votre
exploitation. Impliquées depuis de nombreuses annees dans le:monde. agricole,
TOTAL, FINA et ELF mettent toute leur expérience a votre service. Pour faire

les meilleurs choix, connectez-vous sur www.club-agriculture.com.




